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Abstract

Abstract

The aim of this Doctoral Thesis is to contributevéods the delimitation of the optical
sector and to determine the size of this activiihiw the Spanish economy, in order to
make this sector available for inclusion in anaysovering the total economy. This
Thesis is focused in the analysis and evolutiothefophthalmic-optical and optometry

sector.

The ophthalmic-optical and optometry sector isrtkdiby the group of companies
whose main activities are those related with ogdhtltaoptical products and optometric
services. Ophthalmic-optical products are those frsiethe protection and correction of
vision, as well as for prevention of visual and lacyproblems. Optometric services are
those supplied for treatment and correction of neokar and binocular visual problems.
The latter is especially relevant, due to the ingrore of the optimal and efficient use of
vision. It is therefore more suitable to refer be tophthalmic-optical sector as that of
business activities focused on optical product Bymd to refer to the optometric sector
as that of business activities focused on produmtsbined of goods (ophthalmic-optical

articles) and professional services (optometriviees).

More specifically, the scope of this Thesis inclsitlee sectors of manufacturing
and importing ophthalmic-optics, the productiontluése products, and the specialized

retail trade of ophthalmic optics and optometry.

One of the aims of this work is to determine whetBpain is ready to face the
potential increase in the need for ophthalmic-@ptroducts, due to socioeconomic and
environmental changes. In other words, to determinether Spain is ready to take full

advantage of such an increase 1through the suppphihalmic-optical products and
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services. These socioeconomic and environmentalgesaare portrayed in two basic

points:

Firstly, a foreseeable increase in the domesticashehior ophthalmic-optical products,
and therefore in the final demand for visual-caixecdevices worldwide, as a result of

the following aspects:
I Programmes for the eradication of avoidable blisdne

. Demographic aging and increased use of near-viaian devices, for
instance, computers and mobile phones. These factgly an increase in

visual-correction needs.

ii. The ever-increasing level of harmful sunlight alnel &scertainment of visual-

system effects. It is therefore necessary to preison with solar filters.

(2 A more sustainable way of lighting, for instancell8evices, that makes use
of visual filters necessary in order protect the &pm short wavelengths,

irradiated from these types of appliances.

Secondly, the progress of Optometry as a sciereetdd towards the development of
techniques and tools for vision care, throughdgearch into explicative factors for the
advance in ametropic and binocular disorders, @hgromoting ocular health. The
former’s relevance comes from the fact that an pnagriate use of vision implies
negative effects over labour productivity and sdipmsformance. The latter comes from
the need for the detection and monitoring of patbias to be treated in multidisciplinary

teams.

As a previous step towards the inclusion of thetlogimic-optical sector within
the Spanish economy, it is necessary to quantifyosal relations with the rest of the

economy, in particular with industrial and speaetli-trade branches. This presents a
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twofold problem: on the one hand, the data colbecof inter-sectoral relations of both
sub-sectors; on the other hand, the method tofenasach information to the existing
dynamic with the rest of the economy. Data coltathecessitates primary and secondary
sources, such as accounting databases, for thggdesgtion of the two sub-sectors. The
transfer of this data involves the establishmerat oértain methodology to link the sector
to the rest of the economy, and entails establishimeconomic-disaggregation method

to extract the sectors from the economic branah&gich each is included.

In order to delimit the sector within the econoragd to be able to ascertain not
only the sectoral relations with the rest of theremmy, but also the impact of final
demand in the sector and the sectoral demand meshef the economy, the input-output
framework is considered as a benchmark for the iSpasconomy. A multi-sectoral
input-output model is used for the analysis: a mhbdsed on a Social Accounting Matrix
(SAM). This selection is justified by the advantagdfered by the types of models that
come from the circular flow of income. Not only 8\M models determine direct and
indirect effects in the economy, but they also dweiee the induced effects, through final

demand and value added components.

Once the ophthalmic optics sector has been queditifisaggregated and included
in the benchmark SAM, a revision of the sectoralygsis methodologies in the field of
economic multipliers is presented. The multiplrapact quantification is then developed
through standard methods. By means of these mialplit is possible not only to
guantify the economic impact of demand componemisthe economy and in the
ophthalmic optics sector, but also to quantify itin@act of the sector in the rest of the
economy. In this way, it is feasible to classifgector depending not only on its inner
capacity to boost the economy but also dependinthercapacity of the sector to be

boosted by the economy.
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To complete this Thesis, specific economic poficyposals are presented for the
promotion and growth of this sector within the natll economy, whereby not only are
the sector’s various associated problems takendotount, but full advantage is also

taken of its opportunities.
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Resumen

Esta Tesis Doctoral tiene como finalidad contribairdelimitar el sector éptico y
determinar el tamafio de esta actividad dentro @edaomia espafiola, de manera que
sea posible incluir al sector dentro de los arglggie engloben al conjunto de la
economia. Centramos esta Tesis en el andlisislyadn del sector de dptica oftalmica

y optometria.

Por sector de Optica oftalmica y optometria, seerdé aquel conjunto de
empresas que tienen como actividades principaaslacionadas con la éptica oftalmica
y con los servicios optométricos. Productos decapiftalmica son productos Opticos que
tienen como finalidad la proteccion o correccion laevision y que sirven para la
prevencion de problemas visuales y oculares. Rorcges de optometria se entienden
aquellos que se ofrecen para el tratamiento y ccde de problemas visuales, mono y
binoculares, teniendo especial relevancia estemajtipor la importancia de la
optimizacién y uso eficiente de la vision. Por glendra mas sentido hablar de sector de
la 6ptica oftdlmica cuando se hace referenciaigidaties empresariales centradas en la
provision de los productos de Optica oftalmica geetor de la optometria cuando se hace
referencia a actividades empresariales centradgsragiuctos combinados de bienes

(articulos de 6ptica oftalmica) y servicios profesiles (servicios de optometria).

Mas concretamente, esta Tesis, se centra en ldereeade fabricacion e
importacion de Optica oftdlmica, la produccién dsos productos y el comercio

especializado de Optica oftalmica y optometria.

Uno de los objetivos de este trabajo es deternsinBsparia esta preparada para
hacer frente a un incremento de la necesidad el de optica oftalmica, derivado de

cambios socioeconémicos, y ambientales. O dichotdeforma, determinar si Espafia
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esta preparada para obtener las ventajas deridedasoportunidad que suponen dichos
cambios, para la produccion de Optica oftdlmicaog&E€ambios socioecondmicos y
ambientales se reflejan en dos puntos basicogirBéppunto es un previsible aumento
de la demanda de productos de Optica oftalmicavel mundial y, por lo tanto, de la

demanda de los hogares por elementos de corredsifal, como efecto de los siguientes

aspectos:
1. Los programas para la erradicacion de la cegueéiabée.

2. El envejecimiento de la poblacion y el uso cada negor de aparatos de
visualizacion cercana, como por ejemplo, ordenadareeléfonos moviles,

factores que provocan un incremento de las neaEsdie correccion visual

3. El incremento de la radiacion solar nociva y lastatacion de sus efectos sobre
el sistema ocular, que hace necesario la protea®ola vision por medio de

filtros solares.

4. La necesidad de hacer uso de medios de iluminaté@sostenible, como el uso
de dispositivos LED, que hacen necesario el udotaes de proteccion ante las
longitudes de onda cortas que emiten estos disgmsity que son nocivas para

la el sistema ocular.

El segundo punto es el progreso de la Optometri@atiencia, que se dirige hacia el
desarrollo de técnicas y herramientas para el doidie la vision, a través de: (1) la
investigacion de los factores explicativos del @eatte las ametropias y de los problemas
binoculares y (2) la promocion de la salud ocularimportancia del primero viene de
gue un inadecuado uso de la vision provoca efetgativos en la productividad laboral
y en el rendimiento escolar. El segundo viene deeteesidad de detectar y monitorizar

patologias que puedan ser tratadas en equiposiisciilinares.
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Como paso previo de la inclusién del sector deplkica oftalmica dentro de la
economia espafiola es necesario cuantificar lasioeks del sector con el resto de la
economia, en concreto de las ramas industrialexgmhercio especializado. Esto plantea
una doble probleméatica, por una parte sobre larnmoién de las relaciones
intersectoriales de ambos sub-sectores, y porp#ree sobre como transferir dicha
informacion a la dindmica que mantienen con ebrdstla economia. Sobre la recogida
de los datos necesarios, es preciso acudir a sipntaarias y secundarias que ofrecen
datos contables de las empresas de ambos subeseohoentras que sobre la segunda, es
necesario establecer la metodologia mas adecuadapiazar el sector al resto de la
economia, es decir, establecer un método de dgsaiiie econdmica, o extraccion, de

las ramas de actividades econémicas en las quaucadse encuentra incluido.

Para poder delimitar al sector dentro de la ecoapmipoder conocer las
relaciones del sector con el resto de la econoamsiagomo el impacto que la demanda
final puede tener sobre dicho sector, o la demédabsector sobre el resto de la economia,
se toma como referencia el marco input-output decémomia espafiola. Haciendo uso
de analisis de modelos multisectoriales input-aiitpn concreto, se hace uso de un
modelo basado en una matriz de contabilidad s@diaC). Ello se justifica por la ventaja
gue este tipo de modelos supone, ya que hacengosibar el flujo circular de la renta,
y por lo tanto determinar no sélo efectos direetoglirectos en la economia sino también
inducidos a través de los componentes de la denfaralade la economia y del valor

afiadido.

Una vez que el sector de la éptica oftalmica seuzatificado, desagregado e
incluido dentro de la MCS, se procede a revisadissentes metodologias de analisis
sectorial en el ambito del estudio de multiplicasoecondémicos. Como ultimo paso se

procede a cuantificar dichos impactos tomando cafesencia metodologias habituales.
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Por medio de estos multiplicadores se hace posifastificar el impacto econémico que
tienen los componentes de la demanda en la ecoryamial sector de la Optica oftalmica.
Pero también del sector sobre el resto de la eciandde esta forma se hace posible
clasificar al sector en funcidon de su capacidaddi@mizar la economia o de ser

dinamizado por el resto de la economia.

Por ultimo se llevan a cabo propuestas especifiegmlitica econdémica para el
fomento y crecimiento del sector dentro de la eodmonacional, considerando las
diferentes problematicas que lo envuelven, perdigdimlas oportunidades que se le

plantean.
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Capitulo 1: Delimitacion y marco estadistico dettee de la Optica oftalmica

1. Delimitacion y marco estadistico del sector de lgpfica oftalmica
1.1.Introduccioén

Este capitulo tiene la finalidad de ofrecer todafarmacién disponible acerca del sector
de la dptica oftalmiceen la economia espafiola. Por ello, comenzaremaogepaminar

cual es el objeto del estudio asi como el ambitoniEmo.

El objeto de este capitulo es conocer el tamafiongipales caracteristicas del
sector de la dptica oftdlmica y la optometria, qaeno previamente se ha indicado, hace
referencia a los sub-sectores: industria de produdé dptica oftdlmica y servicios de
proteccion y correccién de la vision o, lo que ggiealente, comercio especializado de

Optica oftalmica y optometria.

Para recopilar toda la informacion disponible dettSr, se ha hecho uso de
fuentes de datos, principalmente secundarias, fjeeem informacién sobre la estructura
y tamafio del mismo. Ademas, se ha llevado a calminucioso analisis conceptual para

determinar la localizacion del Sector en las difeas clasificaciones disponibles.

El presente capitulo esta estructurado en cinggrafps que tratan de reunir los
diversos aspectos que ayudan a definir a la 6ptialmica y entender su funcionamiento
en la economia espafiola. El epigrafe 2 trata ltecadentes del Sector en la economia
espafiola mientras que el epigrafe 3 sitla al sextolas diferentes clasificaciones

sectoriales.

L A partir de ahora haremos referencia al conjuettod sub-sectores de 6ptica oftdlmica y de optdanet
de forma mas general como sector de la épticanaiftdlo sector éptico.

11
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1.2. Antecedentes

Si queremos poner un punto de partida a la aparid@ Sector Optico en Espafa
debemos diferenciar entre los sub-sectores antesiomados. Por una parte la aparicion
de la industria Optica aparece en Espafa tras ¢éar&Civil, cuando las condiciones de
la economia autarquica, en la que se fue a delsarenl los sucesivos afos, sentaron las
bases para el desarrollo de una nueva industrianquendria que hacer frente a la
competencia internacional. De este modo se puededie la industria Optica oftalmica
comenzo en Espafa en el afio 1937 con la apertuitd@ en Sevilla (Pita Salorio,
1981). Esta empresa, que posteriormente dariadiasl Barcelona (Cottet, s.f.), se
encuentra sita dentro de uno de los dos princihlsseres de empresas industriales de

Optica oftalmica en Espafia, que son los de Mad@dtgluiia.

Es digno de hacer mencion al hecho de que la érede lo que entonces fue la
empresa Industria Nacional de Optica, y que pastaednte ha venido a denominarse
INDO, fue llevada a cabo por la familia Cottet, @asdientes de Constantino Cottet,
quien habia llegado a Espafa desde Francia enpB88&8ar a conocer su empresa Cottet
Fréres y habia fundado en 1905 una empresa dedpiiorista en Barcelona. (Cottet,

s.f.).

Por otra parte, poner un punto de partida al sefgda optometria es algo mas
complejo. Si tenemos en cuenta las caracterisickmles del sector, tendriamos que
decir que hay indicios de que la comercializacidnamsta de productos de Optica
oftdlmica se ha llevado a cabo tradicionalmenteegtablecimientos de comercio de
Optica de precisibn o joyeria a principios del Gig{X. Con anterioridad habria
funcionado como lo habian hecho otros gremios desccantes (Sastre-lbafiez, Asorey-
Garcia, Santos-Bueso, & Garcia-Sanchez, 2015). éddbse difuminado con los

servicios de oftalmologia en sus origenes, conpuede extraer de las explicaciones del

12
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libro El uso de los anteojode Daza de Valdés (Hofstetter, 1988;Rueda Sandea;
Asorey-Garcia, Santos-Bueso, & Garcia-Sanchez,)2fdeles la primera obra sobre la

Optica oftalmica, y que se publicé en 1623.

Si tenemos en cuenta la concepcion del sectorideasdo la oferta de los
servicios de medida de la visién y prescripciongceduacion, que son principios del
ejercicio profesional optométrico, entonces temdds que acercarnos mucho mas a la
actualidad para situarnos en los afnos setentaglelmsado. Es entonces cuando los
estudios de Optica de anteojeria pasaron a confsenmt@mo estudios universitarios en
Espafia (Decreto 2842/1972 de 15 de septiembre,ebaue se crea la Escuela

Universitaria Complutense de Madrid, 1972).

13



Capitulo 1: Delimitacion y marco estadistico dettee de la Optica oftalmica

1.3.Definicion del Sector y clasificaciones sectates
1.3.1. Definicién del Sector

Para definir el sector, lo primero es definir ehcepto de Optica. Esta hace referencia a
la parte de la Fisica que estudia la luz, es dkcitransmision de las ondas
electromagnéticas luminosas, y que podemos observal espectro visible. Ello nos
llevaria a abarcar un campo de estudio dificilmetgimitable, por la dificultad de
desensamblar la 6ptica de lo que no es épticdagibdad de mezclar lo que no es éptica
con lo que si es Optica. Para ello, y con vistést@rminar un punto de partida que permita
vislumbrar algunas de las piezas del rompecabezragraremos nuestro analisis en
aquella Optica que mantiene relacién con la visiGmana que se denomina Optica
Oftalmica. Al igual que la Optica a nivel genetalQptica Oftalmica se ha convertido en
uno de las ciencias que mas afecta a la vida aofidiLa causa es la dependencia, cada
vez mayor, que tenemos del uso de nuestra vistaoaso del uso de determinados
productos de correccién y de proteccién que noderya sacar el maximo partido del

sentido visual.

En la literatura no es facil encontrar definiciomieslos subsectores del sector
Optico. Sin embargo existen algunas, como la d#bséndustrial de 6ptica que ofrece
(Pita Salorio, 1981) refiriéendose a él contoda actividad fabricacion de instrumentos,
aparatos, etc., que modifican la trayectoria deéua, o emplean alguno de sus aspectos
para conseguir un determinado efecto o utilijatiferenciando lo que denomina “Optica
de precisiéon” de lo que denomina “Optica simplefheda que tomprende instrumentos
de una o dos lentes, sostenidas por una montura&looljeto de proteger y/o corregir la
vistd'.

Asi mismo, derivado de algunas clasificaciones dtvidades es posible

encontrar la referencia a los productos de 6ptitidnaica como “6ptica de consumo”,

14
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enfrentando éstos al resto de productos Opticespquuedan ser lentes no-oftalmicas,
laseres, microscopios, telescopios, etc. como apmie inversion. Sobre esto es facil
hacerse la pregunta de, si no existe 6ptica ndrtfta que es también de consumo, o si
no podria ser que en un futuro los elementos deandn y proteccién visual fueran

usados como activo de inversion.

Pasando al concepto de optometria, es aln mas icadwplencontrar una
definicion del mismo, o de por qué se denominaosetd la optometria a dicho sector.
En la literatura encontramos estudios sobre ebselet la optometria, refiriéndose a él
como sector optometria o sector Optica oftdlmicapyometria, sector de la Optica
oftalmica o sector Optico espafiol (Cegarra-Navdrr®., 2004; 2007; Gémez, 2008;
2013; Martinez & Monserrat, 2010), de los cualeguslen concluir que se refieren a lo

que también se podia venir a llansamercio en Opticas servicios de optometria

Sin duda, existe una razon por la que se denonsha a&ste sector, al que
formalmente se le habria de denominar “Comercie@ajizado en establecimientos de
Optica”. Esta es la directa relacion que manti@ngrovision de servicios de optometria
con la oferta de productos en los establecimiet¢odptica, derivado de la importancia
del cuidado de la salud visual en los establecitogede dptica que, por motivos legales
y de seguridad sanitaria, estan siempre a cargandaptico-optometrista. De ello es
indicador el cambio en la forma de denominar aalgdttor, que ha variado a la par que
la principal publicacién del colegio profesional @gticos-optometristas y en la misma

direccién que los estudios de sus colegiados.

Por otra parte también encontramos referenciasni®s sub-sectores como
“mercado Optico” para referirse a la rama indukyrieomo “distribucion de optica” para

referirse a la actividad de las épticas (DBK, 29@010).
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Siguiendo la légica de la denominacion, tanto deher sub-sector, como del
segundo, nosotros aqui haremos referencia, de fgemeral, al sub-sector industrial
como sub-sector de la Optica oftalmicg al sub-sector detallista o de comercio
especializado comsub-sector de la optometri€@uando hablemos de ambos, haremos
referencia akector de Optica oftalmicde forma resumida sector optica oftalmica y
optometriade forma extensiva. Todo ello, sin negar que sesdble la evolucién de
ambos, la posible aparicién de un sector industlgabptometria o la ampliacion del
alcance de la oferta de servicios de optometriefde las Opticas. Sin embargo, y de

momento, mantendremos la denominacién que ya heransionado.
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1.3.2. Localizaciéon estadistica del Sector

En este apartado vamos a hacer un repaso poféasrdes clasificaciones a las que nos
podemos enfrentar a la hora de tratar de llevaba cualquier tipo de estudio en relacion
al sector de la optica oftalmica. Para ellos veelfamomenclatura en clasificaciones de

actividades economicas, de productos, de consuskecogupaciones.

La optica en las actividades econdmicas

Generalmente la clasificacién sectorial utilizadaapcualquier analisis econémico parte
de la clasificacion de actividades econémicas queveal europeo se conoce como
nomenclatura general de actividades econdmicas ade comunidades europeas
(Nomenclature générale des Activités économiques ks Communautés Européennes,
NACE) (Eurostat, 2006) y cuya adaptacion a la endaoespafiola se denomina
Clasificacion Nacional de Actividades EconomicadlE). Las ultimas versiones de
dicha clasificacion son las CNAE-93 (INE, 2003) & CNAE-09 (INE, 2012),
correspondientes a NACE Rev.1 y NACE Rev.2 respatiente, que al mismo tiempo
tienen su reflejo en la economia internacional kegdasificacion Industrial Internacional
Uniforme de todas las Actividades Econdmicas (Cilnternational Statistical
International Classification-ISIC) de las Naciondsidas (ONU), en concreto ISIC

Rev.3.1 e ISIC Rev.4.

2 Denotaremos a la ClIU como ISIC por sus siglamglés.
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Cuadro 1 Equivalencias entre nomenclaturas de actidades economicas
Ambito Ambito europeo Ambito nacional
internacional

Nomenclatura para la
clasificacion de actividades| ISIC NACE CNAE
econdémicas

Elaboracion propia a partir de fuentes diversas

Aunque los tres niveles de nomenclator suelen ahirae forma general, pueden
existir ciertas diferencias debidas principalmenta diferente desagregacion que hacen
unas y otras economias (Eurostat, 1996; 2008; #083; 2012; ONU, 2005; 2009) las
principales correspondencias entre ISIC y NACE pueskr consultadas a través de la
division estadistica de la ONU (ONU, 2012). De éstana podemos identificar al Sector
de la Optica Oftalmica en los epigrafes del Cu@df@omenclatores por clasificaciones
de actividades econdmigasddemas podemos hacer referencia a la localinagela
fabricacion de vidrio 6ptico, que aunque no pertergirectamente a la industria de la
Optica oftalmica, si que esta directamente reladorpor la provision de vidrio técnico
para el posterior tallado Optico. Este vidrio téonse encuentra clasificado dentro de

26.150 en CNAE-93 y en 23.19 en CNAE-2009.

Estas clasificaciones son especialmente Utileharkade proceder a la busqueda
de datos sectoriales, sobre todo cuando esta lisa@ieedatos tiene como objetivo la
localizacion sectorial dentro del marco input-otitmue, concretamente en el caso del
marco espafiol, se basa en correspondencias colNA&.CAdemas, las CNAE de
referencia irdn adaptandose en cada caso, de fjueéps marcos mas recientes iran a

corresponder con las ultimas revisiones.

3 Sobre esta cuestion volveremos en capitulos susesi
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Cuadro 2 Nomenclatores por clasificaciones de actdades econémicas
Industria Gptico-oftalmica

ISIC Rev.3.1 3320 Fabricacion de instrumentosptiz® y equipo fotografico

ISIC Rev.4 3250 Fabricacion de instrumentos y neltess médicos y odontoldgicos
NACE Rev.1 33.40 Manufacture of optical instrunsesubd photographic equipment
NACE Rev.2 32.50 Manufacture of medical and deintsttuments and supplies
CNAE-93 33401 Fabricacién de lentes correctords @esion

CNAE-09 32.50 Fabricacion de instrumentos y sistios médicos y

odontoldgicos

Comercio especializado de 6ptica oftalmica y optoiae

ISIC Rev.3.1 5239 Venta al por menor de otros petas en almacenes especializadgs

ISIC Rev.4 4773 Venta al por menor de otros pramhiotievos en comercios
especializados

NACE Rev.1.1 52.48 Other retail sale in speciaigmres

NACE Rev.2 47.78 Other retail sale of new goodspiecialised stores

CNAE-93 52481 Comercio al por menor de épticapdodfia y precision

CNAE-09 47.78 Otro comercio al por menor de artisuluevos en establecimientas

especializados

Elaboracion propia a partir de fuentes diversas

De forma que en CNAE-93 podiamos (1) encontrar fdica oftalmica
desagregada hasta la contextualizaciéfadgecacion de lentes correctoras de la vision
y (2) encontrarla dentro de 334-Fabricacion derumséntos de Optica y de equipo
fotogréfico junto a 33402-Fabricacion de instrurosnfotogréficos y opticos (INE,
2003), lo que habria permitido (1) la separaciétadgptica oftalmica y (2) la agrupacion
de toda la industria dptica en una rama comuneBibargo, dicha situacion dista de la
realidad y a la que tiende el analisis econoOmicektion a este sector. La tendencia de
la que hablamos mantiene la fabricacion de instmiosefotograficos y opticos dentro
del epigrafe26.7-Fabricacion de instrumentos de Optica y equgiograficoy excluye
la Optica oftalmica para reagruparla con los imsgntos médicos €B2.5-Fabricacion

de instrumentos y suministros meédicos y odontobd&gic

Dicha tendencia no viene mas que a cumplir coméatgne la misma profesion

del 6ptico-optometrista, en un principio Opticoateeojeria. Esta sera analizada en otra

19



Capitulo 1: Delimitacion y marco estadistico dettee de la Optica oftalmica

seccion de este trabajo y servira como indicadoladestrategia competitiva que ha
marcado al Sector. La separacion de la Opticanoital de la 6ptica general para acercarla
a los productos médicos aun no se ha visto refiefadlas ramas comerciales a nivel
formal. Sin embargo, no es raro encontrar emprédsastablecimientos de Opticas que
deciden asignar sus negocios a secciones d@mid-Comercio al por menor de articulos
médicos y ortopédicos en establecimientos espeathiso incluso,47.75 Comercio al
por menor de productos cosméticos e higiénicosstabkecimientos especializadds
qgue quizas podria venir a prever donde vendriamcangrarse las referidas como
“actividades de las épticas” (INE, 2012) en futunasnenclaturas. Ademas es posible
gue esta actividad pueda dividirse en la ventdigdel y la venta del servicio, cuando la
capacidad competitiva del sectetail lo permitiese, en la rama comercial y la rama de
servicios respectivamente. La rama de serviciaadiea en CNAE-09 e86.90-Otras
actividades sanitarigcomo(...) las actividades de enfermeras (...) u otrosulgativos

en el ambito de la optometrigINE, 2012).

La 6ptica en las clasificaciones de comercio irgeional

Para poder analizar las relaciones econoOmicasnatEmales que giran en torno a un
sector, o producto, determinado es necesario es&tdué clasificacion es mas propicia
para obtener los datos necesarios. Principalmenrigten cuatro lineas de nomenclatura
en relacién al comercio internacional, que al igued indicabamos en el epigrafe anterior

se pueden adaptar segun el ambito de aplicaciosegtengan por objeto.

La primera corresponde al Sistema Armonizado dadbacion y Codificacion
de Mercancias, generalmente designado como SA, ey vigne ampliado por la
Nomenclatura Combinada y por la que ofrece el alantegrado de la Union Europea
(Tarif integré de la Communauté - TARIC). Esta &gjlie ofrece un mayor nivel de

detalle y esta basada en la naturaleza del produetosegunda corresponde a la
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Clasificacion Uniforme para el Comercio Internaab(CUCI o SITC en sus siglas en
inglés de Standard International Trade ClassificgtiEsta, a diferencia de la anterior, se
basa en la fase de produccion. La tercera es kifiC#rion por Grandes Categorias
Econdémicas (CGCE) que agrupa las grandes categmdasmicas de productos en base
a su uso final, por ejemplo si es 0 no duraderocuata es la CllU, o como hemos
denominado previamente: ISIC. Esta nomenclatubmsa en la industria de origen de la

gue los productos provienen (ONU, 2012b).

Ademas, dependiendo de la base de datos a la queamos para la obtencién
de los datos necesarios podremos encontrar adameacile estas clasificaciones. En el
caso de la base de datos ESTACOM del Institutoaheetcio Exterior de Espafia (ICEX)
se ofrecen los datos segun las siguientes cladicas: Sectores, TARIC, CNAE Y

CUCI.
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Cuadro 3 Clasificaciones y nomenclatores usados eamercio internacional de
Optica oftalmica.
Sectores 3031001-Gafas y sus partes

(ICEX) 3031002-Lentes

701510 -- Cristales correctores para gafas (shajaa Opticamente)
900130 -- lentes de contacto

900140 -- lentes de vidrio para gafas

900150 -- lentes para gafas de otras materias@gean vidrio.
TARIC 900311 -- monturas de gafas o de articulos sinsildegplastico.

900319 -- monturas de gafas o de articulos sinsildecotras materias que no
sean plastico

900410 -- gafas de sol

900490 -- gafas correctoras, protectoras u otragnyjares (excepto gafas de so

)

CNAE 325 -- Fabricacién de instrumentos y suminsimédicos y odontologicos

664.94 -- Cristales para gafas sin labrado 6ptico
88411 -- Lentes de contacto

88415 -- Lentes para gafas correctoras, de vidrio
cuCl 88417 -- Lentes para gafas correctoras, de otréariai@s

88421 -- Monturas y armaduras para gafas corregtardiparras, y articulos
analogos

88422 -- Partes y piezas de monturas y art. sieslar

88423 -- Gafas, antiparras, y articulos analogmsectores, proyectores y otros

22 -- Suministros industriales no especificadostea partida: Elaborados (lentes
Sectores oftédlmicas y monturas)

economicos | 2 -- Articulos de consumo no especificados enmdrdda: Semiduraderos
(CGCE (gafas de sol y correctoras)

Rev.3) 63 -- Articulos de consumo no especificados enpartéida: No duraderos (lentes
de contacto)

Elaboracion propia a partir de fuentes diversas.

La optica como producto

Los productos de Optica oftalmica vienen a defende una manera mas pormenorizada
en las Clasificaciones de productos. Las clasiiicees principales son la Clasificacion
de Productos por Actividades (CPA) y la Clasifiéadile produccidon de canteras, mineria
y manufacturas (PRODCOM). La primera tiene unavadencia casi exacta a la CNAE

y tomaremos como referencia la revisiéon 08 (Eutp&@08b), mientras que la segunda

22



Capitulo 1: Delimitacion y marco estadistico dettee de la Optica oftalmica

amplia la CNAE principalmente para productos deemiany manufacturas (Eurostat,
2012). La situacion de la 6ptica oftalmica se jafen el Cuadro 4. Se puede observar
que PRODCOM ofrece una numeracion casi idéntica gue ofrece la nhomenclatura

combinada, que se indica anteriormente en la @asibn TARIC.
Cuadro 4 Clasificacion de productos de Optica oftatica

CPA-08 231922 Vidrios para relojes o gafas sindj@bopticamente; esferas huecas y
sus segmentos para la fabricacion de estos vidrios

32504 Gafas, lentes y sus componentes

325041 Lentes de contacto; lentes de cualquierriabpara gafas
325042 Gafas correctoras, protectoras u otragjgulns similares
325043 Monturas de gafas o articulos similares

PRODCOM 32.50.41.30 Lentes de contacto

32.50.41.53 Lentes no correctoras para gafas, eitan

32.50.41.55 Lentes correctoras para gafas, trabsjeampletamente en ambas
caras, monofocales, sin montar

32.50.41.59 Lentes correctoras para gafas, trabsjeampletamente en ambas
caras, sin montar, excepto monofocales

32.50.41.70 Lentes correctoras para gafas, nojagdmcompletamente en
ambas caras, sin montar

32.50.42.50 Gafas de sol
32.50.42.90 Gafas correctoras, protectoras y gigsijaxcepto de sol
32.50.43.50 Monturas de gafas o articulos simijateplastico

32.50.43.90 Monturas de gafas o articulos simija®septo de plastico

Elaboracion propia a partir de fuentes diversas

Niveles de consumo vy Optica oftalmica

La Clasificacion Estadistica de consumo individgalr finalidad (COICOP) fue
desarrollada por la division estadistica de la ORRdrostat, 2015), segun ésta
clasificacion los productos de Optica oftalmicaeseuentran divididos entre los grupos

saludy otros bienes y servicidéNE, 2014), como se observa en el Cuadro 5.
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Cuadro 5 Nomenclatores de 6ptica oftdlmica en COICB.
COICOP | Grupo 06. Salud

06.1 medicamentos y otros productos farmacéutapme,atos y material
terapéutico.

06.1.1 productos, aparatos y equipos médicos.
06.1.1.3 aparatos y material terapéutico.

Gafas y cristales graduados

Lentes de contacto

Grupo 12. Otros hienes y servicios.

12.2 efectos personales no declarados anteriormente
12.2.2 otros efectos personales.

12.2.2.3 articulos para fumadores (...) articulosqmaales: gafas de sol

Elaboracion propia a partir de fuentes diversas.

Impuesto de actividades econdmicas

En relacion a la imposicion sobre las actividadesse desarrollan en empresas de optica
oftalmica, debemos fijarnos en la clasificacion idghuesto de actividades econdmicas,
segun la cual las empresas del sub-sector indusiniztan segun la clasificacion 3931 y
3932, mientras que las empresas del sub-sectorristandributan segun la actividad

profesional, grupo 838 como se puede observar €naadiro 6.
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Cuadro 6 La Optica en el impuesto de actividades esdmicas.
Impuesto Nomenclator Notas

IAE 246.3 Fabricacion de vidrio técnico Fabricacitimvidrio para Optica; etc

3931 Instrumentos Opticos y material | Fabricacién de..., lentes de contacta,
fotografico y cinematografico (excepto | gafas (excepto de plastico),...,
monturas para gafas) anteojos, (...)

3932 Fabricacion de monturas para
gafas (excepto las de plastico)

482.2 Fabricacion de articulos acabaddsabricacion ...en materias plasticas

de materias plasticas tales como ... monturas de gafas ...
etc.
659.3.- Comercio al por menor de No relevante

aparatos e instrumentos médicos,
ortopédicos, Opticos y fotograficos.

Grupo 838. Opticos-optometristas y
podélogos.

Elaboracidn propia a partir de la clasificacion idét (Real Decreto Legislativo 1175/1990, de 28 de
septiembre, por el que se aprueban las tarifasnglauccion del Impuesto sobre Actividades
Econdmicas. Texto consolidado, 2013; Agencia Tabat 2015)

La optica en las clasificaciones profesionales

Para determinar donde encontrar la Optometria quafesion es necesario acudir a la
Clasificacion Internacional Uniforme de Ocupaciof@dJO) que ofrece la Organizacion
Mundial del Trabajo (OIT), y de forma equivalentdaaClasificacion Nacional de
Ocupaciones (CNO) que es la equivalente a la parpara Espafa. Para las versiones
CIUO-08'y la CNO-1% podemos encontrar la Optometria al igual que eteantes de

la profesion a niveles de oficio o técnico.

4 http://www.ilo.org/public/spanish/bureau/stat/issco08/index.htm

5 http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&pathd/tnoll&file=inebase
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Cuadro 7 Correspondencias de la Optica y la Optomst en la clasificacion de
ocupaciones

Optometria
CIUO-08 2 Profesionales cientificos e intelectuales
22 Profesionales de la salud
226 Otros profesionales de la salud
2267  Optometristas
CON-11 2 Técnicos y profesionales cientificos elatdtuales
B ) Técnicos y profesionales cientificos e inteleldsiae la salud y la
ensefianza
21 Profesionales de la salud
215 Otros profesionales de la salud
2155  Opticos-optometristas
Optica
CIUO-08 3 Técnicos y profesionales de nivel medio
32 Profesionales de nivel medio de la salud
325 Otros profesionales de nivel medio de la salud
3254  Técnicos en optometria y 6pticos
CON-11 3 Técnicos; profesionales de apoyo
D Técnicos; profesionales de apoyo
33 Técnicos sanitarios y profesionales de las i@sagiternativas
332 Otros técnicos sanitarios
3324  Técnicos en optometria

Elaboracidn propia. Fuentes: OIT (1968; 2007; 2008)

La Optica oftdlmica v la propiedad intelectual

El registro de patentes se basa en la Clasificdoi@nmnacional de Patentes (CIP), que se
desarroll6 a partir del Acuerdo de Estrasburgo & guotré en vigor en 1975 con la
finalidad de armonizar la nomenclatura de la prdgieintelectual a nivel internacional.
Esta clasificacion se divide en ocho seccioneagacina de ellas en las correspondientes
clases, subclases y grupo (WIPO, 2014). Los producte Optica oftalmica los

encontramos dentro de la Seccion de Fisica y $& cptica (OEPM, 2015).
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Cuadro 8 Nomenclatores de la dptica oftalmica en I@lasificacion Internacional de
Patentes

CIp GO02C - Gafas; gafas de sol o gafas protectwrda medida en que sus caracteristicas
son las mismas que las de las gafas; lentes daatont

G02C 1/00 Ensamblado de cristales con puentesos arc

G02C 3/00 Dispositivos particulares para sopodarinsamblajes de cristales o de
mondculos

G02C 5/00 Estructura de piezas no Opticas
G02C 7/00 Piezas Opticas
GO02C 11/00 Accesorios no 6pticos; Fijacion de éstos

Elaboracion. Fuentes: (WIPO, 2014; OEPM, 2015).
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2. El sector de la 6ptica oftdlmica en la economia eafola y en el mundo
2.1.Contexto histérico

A principios de los afios sesenta la industria éptistaba representada por 60
establecimientos de fabricacion y 1.750 empleasuo@as importaciones que no llegaban

a los seis millones de pesetas (35.745 €).

La apertura comercial espafola tuvo un impacto thegaobre esta industria,
influenciado por un aumento de las importaciones mdenturas y lentes de
aproximadamente mil veces el valor inicial. Estovoco el cierre del 30% de los
establecimientos de fabricacion y la pérdida déb 4@ los empleos del Sector. Se estima
gue el mercado de fabricacion en 1962 alcanzaband®hes de pesetas. (1.845.213 €)

pasando a representar 184.millones de pesetad (12B0€) en 1967.

Tabla 1 Tamafio de la industria Optica oftalmica anes y después de la apertura
comercial espafiola (ttrminos nominales).

1962 1967
Establecimientos de fabricacion 60 A0
Empleo de empresas (nimero de empleadps) 1.750 0 1.05
Produccién de monturas de gafas (unidades) 3.300.00 n.d
Produccidn de lentes (unidades) 5.000.000 n.d.
Importaciones (pts.) 5.975.000 70.000.000
Importacién/mercado (%) 19.37 38
PIB precios de mercado
(16° pts.) 906.317 1.842.052

Elaboracion propia a partir de datos de Pita Sald982) y Maluquer (2009)

Asi, la apertura a la competencia exterior produ@aecrecimiento del sector del
40%. Tomando de referencia los datos de PIB dessericadenadas (Maluquer de Motes,
2009) y estimando el valor del mercado para 19¢&rér de los datos de empleo,
podemos deducir que el peso de la industria 6ptiaimica pasoé de representar un 0.03%

del PIB en 1962 a un 0,01% del PIB en 1967. Ptarto el decrecimiento del Sector fue
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superior al 40% si tomamos en consideracion laveumh de la economia espafiola,

disminuyendo en dos terceras partes en el periodsiderado.

La produccion de lentes y de monturas se mantutablesentre 1975 y 1978,
oscilando alrededor de 12.000 y 2.000 unidadesecispamente. Sin embargo, esta
estabilidad no se tradujo en estabilidad de pretéols produccion, sino que el valor de
la produccion, en unidades monetarias, aumentodelas00%, en el caso de las lentes,

y un 25% en el caso de las monturas.

Pasando a analizar los datos sobre capacidad deqgoion de las empresas de la
industria de Optica oftalmica (I00) que nos ofréeia Salorio, 1981) se observa que, a
final de los afios 70, el nivel de produccion erpproion de la capacidad de produccién
era del 77% y del 69% para lentes oftdlmicas y masatura& respectivamente. Si
consideramos ademas que los datos de demand&9Fa&raran de 11.800 miles de lentes
y de 5.400 miles de monturas, podemos obtenedaaede hasta qué punto la produccién
nacional podria haber cubierto o no las necesidddef®s consumidores finales. El
resultado de esta comparacidbn muestra que la cilghade produccién de lentes
oftdlmicas superaba en un 25% las necesidades dirianda y la produccion real la
superaba en un 2%. Sin embargo, en el caso deolatsiras, ni la produccion real ni la
capacidad de produccion habrian alcanzado a dabnirecesidades de los consumidores
finales. De aqui se obtienen dos conclusionesurflaumento de la produccién hasta
niveles mas préximos a la capacidad de producciodrip haber permitido una
disminucién del coste unitario y por ende del prdirial del producto nacional y (2) un

aumento de la capacidad de producciéon de montad@saphaber permitido una mayor

6 “Monturas” no incluye al segmento de gafas de sol.
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cobertura de la demanda nacional, que era dos e¢cegel de produccion real y 1,4

veces el nivel de la capacidad de produccién.

Si la disminucion en el peso de este sector seujyaal causa de la apertura
comercial, este dato no vendria sino a corrobaréalta de competitividad internacional
de la industria de la Optica oftalmica espafiolagurellos afios, 10 que supuso la apertura
comercial de un sector que no se habia preparadacpmpetir con otros paises, con el
consecuente efecto en la sustitucién de produatioma por el importado. El resultado
fue un decrecimiento de la industria del 40% emiiéos absolutos y del 60% en términos
relativos al PIB, en un periodo de cinco afos. t& debe afiadirse que el incremento de
la produccién total nacional, en aquellos afios agiahvisto duplicada en términos
nominales, lo que indica que la tendencia del sapie aqui nos ocupa lugar no tuvo

capacidad, o apoyo estatal, equiparable al ressecteres.

Esta situacion no dejo indiferente al sector quersgntd propuestas para poder
superar la competencia exterior y algunas conssaeras a tener en cuenta. En lo relativo
a las propuestas, éstas pasaban por la demandaudkes aestatales para el sector, una
mayor regulacion industrial, evitar el sistema dg¢eptes europeas o nacionalizar la
produccion de optica oftdlmica (Pita Salorio, 19813 principal diferencia entre el
sistema de patentes que iba a imponerse y el antga una mayor capacidad
proteccionista del primero, que permitia un peridd@roteccion mas largo para patentes
de utilidad, siendo de veinte afios en lugar de (@ezifio, 2014). En aquel momento la
produccion éptica no-oftalmica ya era nacional {eseba a cabo a través de la Empresa
Nacional de Optica (ENOSA), que era también comaitte como parte del sector
armamentistico y que formaba parte del Instituteidial de Industria (INI). Tras la
segunda segregacion de este Ultimo, en 1992, sétagd como parte de INDRA, dentro

del grupo Teneo del INI y participada por una ersprextranjera: Hughes (Oliveres &
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Ortega, 2000), por lo que considerar la nacioneiliradel sector de la dptica oftalmica

seria algo casi natural.

En lo relativo a las consideraciones a tener emtayalestacan los factores
estructurales y productivos que indica el Sect@nttd de los primeros se incluyen la
insuficiente dimensién de las empresas de Optiédnaita, de menor tamafio que las que
componen la competencia extranjera y que no alcarg@onomias de escala
suficientemente grandes para competir a nivel nat@onal. Dentro de los segundos,
destacan algunos aspectos positivos y otros negatintre los negativos esta la
inferioridad de la tecnologia usada en las emprésaptica oftalmica espafiola. Entre
los positivos se hace referencia a la dependentesi@ de materias primas, pudiendo
disminuir los costes de produccion ante la cread&nMercado Unico y también a la
posibilidad de atraer inversion extranjera (PitboSa 1981). De todo ello, se obtienen
algunas conclusiones que resumimos en el Cuady 9na aproximacion DAFO de la

situacién a la que el Sector se enfrentaba a pitnde los afios ochenta.

Cuadro 9 Analisis de la situacion de la industria d la 6ptica oftalmica a principios

de los 80.
Puntos Fuertes Puntos débiles
Insuficiente dimensién de las

Precios poco competitivos.

Ayudas estatales al Sector.

Endurecer la legislacién industrial

espafiola al nivel de las industrias . .
foraneas. Adaptacion del sistema Europeo-

. . ) Comunitario de patentes.
Origen externo | Colaboracion de la empresa privada =~ =~
con el Estado. Eliminacion de los aranceles para |

competencia exterior.

3]

Inversion extranjera.

Disminucién de los aranceles de las
materias primas importadas.

Elaboracidn propia, basado en informacion de Ritar® (1981).
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Fruto del Cuadro 9 se recogen las caracteristiea® dndustria de la Optica
oftdlmica (I00), que ofrecen una vision clara dag®n a la ausencia de fortalezas que
la 10O mantenia ante la competencia exterior. Adesigpasamos a las oportunidades o
posibles soluciones al futuro del sector, no seoe&p soluciones concretas, sino las
diferentes herramientas de las que se podria leed@poner. Por otro lado, del analisis
de los puntos débiles, tanto de amenazas, comeliédddes, es muy facil extraer
posibles soluciones de las que se podia haber lischen aquel momento, y que pasarian
por la creaciébn de asociaciones de empresas, hlerfugiones o la creacién de
cooperativas para (1) el funcionamiento normabdesimpresas que permitiese aumentar
la escala de produccién y disminuir el coste maigile produccion (2) el apoyo en 1+D
para potenciar el caracter innovador de la industiiravés de la aportacion de patentes

gue permitiesen fortalecer la competitividad dadt&ea nivel internacional.
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2.2.Contexto sectorial. Las grandes ramas

Para conocer cual fue la evolucion de la I0O tonsaowmo indicador valores de las
CNAE-93 332, 333, 334 y 335 que engloban todoskisumentos y aparatos de medida,
control, éptica y fotografia El nimero de empresas total de este grupo aurnarit6%
entre 1993 y 2007, siendo el numero total 744 €Y 2pudiendo observar la evolucion
en el Grafico 1Jumero de empresas de Instrumentos y aparatos dalajecontrol,
Optica y fotografig De éstas, un 75% eran empresas con menos agihps ocupadas,
no habiéndose observado en el periodo entre 128®¥% un cambio significativo en la
estructura del tejido empresarial en términos tfe@sira laboral, como se desprende del
Grafico 2 Composicion de las empresas de Instrumentos y tgsad® medida, control,

Optica y fotografia

Grafico 1 Numero de empresas de Instrumentos y apatos de medida, control,
Optica y fotografia (CNAE 332, 333, 334, 335).
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Elaboracion propia a partir de datos de la Eneuestustrial de Empresas (INE, 2015a).

7 Por ser ésta la maxima desagregacion que elutasfitacional de Estadistica (INE) utiliza en acasll
estadisticas que no usan como referencia la ciasifin PRODCOM.
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Gréfico 2 Composicion de las empresas de Instrumerd y aparatos de medida,
control, 6ptica y fotografia (CNAE 332, 333, 334,35).
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Elaboracidn propia a partir de la Encuesta Indaistié Empresas (INE, 2015a).

Pasando a analizar la misma variable, pero parantetvalo de tiempo
comprendido entre 2008 y 2013 debemos pasar enknda actividad correspondiente en
CNAE-09. En ésta, aunque estrictamente la éptitanoica se encuentra en la rama
Fabricacion de instrumentos y suministros médicosdpntolégicos(CNAE 32.5),
haremos referencia también a la ramguipos de radiacién y electromédicos;
instrumentos de Optica y fotograficos; soportes médigos y Optico$CNAE 26.6, 26.7,
26.8), por incluir las actividades que en la cleaiion anterior se encontraban mezclados

con las de optica oftalmica.
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Grafico 3 Numero de empresas de Equipos de radiaciyy electromédicos;
instrumentos de Optica y fotograficos; soportes mangticos y opticos (CNAE-09
26.6, 26.7, 26.8).
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Elaboracion propia a partir de datos de la Eneuestustrial de Empresas (INE, 2015b).

Grafico 4 Numero de empresas de Fabricacidon de imsimentos y suministros
médicos y odontoldgicos (CNAE 32.5).
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Elaboracion propia a partir de datos de la Eneuestustrial de Empresas (INE, 2015b)

De esta forma, podemos observar en el Graficoeh gl Grafico 4 la tendencia

que ha seguido el nUmero de empresas relacionadda @ptica en la economia espariola
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en el periodo entre 2008 y 2013. La ramand&umentos de Optica y fotograficos y otros
nos indica que el nimero de empresas ha seguidéendancia negativa, aunque ha
existido una recuperacion del 25% en el dltimoqukrianalizado, que viene explicada
por el aumento en el nimero de empresas con men@$ ghersonas ocupadas, que
aumentaron en un 35% entre 2008 y 2013. Ademasajenia de las empresas tienen
menos de 20 personas ocupadas, habiendo aumertano7d% a un 88% del total de

la rama en el periodo descrito.

Mientras, en lo referente a la rama idetrumentos y suministros médicos y
odontoldgicosel nimero de empresas se mantuvo constante h@sga Babiéndose
producido en el transcurso de 2012 a 2013 un aundemumero de empresas que Supuso
duplicar el nimero de 2012, pasando de 2.178 al4e&@presds producido por un
aumento del 111% de las empresas de menos destihpsrocupadas y por un aumento
del 12% de las de mayor tamafio; en esta rama destec composicion claramente
mayoritaria de empresas de menor tamafo, que lsau@ale representar un 96% en

2008 a un 98% en 2013.

8 Dicho cambio puede haberse visto influido por mnmalificacion de la metodologia estadistica ya que e
2013 se produce una ampliacion del ambito poblatipterritorial de la Encuesta Industrial de Enspie

lo implica extender la cobertura a empresas siladados e incorporando nuevas empresas de Ceuta y
Melilla (INE, 2015b).
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2.3.La oOptica oftalmica en el presente

Para conocer cual es la composicion exacta de rigwesas de Optica oftalmica
recurrimos, en primer lugar, a los datos facilisdor Vision y Vida sobre los segmentos
de las empresas de Optica oftalmica que son sat@ok Asociacion espafiola de
fabricacion comercializacion e importacién geneealoptica y oftalmologia (AEO) y a

datos obtenidos a partir de SABI de Bureau Van Difgue nos permiten conocer la
composicion por segmentos de actividad del Sectampién la concentracion de las

empresas por numero de trabajadores.

Grafico 5 Composicion del sector fabricantes e imptadores de 6ptica oftalmica:
Numero de empresas.

Lentes oftalmicas
Gafas
Lentes de Contacto y Productos de mantenimiento

Elaboracion propia a partir de datos de Vision gaVipara el afio 2013.

En relacion a los primeros datos, y fijandonos eifiG 5 podemos observar que
la composicion del conjunto de empresas al quergknente se refiere el mismo Sector
como “fabricantes e importadores”se reparte uniformemente entre lentes oftalmicas
(36%), lentes de contacto (31%) y gdfé&8%). Estos datos fueron facilitados p@sion

y Vida asociacion de interés publico relacionada corFdaeracion espafiola de

% Aqui “gafas” engloba tanto a monturas como a gaéasol.
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asociaciones del sector 6ptico (FEDAOQO), a quietepece AEO; dichos datos provienen
de las empresas asociadas a AEO y determinan dgtere86 empresas fabricantes e
importadoras de productos de Optica oftalmica. peoximacion mas fiable sobre el
namero de empresas industriales de éptica oftalmieapodemos encontrar es ésta, ya
que a nivel de actividad econémi&ao aparece desagregada en ninguna clasificacion y
por lo tanto no podemos obtener informacion de tegeoficiales. Sobre el nimero de
empresas en Espafia, y a través de ésta fuentepadmos conocer que no existen

muchas mas empresas de optica oftalmica ademas dae estan asociadas a AEO.

Para profundizar en este dato, que es el nUmeeongeesas de dptica oftalmica
en la actualidad de la IOO en Espafia, procedemna husqueda exploratoria por varias
bases de datos de marketing que ofrecen informat@éempresas de éptica y en las
paginas web de las asociaciones del Sector. Hiasedestaca I&uia Puntexde Optica
y audioproétesisinfopticay FEDAO y AEO. Las empresas encontradas se inaayen
la busqueda de registros contables en SABI, pastizan las Cuentas de Pérdidas y
Ganancias y los depoésitos de éstas, para aguaijaesas que las tuviesen disponibles,
para asi conocer qué tipo de informacion podrianiener de ellas y desarrollar una
base de datos exhaustiva sobre las relacionesed#rSPara determinar qué empresas
pertenecian al Sector y qué empresas no, se desgomivarios criterios de seleccioén o

exclusion:
1. Condiciones suficientes para la inclusion dentgresa:

(1) Que perteneciese a la CNAE correspondienteieadpftalmica y se indicase dicha

actividad en el objeto social.

10 57 que aparece en las divisiones por productosp@mn la Encuesta industrial anual de productas o
estadisticas de comercio internacional, es degilelias que siguen las clasificaciones CPA o TARIC.
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(2) Que en su pagina web se indicase que la emiggaba su actividad en este ambito.
(3) Que perteneciese a la IAE correspondiente rickdddon de Optica oftalmica.

(4) Que en la descripcion de la actividad que seceh en las cuentas de la empresa
apareciese la de fabricacion y/o importacion/exmidh de algunos de los productos

considerados de Optica oftalmica.

(5) Que se tratase de empresa global en el campe @tica oftdlmica y de prestigio

internacional.
2. Condicion suficiente para la exclusion de la exsa:

(1) Que, cumpliéndose alguno de los criterios @res, perteneciese a alguna de las
siguientes clases de CNAE: comercio al por merastividades previas o posteriores a
las manufacturas de 6ptica oftalmica, como por pljerda 25Fabricacion de productos
metalicos, excepto maquinaria y equigmr entenderse que la actividad sea la de
fabricacion de partes de gafas y no de gafas erlssB5Reparacién de ordenadores,
efectos personales y articulos de uso domésiigiocomo las dgromocion inmobiliaria

y similares.

Partiendo estos datos de los correspondientesralap 2012, en la medida de lo
posible se han eliminado aquellas empresas deulse ha tenido constancia de su
extincion, salvo aquellas de las que se conocermumienen su actividad bajo propiedad

distinta, como es el caso de INDO.

Siguiendo estos criterios encontramos que en Espdstian 54 empresdsjue

pueden considerarse parte del sector industriéiptiea oftadlmica en 2012, en las que

11 Estos datos han sido estimados a partir de infcidnade 2012, por lo que se dan circunstancias
complejas como la de INDO, que en aquel momentabasbrganizada en tres empresas, cada una
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hemos considerando empresas fabricantes y empigieasles. Estas empresas
representaron en 2012 alrededor de 4.000 empledss @uales se puede considerar que
unos 2.500 correspondian a la actividad de la @pfiéimica? y el resto corresponden

principalmente a la industria farmacéutica

Gréfico 6 Participacion de las lineas de actividade Optica oftalmica en nimero de
empresas, empleo, facturacion y gastos de persomeal el afio 2012.

NUMERO DE EMPRESAS NUMERO DE EMPLEADOS

Lentes de
contactoy pm
30%

Lentes
oftilmicas
32%

Lentes de
contactoy pm
34%

Lentes
oftilmicas
51%

Gafas y
monturas
19%

Gafasy
monturas
34%

CIFRA DE VENTAS GASTOS DE PERSONAL

Lentes
oftilmicas
31%

Lentes de
contactoy pm
35%

Lentes de
contactoy pm

37% Lentes
oftdlmicas

45%

Gafasy

monturas Gafasy
34% monturas

18%

Elaboracion propia a partir de datos obtenidossleuentas de las empresas consultadas en‘§ABI
excluyendo aquellas empresas no fabricantes yaialgls. (pm: Productos de mantenimiento).

especializada en una linea de actividad, y ahoeagentra funcionando como una sola, en estebegso
el nombre de CREALUX.

12 Este valor ha sido obtenido a partir de la porziénade la actividad de la Optica oftalmica en las
diferentes empresas.

13 L a empresa de mayor tamafio es Johnson & Johnseremjdiciembre de 2012 ocupaba casi a 700
empleados. Se ha considerado una ponderacion deedgactividad de éptica oftalmica, por lo que el
resto se considerarian ocupados en actividades dedlstria farmacéutica. A pesar de la pequefa
participacion de las lentes de contacto en laidetivde Johnson & Johnson, ésta es una de laspalies
empresas de lentes de contacto a nivel mundial.

14 Los datos han sido ponderados por el peso ddiladac de la dptica oftdlmica. Dos empresas no han

sido consideradas por la falta de informacién sebias, no interfiriendo en las conclusiones pqregjuefio
tamafio de ambas.
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De las 54 empresas, 17 empresas participan anivédad de lentes oftalmicas,
18 empresas participan en la linea de actividaghéis y monturas y 18 empresas estan
especializadas en lentes de contacto y productomdeenimient®. El reparto por lineas
de actividad es semejante en nimero de empresagjeasi se presta atencion a otras
variables como empleo, facturacion o gastos depatel reparto varia, como se observa
en el Gréfico 6Rarticipacion de las lineas de actividad de Optidg&lmica en nimero
de empresas, empleo, facturacion y gastos de parsorel afio 2012 La actividad de
lentes oftalmicas es la que aporta mas del 50%meleo del Sector. Si tenemos en
cuenta el valor afiadido debido al trabajo obsergamque la actividad que mas aporta es
la de lentes de contacto con un 25%, seguido dedaitalmicas con un 17%, lo que
contrasta con el bajo valor afiadido por el trabajta actividad de monturas, en torno al
10%'%; por lo que la actividad de gafas y monturas ro sé diferencia de las otras dos

por el empleo que aportan al Sector sino tambiéelgotal de los pagos al factor trabajo.

En relaciéon al tamafio de las empresas de Optighrofia, considerando los datos
recogidos para el afio 2012, y siguiendo la divisiéhinstituto Nacional de Estadistica
(INE) que vimos para las ramas de agregados, peauesl a analizar el tamano
empresarial por linea de actividad principal fijands en los datos de la Tabla 2
(Empresas fabricantes, nacionales y globales, deapmtftalmica, afio de referencia:
2012. De esta forma, la linea de lentes de contagimgiuctos de mantenimiento esta
compuesta en un 28% por empresas de menos delijattares y en un 72% por
empresas de mas de 20 trabajadores, con un 39%asle@ mas de 90 trabajadores y

un 28% mas de 100. En lo referente a las empresgafds y monturas encontramos que

15 No incluye a una empresa de las encontradas poomacer la linea de actividad de ésta.

16 Estos valores indican el porcentaje que repressrfactor trabajo en el valor de la cifra de verda
cada actividad.
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un 61% de las empresas tienen menos de 20 personpadas, mientras que de las
restantes solo una empresa ocupaba a mas de @fad@ates. En lo referente a las
empresas productoras de lentes oftdlmicas, un 44%llds ocupan a menos de 20
trabajadores, 1o que supone un valor muy similatealentes de contacto, con un 23%

con mas de 100 trabajadores.

Tabla 2 Empresas fabricantes, nacionales y globalede Optica oftalmica, afio de
referencia: 2012.

Menos de 20 trabajadores Mas de 20 trabajadofes  tal To
Lentes oftalmicas 7 10 17
Monturas y gafas 11 7 18
Lentes de contactb 5 13 18
Total 23 30 53

Elaboracién propia a partir de fuentes divelsas

Existen indicios para pensar que la mayoria deelapresas que se han
incorporado al Sector desde la toma de los datesaqui presentamos son pequefias
empresas dedicadas a la distribucion de montusas, gor una parte indica la madurez
de esta linea de actividad y la presion sobre kgemes empresariales por el aumento
de la competencia, que viene, en lineas generakagada por los bajos precios de los
productos importados. Sin embargo, es tambiéneisamte la aportacion al disefio
estético de la montutdy la innovacion en materiales y procesos de praidnen la que

cada vez existen mas empresas estan interesadasilpor este nicho de mercado y

17 Incluye empresas con actividad en liquidos de emamiento de lentes de contacto.
18 No incluye a dos empresas de las encontradasopownocer la linea de actividad de éstas.

19 Etnia Barcelonaes pionera y principal empresa de monturas dediadlise el mercado espafiol, cuya
actividad ha servido de tendencia para el desardalotras empresas también en la linea de morttaras
disefio. Por comentar algunos casos, ePdper & Paper basada en la produccién artesanal de gafas
personalizadas con papel, o el e it, basada en produccion artesanal de monturas ¢ gafsol de
madera.
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diferenciar su producto a través de nuevos magsrigldisefios. Esta tendencia esta
germinando en empresas distribuidoras y nuevasepeglempresas, aunque también en

algunas de las méas grantfes

Esta situacion nos lleva a plantearnos una seduimtpueda en la que se incluyan
no sélo empresas fabricantes nacionales y empgésaales, sino también importadoras
como parte del Sector. Es decir, ampliando el aka®l Sector por la importancia que
tiene en la competencia del canal distribuidorafdio, haciendo uso de las fuentes antes
mencionadas y actualizadas, volvemos a depurafdgueda para no excluir ninguna
empresa importadora, independientemente que sea empresa global. Una vez
realizada la busqueda encontramos 89 empresaas dadles excluimos seis empresas,
una por tener como actividad la provision de altuaccesorios, los cuales no
consideramos para nuestro estudio, y otras cincagtener constancia de la existencia
real de estas empresas. Como resultado conserv8fommpresas que podemos
considerar constituyentes del sector de fabricagidmportacion de éptica oftalmica, con
las que proceder a la busqueda de datos. Parameflovemos obligados a prescindir de
otras cinco empresas por no aparecer en la basdatole de referencia contable (SABI).
Por lo tanto, utilizamos, para una nueva recogaldatos, 81 empresas de fabricacion e
importacion de productos de O6ptica oftdlmica (gafastes oftdlmicas y lentes de
contacto). Procedemos a la busqueda para el tdiirmalisponible, con lo que obtenemos

datos de tres empresas a 2006, para una empré8a,gara dos empresas a 2008, para

20 Es el caso de INDO que apuesta por nuevos prockeséabricacion para el desarrollo de productos
customizados para el cliente final.
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cinco empresas a 2011, para sesenta y una empr26as8 y para dos empresas a 2014.

Estimamos los datos del tltimo afio disponible cefrexuivalente al Gltimo perio&o

Siguiendo este criterio, disponemos de datos déeenpara 75 de estas empresas
y, segun estos datos existirian 4.143 empleaddaseempresas del Sector. Si ademas
tenemos en cuenta la ponderacion que la Optichmidt? tiene en la actividad de las
empresas, representan 2.627 empleos, segin losositdatos obtenidésy que
consideramos como estimacion a 2013. Teniendo ema&este Gltimo dato, el nUmero
promedio de empleados en la actividad de la fatiboao importacion de Optica
oftdlmica es aproximadamente de 35. En la Tablad®mos ver los datos relativos a
produccion y cifra de negocio del Sector, dondeepl@nos que un 48% de la cifra de
negocio proviene de la produccién del Sector, masrdue el resto proviene del comercio

exterior neto de exportaciones.

Tabla 3 Datos del Sector de la Optica Oftalmica eBspafia para 2013.

Exportacion 63.531,6
Importacion 426.456,8
Importe neto de la cifra de ventas 708.141,0
Produccion 345.215,8

Elaboracion propia a partir de los datos contatiéels empresas (Datos en miles de euros).

Estos datos desglosados por lineas de actividgoblbsmos ver en la Tabla 4y
en el Gréafico 7 Cuota de las lineas de actividad de la éptica ofiéh en nimero de
empleados, cifra de ventas, nimero de empresastggyde personal 20)},3donde es

facil observar las diferencias con el GraficaP@uticipacion de las lineas de actividad

2! Entendiendo que se esta produciendo un errolagmodible variacion que se haya producido en los afi
no disponibles.

22 Se ha tomado la ponderacion obtenida en la reaatgcdatos desarrollada en el andlisis de lasasient
depositadas en el Registro Mercantil correspondjentravés de SABI, que fue llevada a cabo en.2014

23 Obtenidos en abril de 2015
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de Optica oftalmica en nimero de empresas, emfdetyracion y gastos de personal

en el afio 201R en el que no se tenian en cuenta las empresgabuidoras. En primer

lugar, pasamos de considerar un sector con ungbdigbn, por nimero de empresas,

uniforme por lineas de actividad, a tener una ghaogagonista, que en este caso es la

linea de gafas y monturas. En segundo lugar, tahiision atendiendo al nimero de

empleados no varia significativamente, observandoseimento de la cuota de las gafas

y monturas a costa de la lentes oftalmicas. Eretegrecuarto lugar, tanto atendiendo a

criterios de cifra de negocio como de gastos degpett, se observa un leve aumento de

la participacion de la linea de gafas y monturaspsda tanto de las lentes oftdlmicas

como de las lentes de contacto.

Tabla 4 Datos del Sector de la Optica Oftalmica polinea de actividad. 2013. Datos
en miles de euros.

Lentes Lentes de

Oftalmicas Gafas y Monturas Contacto
NUmero de empresas 20 41 19
NuUmero de empleados 1.242 508 183
Produccion 45.267,4 221.786,4 77.325,4
Exportacion 13.451,9 29.576|3 20.5038,5
Importaciéon 163.581,6 77.045|1 185.830,2
Cifra de ventas 195.397,1 269.255,P 242.652,1
Gastos de personal 48.420,9 29.510,5 42.3[75,2

Elaboracidn propia a partir de los datos contatielns empres#s

24 Incluye 80 empresas, por la imposibilidad de dsta la actividad de una de ellas.
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Gréfico 7 Cuota de las lineas de actividad de la Gpa oftdlmica en nimero de
empleados, cifra de ventas, nimero de empresas ystzs de personal 2013.

NUMERO DE EMPRESAS NUMERO DE EMPLEADOS
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Oftalmicas

Gafasy Gafasy
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Elaboracidn propia a partir de las cuentas dertggesas consultadas en SABI.

El tamafio de las empresas por numero de empleadeg(in linea de actividad,
se observa en la Tabla Bl{mero de empresas de Optica Oftalmica por namero d
empleados donde destaca la composicion de la linea de uremty gafas, en que
predominan claramente las pequefas empresas. &steahtrasta con la distribucién

mas armonica que muestra la linea de lentes daatont

Analizando la composicién de los tramos por nunderempleados, observamos
gue las empresas de menor tamafio estan represemtadan 67% por empresas de
monturas y gafas de sol, en un 20% por empresadsnties oftalmicas y en un 12%

empresas de lentes de contacto y productos de magato de lentes de contacto.
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Tabla 5 Nimero de empresas de Optica Oftalmica parimero de empleados.

Menos de
20 20-50 50-100 Mas de 100
empleadog empleados| empleados empleados
Lentes oftalmicas 10 6 0 4
Monturas y gafas 33 7 0 1
Lentes de contacto 6 5 3 5

Elaboracidn propia a partir de los Ultimos datepdnibles en SABI.

El segundo tramo, entre 20 y 50 empleados tienedistabucion equitativa,
aungue el segmento de monturas sigue siendo proségaon un 39% de las empresas,
mientras que tanto lentes oftalmicas como lentesot¢acto representan cada uno en
torno al 30%. El tercer tramo, viene a ofrecer urfarmacion importante acerca del
Sector reflejando que, a excepcion de las empmdsdsentes de contacto, las demas
sobreviven bien bajo estructuras empresarialesgieguo bien bajo grandes empresas.
Por ultimo, en el tramo de mas de cien empleadstack la representacion de las
empresas de lentes de contacto, con un 50%, seguigale cerca por las de lentes de
contacto y productos de mantenimiento con el 408&dgndo una sola empresa de

monturas y gafas que funcione con estas dimens@mebmercado espafiol.

Cambiando el punto de vista, y observando estas dtjo la perspectiva de las
lineas de actividad vemos que un 50% de las engpdeskentes oftalmicas tienen menos
de 20 empleados, un 30% entre 20 y 50 y un 20%de&sen. En lo que respecta a las
monturas y gafas, un 80% de las empresas tieneasaen20 empleados, un 17% entre
20 y 50 y s06lo un 2% de las empresas (la empnesaitica con 203 empleados en el afio
2013) tienen mas de cien empleados. Por ultinimda de lentes de contacto y productos
de mantenimiento, funciona con un 61% de las erapresn menos de 20 empleados, un
22% entre 20 y 50, menos de un 4% entre 50 y 1@eatios y un 12% con mas de 100

empleados.
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En términos generales, algo més del 50% de lasemapde Optica oftalmica tiene
como actividad la de fabricacion o importacion dentaras y gafas, repartiéndose el
resto de forma uniforme entre lentes oftalmicasnyds de contacto. Ademas, en torno a
un 60% de las empresas tienen menos de 20 emp|assiuto el tramo entre 50 y 100 el

que tiene menor nimero de empresas.

Para determinar la actividad manufacturera o nestas empresas podemos
acudir a la informacién facilitada por SABI, a téavde la cual se ha determinado la
informacion de la Tabla 3fatos del Sector de la Optica Oftalmica en Espaéieap
2013, por acompafiarse de informacion cuantitativa. i€n Ise puede acudir a la
informacion recabada a partir del objeto socialadeempresas y de la informacion que

las empresas ofrecen en sus paginas web.

Atendiendo al segundo criterio, encontramos gedasl81 empresas estudiadas,
38 de ellas tienen actividad manufacturera mierdqtes 43 no la tienen, limitandose a

importar y distribuir productos o solo distribuslo

En el Grafico 8 Empresas fabricantes y no fabricantes por lineacté&idad,
podemos observar cudl es el reparto por lineastdédad. Al igual que en el caso del
namero de empleados, el segmento de monturas ytgafidién tiene un comportamiento
distinto a los otros dos. Teniendo una proporciartino menor dentro de la actividad
manufacturera, y una proporcion seis veces mayda eactividad de distribucion y

comercializacion.

Una vez que conocemos la estructura de la activaagresarial del Sector,
vamos a pasar a ver cual es la distribucion gelogrde éste, para lo que atenderemos a
los datos de la Tabla €9mposicién del Sector de la Optica Oftalmica epafs por
Comunidades Auténomas. Numero de empresas. Eshimaaia 2013 donde podemos

ver el nimero de empresas por linea de actividaar Yomunidad Auténoma.

49



Capitulo 2: El sector de la éptica oftalmica ereleonomia espafiola 'y en el mundo

Grafico 8 Empresas fabricantes y no fabricantes polinea de actividad.
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Elaboracion propia a partir de fuentes diversa®: (Lentes oftalmicas, Gafas: Gafas y monturas, LC:
Lentes de contacto).

Tabla 6 Composicion del Sector de la Optica Oftalnsa en Espafia por
Comunidades Auténomas. Numero de empresas. Estimaai para 2013.

Comunidad Auténoma Lentes Monturas y Lentes de | Total
oftdlmicas gafas contacto

Andalucia 1 1 2
Aragén 1 1
Asturias 1 1
Castillay Ledn 1 1
Catalufia 6 22 4 32
Comunidad Valenciana 2 1 3
Extremadura 1 1
Galicia 2 2
Madrid 9 10 13 32
Murcia 1 1
Pais Vasco 1 3 4

Elaboracidn propia a partir de los datos disposikle SABI. (Lentes de contacto incluye también
productos de mantenimiento)

En la Tabla 6 Composicion del Sector de la Optica Oftalmica epdfs por
Comunidades Autonomas. Numero de empresas. Esiimaaia 2013y en la Figura 1
(Mapa de la distribucion geografica de las emprefstsicantes e importadoras de
Optica oftdlmica en Espaliggodemos observar que los tres segmentos dedaatigue

estamos tratando hasta ahora estan claramentent@ui®es en las Comunidades de
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Madrid y Barcelona. En lo referente a lentes ofiéhs, el 45% de las empresas se
encuentran en Madrid y un 30% en Catalufia. Seg@idsmse encuentra la Comunidad
Valenciana con el 10% de las empresas, estandsstel repartidas de forma uniforme
entre Andalucia, Asturias y Pais Vasco. En lo egfer a monturas y gafas, un 53% de
las empresas se encuentran en Catalufia y un 28adrid, seguidas de Pais Vasco con
un 7% de las empresas, estando repartidas las dmmrésAragon, Castilla y Ledn,

Comunidad Valenciana, Extremadura y Galicia. Ereferente a lentes de contacto, el
68% de las empresas se encuentran en Madrid, }2&leh Catalufia estando las otras

dos restantes en Andalucia y Murcia.

Figura 1 Mapa de la distribucién geogréfica de laempresas fabricantes e
importadoras de optica oftalmica en Espafa

,
o
- 100 o 100 200 300 400 km

Elaboracion propia a partir de datos de SABI

Analizandolo desde el punto de vista geograficajamcia no dispone de ninguna
empresa de fabricacion de monturas y gafas Comunidad Valenciana también tiene
representaciéon en mas de un segmento, con la empaesdn mayoritaria de las lentes
oftdlmicas que representan el 67% de las empnesaistras que en el caso del Pais Vasco

el 75% de las empresas tienen como actividad pahononturas y gafas. En Cataluiia,

25 Considerando las empresas encontradas y aquellas due podemos disponer de datos contables, como
se indic6 en un principio.
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casi el 70% de las empresas tienen como actividadipal la de monturas y gafas, el
19% son de lentes oftdlmicas y el 12% de lentesagacto. Madrid, al igual que
Catalufia, tiene empresas de los tres segmentagj@en este caso el mercado esta mas
repartido, resaltando las empresas de lentes daatoncon el 40% y existiendo un
namero similar de empresas de lentes oftalmicasntumas y gafas. La Comunidad de
Canarias dispone de una empresa de Optica oftalmicaue no aparece en la tabla de

referencia por no disponer de datos acerca detsudad principal.

Para analizar la evolucion que el Sector ha teerdms Gltimos afios recurrimos
a los datos ofrecidos en el inforrmercado Opticale DBK y a fuentes diversas que hacen
referencia a estos en diferentes periodos. La p@a@tomar en consideracion estos datos
es la posibilidad de hacer una comparacién en gmeeto de tiempo mas amplio.
Disponemos directamente del informe correspondeenteviembre de 2009 y el resumen
del informe de noviembre de 2011. A partir de efjloslemos obtener la estimacion de
los datos de facturacion desde 2004, y a partilivd@sas noticias que hacen referencia a
estos estudios podemos obtener estimaciones @&\V&ipn para 2015. Por lo tanto es
posible hacer una comparacion de los datos de DBK lps datos que hemos obtenido
de nuestro andlisis. Para el afio 2013, segun asesgtimaciones, la cifra de negocio del
Sector fue de 708 millones de euros, mientrasapiddtos obtenidos a través de los datos
de sintesis del estudio DBK de noviembre de 20di¢am que el equivalente, el mercado
espafiol de dptica alcanzé 635 millones de eurogiuieosupone una infravaloracion del
10% respecto a nuestros datos, probablemente camupad no haber considerado las
empresas no fabricantes y no globales que nossitiasluimos en la Gltima busqueda.
Teniendo en cuenta esta diferencia, seguiremosdevasdo los datos de DBK para
observar la evolucién entre el periodo 2004 y dl29 prestaremos atencion a la Tabla

7 (Evolucién del Sector de la optica oftdlmica entve hfios 2004 y 20)3que nos
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muestra la evolucién de la facturacion de la progfuc En ella se puede observar como
el Sector mantuvo el ritmo de crecimiento hast20€l7 en términos de facturacion,
experimentando una caida hasta el afio 2013, gaigas&a entre los afios 2009 y 2012,
para volver a caer en el 2013. Segun los datosadtis para 2014 y 2015, esta caida
continuaria, previéndose una mejora en el afio Z2Bih%embargo, el comportamiento de
la produccién es mas suave y parece presentamtelac@on de los efectos de la crisis,
con el dato mas positivo en 2006 y con una bajeataynciada hasta 2010, y manteniendo
una tendencia estable a partir de entonces. Estadp hipétesis de la capacidad que
tiene la produccion de oéptica oftalmica como adtd estratégica de la economia
espafiola, lo que demostraremos y analizaremos @funpidad en los siguientes

capitulos.

Tabla 7 Evolucién del Sector de la éptica oftalmicantre los afios 2004 y 2013.

Produccion Mercado PIB pm
2004 336 746 861.420
2005 330 804 930.566
2006 374 880 1.007.974
2007 349 920 1.080.807
2008 323 880 1.116.207
2009 283 795 1.079.034
2010 242 775 1.080.913
2011 236 740 1.075.147
2012 236 705 1.055.158
2013 230 635 1.049.181

Elaboracion propia a partir de datos de DBK a saletinformes de DBK y fuentes diversas y de datos
del INE. Datos en millones de euros a precios enteis (Datos en millones de euros).
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Grafico 9 Evolucién del peso del Sector de la épaoftalmica y de la produccion
nacional de dptica oftalmica sobre el PIB.
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Elaboracion propia a partir de datos de DBK a sal&informes de DBK y fuentes diversas y de datos
del INE.

El andlisis de la relacion que el sector mantierela economia espafiola parece
algo casi obligado cuando se trata de cuantifinasactor en una economia en concreto.
Tanto la participacion que el Sector de la optitalmica y su produccion suponen sobre
la economia esparfiola se puede observar en el GBafievolucion del peso del Sector
de la dptica oftalmica y de la produccion naciodal 6ptica oftalmica sobre el PIBEN
el caso de la facturacion del Sector, se obseragnciones negativas en practicamente
todos los periodos, a excepcion del periodo 200@| gue se produjo un aumento de su
peso del 1%. Segun los datos de DBK, los afios emle se produjo un mayor
decrecimiento fueron el 2013, con una variaciénatieg del 9,4%, el 2008, con una
variacion negativa superior al 7% y el afio 2009 @oa variacion negativa del 6,6%.
Llama la atencion el hecho de que, a las puertda @stabilizacion de la economia
espafola, se produjese una bajada tan considenalsldacion al resto de periodos. Sin
embargo, si consideramos nuestro dato de facturg@éa 2013 no se habria dado tal
decrecimiento, sino que su peso se hubiera mawtemidcluso aumentado levemente en

un 0,4%.
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En el caso de la produccién del Sector, ocurre plyecido, sélo se da una
variacion positiva en el afio 2006, produciéndosenmyores decrecimientos en los
periodos 2010 (14,5%) y 2007 (13%), y dandose dauientos cercanos al 10% en los
afnos 2005, 2008 y 2009, el resultado seria unaimisnn acumulada del 38% para el
periodo de analisis. Sin embargo, de forma sinailéy ocurrido para la facturacion, el
dato obtenido en nuestro estudio para 2013 de peatues de 345 millones de euros,
en contra de los 230 millones de euros que indiBK.[Esto implica que en lugar de
disminuir su peso en el afio 2013, habria aumeniadd,6%. Ademas la perdida en

proporcion al PIB en el periodo considerado sesla/ (8% en lugar del 38%.
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2.4.Contexto empresarial y evolucion reciente de Igptica oftalmica

Si profundizamos mas en las 81 empresas que tomdeeserencia, y obtenemos datos
para un periodo de 6 afios, observamos también aredil@iento en el dltimo periodo
para el que disponemos de datos suficientes, @s2fd@. Ello nos lleva a comparar el
dato obtenido para 2013 a través de las cuentias @enpresas con los datos disponibles

a través de fuentes secundarias.

Esto se puede observar en los dos graficos stgsie@rafico 10 y Grafico 11,
gque se corresponden a la estructura sectorial 2008 y 2013 y a la evolucion de los
ingresos de las empresas que ofertan Optica oftalem Espafa. La informacion se

expone por actividad principal.

Grafico 10 Estructura de la actividad empresarial @ el sector fabricacion e
importacion de Optica oftalmica.
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Elaboracion propia. LO: Lentes oftalmicas; M y G&inturas y gafas de sol; LC y PM: Lentes de
contacto y productos de mantenimiento. Datos elomeis de euros. Incluye datos totales de las
empresas, sin ponderar la éptica oftalmica.

En el Gréafico 10Kstructura del actividad empresarial en el sectirfcacion e
importacion de O6ptica oftdlmi¢apodemos ver la proporcion de cada segmento de

actividad dentro de la estructura sectorial, cuasasideramos toda la actividad de las
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empresas, y no solo la dptica oftalnifcdDe la misma forma, el Grafico 11 (Evolucién
del sector de fabricantes e importadores por ptoduofrece informacion equivalente

sobre la evolucion.

Grafico 11 Evolucién del sector de fabricantes e iportadores por productos.
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Elaboracion propia. LO: Lentes oftalmicas; M y G&inturas y gafas de sol; LC y PM: Lentes de
contacto y productos de mantenimiento. Datos elomeis de euros. Incluye datos totales de las
empresas, sin ponderar la éptica oftalmica.

En el Gréafico 10Kstructura de la actividad empresarial en el sedtadaricacion
e importacion de Optica oftalmitgpodemos ver la proporcion de cada segmento de
actividad dentro de la estructura sectorial, cuasaisideramos toda la actividad de las
empresas, y no solo la o6ptica oftalmica. De la raifonma, el Grafico 115volucién del
sector de fabricantes e importadores por producimsece informacion equivalente

sobre la evolucion.

Segun esto, el peso de cada segmento ha sufrida eeriacion dentro de la
estructura empresarial a lo largo del periodo c&rado, de forma que el peso de los

ingresos de las empresas especializadas en |ététesicas ha disminuido en casi un 3%,

26 Tomamos de referencia datos aproximados que vidgtenminados por la disponibilidad de las cuentas
de las empresas.
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el de las gafas y monturas en un 6% Yy el de lagse=ap que cubren la actividad de lentes
de contacto ha aumentado en un 9%. Aunque, sidstas datos indican la cobertura
dentro del total de ingresos de las empresas d@rses también interesante prestar

atencion al crecimiento absoluto de la actividagstas empresas.

Esto sefiala que, tanto lentes oftdlmicas como masjthan decrecido alrededor
de un 30%, pasando de 222 y 407 millones de eudds3ay 270 millones de euros
respectivamente. Mientras que las ventas de lasesagpque cubren la oferta de lentes
de contacto y productos de mantenimiento se haemauot mas estable, y han pasado de
834 millones de euros en 2008 a 821 millones daeseem 2013. Llama la atencién (1) la
poca influencia de los efectos ciclicos en las esgs encargadas de proveer lentes de
contacto, (2) la inestabilidad en la variacion migrésos de las empresas que cubren los
segmentos de lentes oftalmicas y monturas, qu&tlas en una posicién especialmente

vulnerable.

Cabe hacer aqui hacer un breve comentario sobesrpgesas que cubren lentes
de contacto y productos de mantenimiento, haciesféoencia a que estas empresas estan
en gran parte representadas por empresas multieéesoy globales de la industria
farmacéutica. Ello tiene relacién con la situacémcontrada en los afios 70, por
encontrarse excesivamente atomizado y no alcanzaamafio empresarial adecuado
para conseguir aumentar los rendimientos de egaa@anpetir internacionalmente. Este
problema de competitividad puede haber sido ebresgble de la mayor inestabilidad de
las empresas de lentes oftdlmicas y monturas ysg#asol, no tan acusado en las
empresas de lentes de contacto. Aunque sin dudajiéa puede haber estado
influenciado por una menor elasticidad de la deraadel las lentes de contacto, es
importante la evolucion de toda la linea de verdas estas empresas, que en

aproximadamente un 70% se dedican a otras actesd@ek no son las lentes de contacto.
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La estructura empresarial de los oferentes dedetgeontacto contrasta con la de lentes
oftdlmicas y monturas y gafas. Estas ultimas, gr&ctica totalidad estan especializadas
y solo se dedican a la 6ptica oftalmica, o, cuare®@n como objeto otras actividades, la

Optica oftalmica es la principal.

Sin embargo, para centrarnos en la evolucion garte de estas empresas que si
pertenece a la éptica oftalmica, depuramos el si8dll) eliminando empresas para las
gue no disponemos de datos para todos los peno@)sponderando la actividad de las
empresas con los valores que estimamos de espaciéh en el sector. Llevando a cabo
esta depuracién, mantenemos 50 de las 81 empr@sdascque veniamos trabajando,

gue son aquellas para las que podemos disponetta® phra todos los periodos.

Teniendo en cuenta que disponemos de la cifragiecigd’ para las 81 empresas
proveniente de la busqueda que usamos anteriornpattemos determinar que el valor
de la cifra de negocio de estas 50 empresas supprié% del total. Ademas, también
podemos cuantificar la representacion por segreeqte viene dada por un 59% de la
cifra de las lentes oftalmicas, un 95% de la dfayafas y monturas y un 64% de la cifra
de lentes de contacfh Con esto asumimos (1) el error inducido por ehbede que
estamos considerando que no se han creado niidestrapresas en ese periodo y (2) el

error inducido por considerar que, la participadi@las empresas disponibles sobre el

27 Estimada a partir del Gltimo afio disponible.

28 Estos datos pueden entrar en conflicto con losatal de las empresas, debido al afio de referelecia
las estimaciones tomadas al principio (por ultirfio disponible). No influye en las conclusionesgya

los datos para la evaluacion de la actividad erapigstotal han sido tomados como indicadores de
evolucion. Tal es el caso de que la facturaciéal tde las empresas de Optica oftdlmica podria ser
ligeramente inferior a la dedicada solo a Optidalofica; esto es el fruto de la falta de datosatigges

por afios para las empresas y que consideramosimaies partir de otros afios por la necesidad derghr

la evolucién en el tiempo. Sin embargo, para detemnfia facturacion total de 6ptica oftalmica esesario
establecer unos porcentajes de actividad, que tomade las estimaciones a partir del Ultimo afio
disponible. Se asume que la diferencia es causada pscasez de datos por afios.
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total, se ha mantenido constante y coincide catel2013°. En relacién al primero, a
pesar de lo restrictivo del supuesto y teniendousmta la coyuntura economica de los
afos de referencia, consideramos que es lo masattedado: (1) la disponibilidad de
datos y (2) la necesidad de ofrecer una imageroligita del sector.

Gréfico 12 Participacion de lentes oftalmicas (LO)gafas y lentes de contacto (LC)
por periodos.
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Elaboracion propia. (LO: Lentes oftdlmicas, MYG:f&ay monturas, LC: Lentes de contacto). Datos en
millones de euros.

Derivado de ello, Gréafico 12Participacion de lentes oftalmicas, gafas y lentes
contacto, por periodoy podemos conocer la evolucion de la oferta de#@pftalmica
en el periodo entre 2008 y 2013, asi como el pestada segmento sobre el total. Asi,

obtenemos unos resultados mas coherentes cordientza de la industria en general.

Las lentes oftalmicas han pasado de representar¥ndel sector, a representar
un 28% en 2013, en términos de cifras de ventasgatas y monturas han mantenido su
participacion en el sector constante, en torno a74%. Mientras que la contribucion de

las lentes de contacto han aumentado, de un 2%%liaiun 34% en 2013.

29 Estimada a partir del dltimo afio disponible
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Gréfico 13 Evolucion del sector Fabricantes e Imptadores de Optica Oftalmica
entre 2008 y 2013.
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Elaboracion propia.

La misma informacién puede verse representada @nadiico 13 Evolucién del
sector Fabricantes e Importadores de Optica Oftéamentre 2008 y 20)3 donde
destaca la tendencia decreciente de la represéntdeilas lentes oftalmicas en el sector,
la tendencia constante de la representacion deuna@ny gafas y la creciente de las lentes
de contacto. En lo referente a la primera, la camanulada ha sido de un 25%, y las
variaciones interanuales han variado entre un%ly 2l -9,50%, que corresponden a los

afios 2012 y 2013.

En cuanto a la segunda, el cambio acumulado hasiaticamente nulo, inferior
al 1%, y las variaciones interanuales han variadiee6,54% y 2,32%, de 2009 y 2011
respectivamente. Y respecto a las terceras, lagsletle contacto, el crecimiento
acumulado ha sido del 37%, variando interanualmemte un 22% y un 1% en 2009 y
2010 respectivamente, lo que nos lleva a evaluearabio sin considerar el primer afio
y encontrando entonces una variacion acumuladéiyaodel 12% entre 2009 y 2013; lo

que nos lleva a hacer la misma consideracion paeolros segmentos, de lo que
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concluimos que el de monturas y gafas ha consegealperar parte de su cuota dentro

del sector desde 2009, aumentando desde entonc@s/én.

Si contrastamos esta informacion con la que ohterdadel andlisis de las
empresas, podemos ver como, en relacion a la aferkentes de contacto, la evoluciéon
ha sido mas positiva que la de las empresas eonjunto. Se puede observar lo anterior
en el Gréfico 14Tasas de variacion de la participacion en los Iregre por ventgsque

indica las tasas de variacion de la contribuciénata segmento al total del sector.

Grafico 14 Tasas de variacion de la participacionrelos Ingresos por ventas
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Elaboracidn propia. (LO: Lentes oftdlmicas, Gafaafas y monturas, LC: Lentes de contacto).
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Grafico 15 Tasas de variacion de los Ingresos porevitas de Lentes Oftalmicas,
Gafas y Monturas y Lentes de Contacto y ProductosedMantenimiento.
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Elaboracidn propia. (LO: Lentes oftdlmicas, Gafaafas y monturas, LC: Lentes de contacto).
Una vez que hemos visto el cambio de la estructaeraector en el periodo de
referencia, vamos a analizar como ha evolucionadekacion a su cifra de negocios.
Para ello nos fijamos en el Grafico Tméas de variacion de los Ingresos por venas
Lentes Oftalmicas, Gafas y Monturas y Lentes detd@tm y Productos de
Mantenimientd. Asi, se procede a ver la evolucién de los inggekel sector en términos

absolutos.

Segun esto, el comportamiento mas negativo lo towies segmentos gafas y
monturas y lentes oftalmicas, con un 21% y un 2@8pectivamente, en 2008, dandose
un cambio positivo en 2010 en todo el sector yapreposterioridad ha demostrado (1)
la tendencia negativa de lentes oftalmicas, conedauientos del 3, 6 y 10% en 2011,
2012 y 2013 respectivamente; (2) la inestabilidadsdgmento de gafas y monturas, que
presenta valores entre 3 y -4% en los ultimos persodos; (3) el comportamiento
positivo de lentes de contacto, que en el afio regativo mantuvo un crecimiento por

encima de un 0,5%.
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Ademas, si consideramos la variacion acumuladaed2308, lentes oftalmicas y
gafas y monturas presentaron un decrecimiento @8 ¥ 10% respectivamente.
Contrastando con el crecimiento de 22% de lentédlnutas. Esto se suaviza si
consideramos las variaciones desde 2009, quegraesloftdlmicas, monturas y gafas y

lentes de contacto, fueron respectivamente de -143%6 y 18%.

Tabla 8 Cifra de ventas de la oferta de ptica ddtmica por segmentos

2008 2009 2010 2011 2012 2013
LO 291.701 226.235 239.422 231.175 216.84[7 195.397
MYG 300.570 237.786 264.169 274.094 257.72p 269.255
LC 198.866 205.670 226.615 235.206 236.669 243.489
791.137 669.690 730.207 740.476 711.241 708.141

Elaboracion propia (LO: lentes oftalmicas; MYG: mumas y gafas; LC: lentes de contacto) Datos en
miles de Euros.

En la Tabla 8 Cifra de ventas de la oferta de Optica oftalmica pegmentos

podemos observar los datos absolutos de los irggoed@ector para el periodo indicado.
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2.5.La producciéon en Espafia y en el contexto europe
2.5.1. La produccion de elementos de correccion visual dfspaiia.

Si prestamos atencién a los datos obtenidos emtadsta Industrial de Productos
podemos obtener un esbozo del nivel de produc@éional que se lleva a cabo dentro
del sector de fabricantes e importadores de épfiddmica. Para llegar a ellos, se ha
accedido a los datos disponibles en el INE de m&sta Anual Industrial de Productos
(EIP), que ofrece datos detallados segun la atasitbn PRODCOM. Como indicamos

en el primer apartado de este capitulo, ésta @agddicacion que, junto con la TARIC,

mas desagregacion ofrece. Ello implica que algymoductos, como es el caso de las
gafas de sol o las monturas, no aparezcan cuawlificen algunos afos por secreto

estadistico.

A través de esta fuente obtenemos datos de leatesndacto y lentes oftalmicas
para el periodo 2008-2013 tanto en cantidad comaakar. Mientras que del resto, solo
disponemos de datos de gafas correctoras o prsan valor, no disponiendo de datos
de gafas de sol ni de monturas, debido al pequéi®ro de empresas que se dedica a
esta actividad. Como es de esperar, los datos lojemdremos a través de esta fuente
seran inferiores a los fijados en apartados amésjgoor esta razén, y también, por

centrarse en la oferta de produccién nacional.

Como resultado, obtenemos los datos en valorestilaedes de lentes de contacto
y gafas pre-montadas y protectoras, y de lentédnaftas monofocales y multifocales.
El resumen de dicha informacion lo podemos veraefidbla 9 Produccion de Optica

Oftalmica en Espafa

65



Capitulo 2: El sector de la éptica oftalmica ereleonomia espafiola 'y en el mundo

Tabla 9 Produccion de Optica Oftalmica en Espafia

2013 2012 2011 2010 2009 2008
Lentes de contacto 16.636 16.767 16.101 14.901 5841. 10.038
Lentes oftalmicas 119.925 125.563 136.200 140.264 49.2D6 157.026
Gafas pre-montadas y 4.057 4.450 4.345 3.585 4.209 5.143
protectoras
Total 140.618 146.780 156.646 158.750 165.089 202.

Elaboracidn propia. Fuente: Encuesta Industrid?aeluctos (INE). (Datos en miles de euros)

Comenzamos atendiendo a los datos totales, seglnuddes la producciéon de
optica oftdlmica ha disminuido en un 18% entre 29@®13. Dicha disminucién viene
explicada por el comportamiento de las lentesmftés y lapre-montaday protectoras
y contrasta con el comportamiento de la producdénlentes de contacto, que ha
aumentado en un 65%. Dentro de las lentes oftaémniaavariacion acumulada ha sido
similar en términos porcentuales, de 23% y 24% paomofocales y multifocales

respectivamente.

En relaciéon a la evolucion de las variaciones ingat que han sufrido cada
segmento de actividad, destaca el comportamierianties de contacto. Estas han sufrido
un crecimiento basico del 15% y del 29% en los &B9 y 2010, que se ha visto
ralentizado a partir de 2011, llegando a un creaiai casi nulo para el transito de 2012
a 2013. También es interesante el comportamientiertes oftalmicas, que permite
diferenciar claramente entre monofocales y muléfes, en términos interanuales. Tanto
una como otra han mostrado decrecimiento en cdsstios periodd$, con la diferencia
de la magnitud por afios de unas y otras. Las msywagaciones negativas de las
monofocales se han dado en los periodos de 20023, 2on 12 y 11% respectivamente.

Mientras que las multifocales sufrieron el mayacrdeimiento en el periodo 2010, con

30 S6lo las lentes monofocales crecieron en un peridd10 con un 6%.
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un 10%. Esto puede haber estado causado por tacdishcion de la produccion, que ha
podido sufrir primero las multifocales y segundon ain desfase de dos periodos y en
mayor proporcion, las monofocales. Por Ultimogafas premontadas y protectoras, han
mostrado una evolucién muy inestable, pasando cleckr un 14% en 2010 a crecer un

21% en 2011, y volver a decrecer un 9% en 2013.

En relacion a la estructura del sedtpse observa un claro protagonismo de la
produccion de lentes oftalmicas, en concreto déelates multifocales que han venido
representando desde un 64% de la produccion a%eneég92008 y 2013 respectivamente,
dejando un porcentaje de la produccién del 21% 22/, para los periodos indicados,
a las lentes monofocales. En conjunto, han pasadeptesentar un 91% en 2008 a un
85% en 2013. Aungque de menor magnitud en lo qpesd sobre el sector respecta, el
comportamiento de las lentes de contacto destadaaper aumentado un 100% su peso,
del 6% en 2008 al 12% en 2013. Por ultimo, lasggpafamontadas y correctoras se han

mantenido constantes, en torno a un 3%

Tabla 10 Produccion de Optica Oftalmica en Espafianecantidades

Cantidades 2013 2012 2011 2010 2009 2008
Lentes de 3.816.247 3.720.862 2.760.721 1.823.711  833.573 .1391
contacto

L.O.

Correctoras | 5.089.615 5.136.456 5.318.868 5.665.156 3.808.66833%575
monofocales

L.O. Las

demas 2710565 3.301.303 3.547.572 3.778.816 4.378.660825480
correctoras

Total 11.616.427 12.158.621 11.627.161 11.267.683020.901 9.707.232

Elaboracidn propia. Fuente: Encuesta IndustridPaeluctos (INE). Valor en unidades de producto.

Para ver la evolucion en lo que a cantidad produmdpecta nos centramos en

los datos de la Tabla 10 (ProducciéOptica Oftalmica en Espafia en cantidadEstos

31 Sin considerar gafas de sol y monturas, ya gutispmnemos de los datos por secreto estadistico.
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datos nos ofrecen informacién sobre la producciérietites de contacto y de lentes
oftdlmicas. Lo primero que llama la atencion sobstos datos es la magnitud del
crecimiento que ha sufrido la linea de lentes a¢ambo, siguiendo la tendencia en valor
de la produccion que vimos antes. Sin embarg@da de variacion acumulada en este
caso ha sido del 675%, frente al 65% en términosatier. Por otro lado, las lentes
oftdlmicas han mostrado un comportamiento muy elifer en términos de cantidades,
con un crecimiento del 23% y un decrecimiento déb4dpara monofocales y multifocales

respectivamente.

Las variaciones relativas interanuales sefialanefjmeayor crecimiento basico
para lentes de contacto se dio el en periodo 20@9;2con un 119%, que ha ido
moderandose hasta un crecimiento del 3% en 201&nEs monofocalé§ se observa
un crecimiento del 49% en 2010 como situacion déslenostrando variaciones relativas
negativas en el resto de afnos, cercana al 1% &h P@ta el caso de las multifocales, el

afio con un mayor decrecimiento ha sido 2013, canvariacion relativa del 18%.

De forma similar a los datos en valor, en est®,chs oferta de produccion
nacional de éptica oftalmica esta mayoritariamentapuesta por lentes oftalmicas. Sin
embargo, el peso de las lentes de contacto hagdsacpresentar un 5% a un 33% en
el periodo de referencia. En lo relativo a lentié8limicas, que en 2008 representaban el
43% y el 52%, monofocales y multifocales respeatieate, se observa un
comportamiento estable de las primeras, mientrasagumultifocales han visto disminuir
su peso en el total del sector en un 55% para pasgresentar 23% de la produccién de

lentes correctoras.

32 Al hablar aqui de monofocales y/o multifocaless meferimos a lentes oftalmicas y no a lentes de
contacto monofocales y/o multifocales.
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Grafico 16 Evolucién del valor unitario de la prodiccion de lentes de contacto y
lentes oftalmicas
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Elaboracion propia. Fuente: Encuesta Industridbeluctos (INE). (Datos en euros)

De la conjuncién de las Tablas 9 y 10 se obsergaraportamiento de los precios
unitarios de las lentes para la correccion viSuglse puede visualizar en el Gréafico 16
(Evolucién del valor unitario de la producciéon detfes de contacto y lentes oftalmicas
De ello se desprende la diferencia existente ¢émtgolucion de los precios de lentes de
contacto, monofocales y multifocales. La producaéwgional de lentes de contacto ha
sufrido una disminucion en su valor unitario de¥o/8ntre 2008 y 2013, marcada por los
decrecimientos mas altos que se dieron en 2009 }0,2@8e un 32% y 41%
respectivamente. Por otro lado, la producciéon madiodle monofocales ha sufrido un
decrecimiento acumulado del 37%, mostrado por elsgudio en 2010, de un 29%. Sin
embargo, la produccidn nacional de lentes multl&scae ha visto influenciada por un
aumento de su valor unitario, de un 43% acumulaata @l periodo de referencia,

impulsado por el aumento del dltimo afio conside(@8@3) de un 19%.

33 Los datos de monturas y gafas de sol no estannlisps por secreto estadistico y los datos de
gafas premontadas y protectoras no estan dispsrebleantidades.
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Este dltimo andlisis puede ser clave a la hora wificar el mejor
comportamiento en términos de cifras de ventasmtes de contacto, que pueden haber
basado su estrategia competitiva ante la crisisiarguerra de precios para luchar por su
cuota de mercado, en parte influenciado por laadatde competencia externa a través
de portales web. Ademas, la magnitud que ha aldanaadiminucion de los precios de
la oferta de lentes de contacto puede incluso erlmbvocado su posicionamiento como
producto sustitutivo de lentes oftalmicas y morguRor cuestiones sanitarias las lentes
de contacto, a excepcion de las especiales, s@noginicto complementario de gafas y
lentes oftalmicas, por las complicaciones que poiedallevar su uso excesivo y en todo
tipo de condiciones, por lo que un posicionamiesi¢olas lentes de contacto como
sustitutivo de las lentes oftalmicas puede teners@lo efectos negativos sobre los
margenes de los productores, sino también efe&gatinos sobre la salud visual del

consumidor final.
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2.5.2. La produccion de elementos de correccion visual dfuropa

Moviéndonos a la esfera internacional, acudimosas dstadisticas de bienes
manufacturadosle EUROSTAT segin PRODCOM. Esta nos ofrece infordmapor
paises, por afios y segun NACE Rev. 1.1 y NACE Ré&n2a base de datos ademas
podemos acceder a datos por afios, y por nomenoiitaelacion a importaciones y
exportaciones, por valor y cantidades, en las &sieals de produccion total y en las de

produccion vendida, exportaciones e importaciones.

Asi podemos evaluar la industria espafiola en @axia del resto de paises que
estan disponibles. Las correspondientes a la Rearsponden a los 10 cédigos de la
32504 mientras que las correspondientes a la Rewarresponden a los 10 codigos
comprendidos entre el 334011 y el 334014. Las ledapi de las dos segundas
estadisticas deben realizarse por afo y por cadamzator, aunque al no haber datos de
todos ellos, podemos restringir las busquedas allagugue de forma general ofrecen
datos. Sin embargo, en ese caso dejariamos dddadta disponibilidad de datos de
Alemania, Francia, Italia y Reino Unido, probabl@eteecausada por la importancia del
Sector en cuestidén en dichos paises. Nos centraremta Rev.2, por ser la Unica que
ofrece datos para 2013, y ademas poder compararltos datos de Espafia, disponibles

a través del INE.

Dentro de estas estadisticas, nos centramos ere laratluccién vendida,
exportaciones e importaciones, por ofrecer datdesiproductos de 6ptica oftalmica, y
los datos cubren el periodo entre 1995 y 2013gédli que el INE, para el caso de Espafia,

no ofrece datos sobre cantidades de monturas g dafaol para los ultimos periodos.

71



Capitulo 2: El sector de la éptica oftalmica ereleonomia espafiola 'y en el mundo

Los datos se analizaran por los grupos de actividad parecidos a lo que
venimos tratando hasta ahtfralentes de contacto, gafas de sol, lentes oftalsnic

monturas.

En 2013, el valor total de la produccion de optftdalmica en Europa, alcanzé
los 4.231 millones de eurds representando un 0.03% del PIB. Lo que implica un
crecimiento del 50% desde 1995, afio en que la poialu alcanzé 2.830 millones de
euros. La evolucion por paises se puede observat @rafico 17 Evolucion de la
produccion de Optica oftalmica en los principaledsges productores europgatonde

destacan lItalia y Alemania.

Grafico 17 Evolucién de la produccién de Optica oétimica en los principales paises
productores europeos.
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Elaboracion propia. Fuente: Estadisticas de bieraasifacturados (EUROSTAT) (Millones de euros).

34 La Optica oftdlmica vendrd determinada por losuisigtes cddigos PRODCOM: 32504130-
70+32504250+32504350-90. En concreto, gafas deg260D4250), lentes de contacto (32504130), lentes
oftédlmicas (32504153,32504155, 32504159, 32504¢ TOpnturas (32504290, 32504350, 32504390).

35 Existiendo produccion en Italia, Alemania, Reinudd, Francia, Espafia, Portugal, Dinamarca, Hungria
Croacia, Grecia, Polonia, Republica Checa, Romahialandia, segin los datos de Eurostat.
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Gréfico 18 Principales productores de productos déptica oftdlmica en Europa en
los aflos 1995 y 2013.
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Elaboracion propia. Fuente: Estadisticas de bierserifacturados (EUROSTAT)

En el Gréafico 18 Rrincipales productores de productos de Opticalofiéa en
Europa en los afios 1995 y 2Q8demos ver los cambios que ha sufrido el mapa de
produccion en Europa en los ultimos veinte afiogegar de las ampliaciones europeas,
los principales productores siguen siendo los mssrinderados por lItalia, que, con una
produccion de 836 y 1683 millones de Euros en 192913 respectivamente, ha
duplicado su tamafio. En términos generales, el odapiento ha sido positivo, a
excepcion de Espafia y Francia, con decrecimieel@ly 20% respectivamente dentro

del mercado europeo de Optica oftdlmica.

Gréfico 19 Evolucion del mapa de produccion europeentre 1995y 2013
1995 2013
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Elaboracion propia. Fuente: Elaboracion propiankeieEstadisticas de bienes manufacturados
(EUROSTAT)
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Si nos centramos en los paises con un mayor valqoraduccion, podemos
observar cémo ha variado el peso de cada paistetaktle la producciéon Europea, lo
gue se representa en el Grafico E®dlucion del mapa de produccién europeo entre
1995 y 201R Las variaciones mas llamativas se observanatia i Francia, que han
variado su participacion en el total en un 10% 3Pelrespectivamente. En el caso de
Espafia, se observa una variacion en la participacibre el total de la produccién de los

paises considerados del 6% al 3%, correspondiel®83y 2013 respectivamente.

Sin embargo, si prestamos atencion a las variagiahsolutas que se han dado
lugar entre 1995 y 2013, siguen destacando l&lemania y Reino Unido, pero toman
mayor relevancia Portugal y Dinamarca que han doeen un 411% y 277%, con 83 y

34 millones de euros de crecimiento, respectivaenentre 1995 y 2013.

El peso de la produccion varia en funcién del phigue nos refiramos, lo que
podemos observar en la Tabla Ptdduccion de éptica oftalmica, PIB y poblacién en
2013. Para la proporcion sobre la produccién totalored, Italia es el pais en el que
esta industria tiene una mayor importancia, cof,ut% del PIB en 2013. Esta seguido
de Portugal, Hungria y Croacia con un 0,06%, 0,03%©4% respectivamente en 2013.
En lo referente a los principales productores, Aem®, Reino Unido y Francia, la
fabricacion de productos de Optica oftalmica supom®,03% del PIB en los tres casos,

mientras que en Espafa supone un 0,01% del PIB.

Si usamos otro indicador para determinar la releigasel sector, basdndonos en
la poblacion de cada pais, nos encontramos qu@dts®s con un mayor valor de
produccion por habitante son Dinamarca y Finlamdia 0,04 millones de euros por

habitante respectivamente, seguidos por Alemangacka y Reino Unido con 0,03.
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Tabla 11 Produccién de éptica oftalmica, PIB y polalcion en 2013

Produccion de Optica PIB Poblacion
Oftalmica.
Italia 1.683 1.560.024 59.685.227
Alemania 931 2.737.600 82.020.578
Reino Unido 652 1.899.098 63.905.297
Francia 576 2.059.852 63.652.034
Espafia 141 1.022.988 46.727.890
Portugal 103 165.690 10.487.289
Dinamarca 52 248.975 5.602.628

Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat. Datos enaviédbs de euros y nimero de habitantes.

Para tener una vision de conjunto de la evolucglaghroduccion europea, vamos
a centrarnos en el agregado de datos para Europgud nos permite conocer la

importancia de cada segmento de actividad en Ewrégmprincipales variaciones en su

estructura sectorial.

Grafico 20 Produccion europea de gafas y lentes
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat. Datos eronglé de euros.
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Grafico 21 Cambio en la estructura productiva euroga
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Elaboracion propia. Fuente: Eurostat.

Partimos de la informacion resumida en el GrafiooRroduccion europea de
gafas y lentesy en el Grafico 21Gambio en la estructura productiva europeque
representan la evolucion de la produccion pordig@roducto y la estructura sectorial de

1995y 2013.

Como comentamos previamente, el crecimiento dediasiria europea de Optica
oftalmica crecio para el periodo de referencia ed@6. Este crecimiento ha sido muy
diferente dependiendo del tipo de producto al quee estemos refiriendo. El producto
gue ha experimentado un mayor crecimiento en t@snporcentuales ha sidafas de
sol, con un aumento de mas de 200%, pasando de udacpion de 284 millones de
euros en 1995 a una produccion de 871 millonesudiseen 2013, lo que representa un
0.01% del PIB europé® Mientras que el producto que menos ha crecidt&@ninos
porcentuales ha sidentes oftalmicagon un 28%, pasando de 1.336 millones de euros
en 1995 a 1.711 millones de euros en 2013. Enidelaanto a lentes de contacto, como
monturas el crecimiento ha sido de un 36% en ambsgs, pasando de 176 y 1.033

millones de euros a 240 y 1.409 millones de eusspectivamente de 1995 a 2013. Sin

36
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embargo, destaca el comportamiento mas estabjeidedro, de lo que sirve de ejemplo
lo ocurrido en el afio 2008, en que las variaci@eesnuladas fueron del 40% y el 130%

para lentes de contacto y monturas, respectivameseespecto a 1995.

Grafico 22 Evolucién del peso de la produccion depica oftalmica en Europa en
relacion al PIB europeo
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Elaboracion propia. Fuente: Eurostat.

En lo relativo a la evolucion del peso sobre laneooia europea, tomamos de
referencia los datos de PIB entre 2004 y 2013.d&5e kb ello, en el Gréfico 2B\olucion
del peso de la produccion de Optica oftalmica daaién al PIB europe) se observa
qgue el peso ha disminuido de un 0.04% al 0.03%ew®iucion ha sido creciente hasta
2008, afio en que la produccién de o6ptica oftalrmicanzé 0.05% del PIB europeo. Sin
embargo, desde el comienzo de la crisis economicadntificacion de la produccion con

respecto al PIB ha sido negativa.
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Para profundizar mas sobre en qué paises es déaddm rcada una de las
actividades a las que nos estamos refiriendo, vesemal ha sido la evolucion de cada
una en los principales paises productores.

Grafico 23 Evolucién de la produccién de lentes ditmicas por paises
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Elaboracion propia. Fuente: Eurostat. Datos eromal$ de euros.

En primer lugar, vamos a analizar la evolucion deptoduccion de lentes
oftdlmicas, lo que podemos visualizar en el Grafi8aEvolucion de la produccion de
lentes oftadlmicas por paises). La produccion tigdbs principales productores europeos
ha pasado de 1.221 millones de euros en 1995 3 mBldnes de euros en 2013, lo que

significa que se ha incrementado un 27%.

El principal productor de lentes oftdlmicas es Adema, con el 36% del total de
la produccion europea, con 558 millones de eurodymidos en 2013. Sin embargo, a
pesar de que sigue manteniendo su liderazgo, éndi@araba el 47% de la produccion,
con 574 millones de euros, por lo que ha perdidm pe ademas, en este tiempo ha
disminuido su produccion en un 3%. Por otro ladontejorado su comportamiento en
los dltimos afios, habiendo mostrado un crecimikeasico del 12% y 5% en 2011y 1012,

respectivamente.
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El segundo productor de lentes oftalmicas es Faaacie representa un 24% del
total de la produccién europea, con 379 millonesedms producidos en 2013. Su
participacion se ha mantenido muy parecida a [E9®&, en que representd un 28% con
346 millones de euros producidos. Sin embargord@do significativamente en algunos
afos, como el caso de 2009 en que crecio un 5%variacion acumulada ha sido del

9%.

El tercer productor de lentes oftalmicas es Reinmt) seguido de Italia, con un
17% y un 15% de la produccion europea respectivenggre suponen 264 y 231 millones
de euros en 2013. Ambos paises han crecido sigtvfenente, suponian un 12% y un
6% en 1995, con 144 y 69 millones de euros. Pquéhan crecido en un 83% y 237%
respectivamente, llamando la atencién en ambos tasariabilidad de los crecimientos

interanuales sufridos.

Por ultimo, Espafia se sitia como el quinto jugadda produccion europea, con
un 8% del total, que se traduce en 120 millonesudes para 2013. Con un crecimiento
acumulado del 37%, suponia 88 millones de euro$98%. Se ha visto fuertemente
afectada por la coyuntura econdémica, ya que veniaalando un crecimiento del 101%
en el afio 2006, que se ha visto sucedido por afiogedtabilidad, con un decrecimiento
del 22% en 2007, un crecimiento del 14% en 2008cgsvos decrecimientos de un 5%
de media en los afios posteriores. En relaciorsti oe paises, destaca la suavidad de la

tendencia del crecimiento.

A continuacién, vamos a analizar la evolucion dprtzduccion de monturas, lo
gue podemos visualizar en el Gréafico E4dlucion de la produccion de monturas por
paise$. La produccion total de los principales produesoeuropeos ha pasado de 1.032
millones de euros en 1995 a 1.320 millones de eemo2013, lo que significa que ha

crecido un 28%. Sin embargo, la produccion halggalio a alcanzar mas de 2.300
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millones de euros en 2008, con un crecimiento atagowesde 1995 superior al 100%,
por lo que la coyuntura econémica junto a la coem@a externa, pueden haber sido los

causantes del decrecimiento del 43% que se ha@dwddesde entonces.

Grafico 24 Evolucién de la produccién de monturas @r paises
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Elaboracion propia. Fuente: Eurostat. Datos eromal$ de euros.

El principal productor de monturas en Europa dm|taubriendo el 47% del total
de la produccién europea, con 620 millones de eanaducidos en 2013. Sin embargo,
a pesar de que sigue manteniendo su liderazg®%malcanzé el 56% de la produccién
europea, con 580 millones de euros por lo que tdidmecuota de produccién, aunque,
por otro lado, ha tenido un crecimiento relativeipeo del 7% entre 1995 y 2013, que

lleg6 a ser de méas del 100% hasta 2008.

El segundo productor de monturas es Alemania, gqupresenta el 28% de la
produccion europea para el afio 2013 que equivaBt? amillones de euros. Es el pais
cuya produccién de monturas mas ha crecido des@fe 480 en que ocupaba el cuarto
lugar con un 5% de la produccion con 57 millonesedens. Esto significa que ha
alcanzado una produccién mas de seis veces magda ge partida, que ademas destaca

por no haberse visto afectada tan negativamentdéapaoyuntura econémica como el
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resto de paises analizados, no habiendo dismisuidamario de forma significativa en
los ultimos afios. Sin embargo, si que ha dismingidaritmo de crecimiento con

crecimientos relativos del 1% para 2012 y 2013.

El tercer productor europeo de monturas es ReinddJmuien ha pasado de
representar el 9% de la produccion en 1995 con i88nms de euros, a representar el
14% de la produccién en 2013 alcanzando 186 m#ldeesuros. En el transcurso de este
tiempo ha mostrado un crecimiento acumulado suparit00%. Destaca la variabilidad
de los crecimientos relativos interanuales, quemmaestran una tendencia clara y
continuada, ejemplo de lo cual son las variaciate§ %, -8%, -23%, 12% y 1% de los

periodos entre 2009 y 2013.

El cuarto lugar lo ocupa Francia, con un 10% dedaluccion equivalente a 139
millones de euros en 2013 y que alcanzé el 26% gedduccion europea en 1995 con
265 millones de euros de produccién. El decrecitnien el periodo de referencia ha sido
del 48%, en lo que destaca el 26% sufrido en 208 se ha moderado posteriormente

hasta un 2% interanual en 2013.

Por ultimo, Espafia representa una produccion deurasncasi nula en 2013, con
apenas 4 millones de euros, lo que ha supuestpéardala del 90% de su produccién de
1995, que suponian 41 millones de euros. Inclussidmaalcanzada por Dinamarca, que

en 2013 llegd a producir 52 millones de euros datoras.

En tercer lugar, vamos a analizar la produccidgafas de sol, por la similitud
gue tiene su comportamiento con el de las montyra®er tratarse de un tipo de

produccion que va de la mano de la de monturag Yiexan a cabo las mismas empresas.
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Grafico 25 Evolucién de la produccién de gafas devkpor paises
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Elaboracion propia. Fuente: Eurostat. Datos eromal$ de euros.
La produccion europea de gafas de sol alcanz6 8Wdnes de euros en 2013, lo
que supone un crecimiento del 200% con respec@®%, En que se cuantificaba en 285

millones de euros. A pesar del alto crecimientaraado, la tendencia de los ultimos

afnos es negativa, con decrecimientos del 34% y&12009 y 2013 respectivamente.

Actualmente la produccion europea de gafas deesotsume a la realizada en
Italia y Francia, con un 95% y un 5% aproximadameid la produccion total que
corresponden a 826 y 45 millones de euros respectnte, lo que se puede visualizar

en el Gréafico 25Kvolucion de la produccion de gafas de sol por ggis

En 1995, Espafia representaba el 5% de la produccivi4 millones de euros,
llegando su practica desaparicion en 2007, afid gneeya no existen datos disponibles

por secreto estadistico y/o por ausencia de pradtucc

En cuarto y ultimo lugar, vamos a analizar la ponithtn de lentes de contacto en
Europa. Esta produccién se cuantifica en 240 neate euros para 2013, lo que supone

gue ha aumentado en un 36% desde 1995, afio eilcgne@176 millones de euros.
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Grafico 26 Evolucién de la produccién de lentes deontacto por paises
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La produccion por paises se puede visualizar é@ra&ico 26 Evolucion de la
producciéon de lentes de contacto por paiedDestaca la alta representacion de la
produccion britanica y la pérdida de poder delares paises. En 2013, Reino Unido
alcanza el 84% de la produccién europea, con 20@nmes de euros, y ha experimentado
un crecimiento acumulado de mas del 140%, desd@3lasillones de produjo en 1995

que suponian un 47% de la produccion.

El resto repartido entre Francia, Italia y Espaéiaxdnera similar con un 6%, 3%
y 7% de la produccion y que se cuantifican en 14y &7 millones de euros,
respectivamente para 2013. La produccion de Edpaipasado de 11 millones de euros
en 1995 a 17 millones de euros en 2013, lo queandh crecimiento del 60%. A lo largo
de este periodo ha experimentado crecimientosdmsiteranuales muy diferentes, que
van desde el 165% de 2008 al -58% 2004, y que ®dlionos afios se han mantenido

MAas cercanos a cero, con 8%,4% y -1% en 2011, 2A023.

37 Se usa un disefio diferente para evitar distorsidabidas a las paradas en produccion, de forma
intermitente, que han tenido lugar, principalmeateAlemania
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De todo lo anterior se extrae la imagen del furenoiento de la produccién de
Optica oftalmica en Europa, con tres protagoniggag, son ltalia, Alemania y Reino
Unido, que se dedican, respectivamente a montuga$ag, lentes oftalmicas y lentes de
contacto. A Alemania le sigue de cerca Franciaeatet oftdlmicas, aunque ha perdido
cuota de produccion significativamente. Espafiaraesu actividad principalmente en
lentes oftalmicas y, aunque mantiene el quinto fpues la produccién europea, no ha
dado muestra ninguna de comenzar una tendencradm@ento a lo largo de los 18 afos
analizados. Participa en la produccion de lentesodéacto, aunque de forma modesta y
ha desparecido del mapa de la produccion de mantuka pesar de ello, la
reestructuracion de la espafiola INDO y la aparid@muevas empresas de fabricacion
de monturas de disefio entre los afios 2014 y 20&E8em hacer prever cierta mejoria en

ambos tramos.
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2.6. El Sector Exterior
2.6.1. Principales flujos comerciales en Espafia y Europa

Con la finalidad de estudiar las relaciones inteioraales que Espafia mantiene con el
resto del mundo, en relacién a productos de cadeadsual, pasaremos a analizar los
datos disponibles comercio exterior de Optica ofiéd. Para ello se ha hecho uso de
fuentes de informacion secundarias disponibles réigubps cientificos y de datos

estadisticos disponibles a través de asociaciorkeseattor y de bases de datos de

comercio exterior oficiales.

Para comenzar, partiremos de los datos que Pitai®&&1981) ofrece junto a su
andlisis de la industria Optica en los afios deaastcion. Siguiendo con la tendencia
observada tras la apertura comercial de Espafagmmmtramos con que en 1978 se
habia alcanzado un déficit de balanza cercano ari8thes de pesetas (3.465.952,664
€), un 0,1% del total del déficit comercial espaBeljun se observa en la Tabla 12. Esto
suponia que el comercio exterior de la éptica wiiéd presentaba una tasa de cobertura
del 55%, frente a la tasa del 70% que presentaibtaéde la balanza comercial espafiola
(INE, 1979), es decir, que su competitividad indéeranal estaba por debajo de la media

de la economia espafiola.

Tabla 12 Comercio exterior de productos de Opticaftdlmica en 1978

Exportaciones Importaciones
Optica oftalmica 699.061 1.275.747
Lentes opticas 104.396 242.924
Gafas receta 447.519 499.711
Gafas sol y proteccion 147.146 533.112
Total mercancias 1.001.383.000 1.431.033.000

Elaboracion propia. Fuente: INE (1979) y Pita Sal¢1982). Datos en miles de pesetas.

Profundizando un poco mas en esa tendencia desld@mos hablado, hacia la

sustitucion de producto nacional por importado, gomenzo tras la apertura de las
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fronteras, pasamos a comentar los datos de la Talgjae nos permiten ver qué cambios

se dieron en los afios previos.

Tabla 13 Comercio exterior de Optica oftdlmica en &pafia entre los afios 1973 y

1978.

1973 1978
Comercio exterior] Exportacion Importacién Exportacion Importacion
Alemania 21.870 118.689 59.157 319.994
Francia 14.837 106.057 45.887 432.076
Italia 26.033 71.663 23.576 117.566
Bélgica 8.372 183 13.742 1.545
Holanda 18.227 3.399 30.782 4.783
Dinamarca 9.288 0 11587 7
Reino Unido 26.415 8.401 17.612 8.781
Luxemburgo 0 0 0 0
Irlanda 2.645 9 3.307 0
CEE 127.687 308.851 205.750 884.752

Elaboracion propia a partir de Pita Salorio (1983 .incluyen datos de lentes oftalmicas, gafas de
prescripcion y gafas de sol. Datos en miles detpsse

Los principales destinos del producto espafol er8l&an Alemania, Reino
Unido e Italia, mientras que el principal origen lde importaciones espafolas eran
Alemania, Francia e Italia. Esta situacion varialeegundo periodo observado, de forma
que el principal destino sigue siendo Alemaniag @éora seguido de Francia y Holanda,
mientras que el principal origen de importacioreseparte entre Francia, Alemania en

segundo lugar e ltalia en tercero.

Los principales cambios observables son: (1) elesionde exportaciones a
Alemania, Francia y Holanda (2) la disminucién gpataciones a Italia y Reino Unido,
con un aumento de las exportaciones en computbhatéa la Comunidad Econdémica
Europea (CEE) del 61%. Aunque este dato global ppadecer positivo, la realidad es
gue el aumento de las exportaciones aumenté erili®@s de pesetas (469 mil euros)

frente a un aumento de las importaciones de 57bmesg de pesetas (3 millones de
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euros), es decir que, el aumento de las exportasj@dlo cubria un 13% del aumento en

las importaciones.

En lo relativo a exportaciones, la tasa de variaai@s significativa corresponde
a Francia, con un aumento del 200%. Sin embargo,ingortaciones de Francia

aumentaron un 300% para el mismo periodo.

Si pasamos a ver el caso de Alemania, en térmiglagvos, la variacion en
importaciones y exportaciones se ven compensadagua en términos absolutos las

importaciones aumentaron cuatro veces que las xqames.

Pero, sin duda, fue Italia la ganadora en comesdierior de Optica oftalmica, que
consiguid aumentar las exportaciones a Espafandmg veces lo que Espafa

disminuyd su exportaciones a Italia.

Reino Unido, también llevé a cabo un cambio de amamiento, pasando de
unas importaciones netas de 8 millones de ptsmib&uros) a disminuirlas hasta un

tercio de millén de pts. (2 mil euros) en cincosfo

La tasa de variacion en computo global de las itapmmes procedentes de la
CEE fue de casi un 190%, frente al 60% de las ¢apiones. Si observamos los
componentes de ésta, vemos que los mayores camsbioseron en Bélgica, quien
aument6é sus compras de producto espafiol en mag0déb, aunque en términos

absolutos la variacién pasa desapercibida entmdasmodestas.

A continuacion pasaremos a profundizar en los ealexpuestos en la Tabla 13
por segmentos de actividad y por periodos. En®F&ii todos los segmentos de actividad
de la Optica oftalmica presentaban balanzas coalesaileficitarias, siendo responsables
del déficit total en un 63% las importacionesgédas de recetdmonturas de gafas

graduadas). Las exportaciones espariolas estabguestas en un 14% por las de lentes
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Opticas?®, siendo el principal destino Italia, con una dedsade 12.100 miles de pts., en
un 70% por gafas de receta, siendo el principairde&eino Unido, con una demanda
de 25.449 miles de pts., y en un 17% por gafasotlesendo el principal destino
Alemania, con 21.323 miles de pts. de demanda. tkéiegue las importaciones estaban
compuestas en un 17% por lentes Opticas, siengoiraipal proveedor Francia con
21.303 miles de pts., en un 65% por gafas de resetado el principal proveedor
Alemania, con 92.335 miles de pts., y en un 17%gadas de sol, siendo el principal

proveedor Francia, con 25.956 miles de pts.

En 1978, sin embargo, ya se puede observar ciaatobio estructural,
probablemente influenciado por el cambio econéryicmcial ocurrido en Espafia en
aquellos afos. De forma que, las exportaciones@asamponerse en un 11% por las de
lentes Opticas, con principal cliente Francia, iqugorté de Espafia 17.710 miles de pts.,
en un 60% por las gafas de receta, siendo Holdnataneipal cliente, con 27.731 miles
de pts., y en un 30% por gafas de sol, siendo Alemel principal destino, con 35
millones de pts. Las importaciones estan repredaatan un 20% por lentes Gpticas,
siendo Francia el principal proveedor con 94 méeme pts., en un 45% por gafas
graduadas, siendo Alemania el principal suministr@dn 206 millones de pts. y, en un

34% por gafas de sol, siendo Francia el principafipor, con 220 millones de pts.

El principal cambio se observa en la pérdida deiggonismo italiano y britanico
como destino de nuestras exportaciones. Sin empangstros proveedores no variaron,
tanto Francia como Alemania fortalecieron su poési@n la provision de lentes 6pticas

y gafas de sol y gafas de receta respectivamente.

38 Se entiende que se refiere a lentes oftalmicadpppie el andlisis no abarcaria a las lentesodgacto.
Esto puede ser causado por tratarse de una iralaétrien desarrollo, que estaba en el periodovdadion
de lentes blandas que facilitaron la expansiérseietor.

88



Capitulo 2: El sector de la éptica oftalmica ereleonomia espafiola 'y en el mundo

Tabla 14 Importaciones de productos de éptica oftélica entre los afios 1998 y

2012.

Gafas de receta Gafas de sol Lentes graduadas
1998 58.428.522 66.682.739 39.435.775
1999 52.828.789 64.157.072 42.331.080
2000 60.804.935 75.047.618 47.342.727
2001 56.615.910 79.463.229 42.912.024
2002 57.058.345 91.518.842 56.398.457
2003 79.056.658 111.281.518 59.413.508
2004 78.906.358 114.656.960 63.083.261
2005 95.371.793 145.340.168 64.522.005
2006 90.528.092 172.835.629 73.189.531
2007 97.972.540 191.937.100 84.359.377
2008 102.433.189 165.253.631 91.026.371
2009 81.519.567 154.563.807 100.253.144
2010 83.909.614 153.967.080 77.373.797
2011 87.818.782 172.819.196 65.142.370
2012 83.332.537 184.258.954 60.699.545

Elaboracidn propia a partir de AEO (2013). Datogeros.

Avanzando en el tiempo, para ver como ha evoludiore sector, tomamos los
datos de comercio exterior disponible a travéesad&sbciacion Espafiola de fabricacion,
comercializacion e importacion general de Optioétgimologia (AEO). La Tabla 14 nos
muestra los datos relativos a las importacionessgudieron en el periodo entre 1998 y

2012, cuya tendencia se muestra en el Grafico 27.
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Grafico 27 Evolucién de las importaciones de produos de Optica oftalmica entre
los afios 1998 y 2012.
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Elaboracidn propia. Fuente: AEO (2013). Datos diongs de euros.

Destaca la tendencia creciente de las importaciemesconjunto de las tres lineas
de productos que considera AEO, con un aumentasieet100%. Estas han pasado de
165 a 328 millones de euros, supusieron en 2012189 del total de las importaciones
espafolas, que para ese afio fueron de 257.94Mesllde euros. Esta participacion
coincide con la que se mostraba en 1998, aungodaago de este periodo ha variado

entre el 0,10% de 2001 y el 0,16% de 2009.

La participacion por productos en las importacisebka visto modificada. Llama
la atencion el aumento de la participacion de gadesol, que ha aumentado en un 40%,
en detrimento de gafas de receta y lentes graduaealsan disminuido en un 28% y un
23% respectivamente. Ya en 2012, el total de Ig®itaciones estaban representadas en

un 56% por gafas de sol, en un 25% por gafas étargen un 18% por lentes graduadas.

En consonancia con lo anterior, las importacioreegafas de sol han crecido en
un 176%. Las importaciones de lentes graduadasrbaito en un 54% vy las de gafas de

receta han aumentado en un 42% entre 1998 y 2012.
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Tabla 15 Exportaciones de productos de Optica oftdlica entre los afios 1999 y

2012

Gafas de receta Gafas de sol Lentes graduadas
1999 10.724.218 5.573.145 7.331.415
2000 10.684.119 6.785.193 9.408.863
2001 8.524.974 8.535.356 13.724.230
2002 8.064.821 10.295.992 18.098.299
2003 7.760.454 12.128.979 22.535.599
2004 7.978.633 14.071.559 22.915.316
2005 9.841.627 16.330.072 22.978.693
2006 12.449.751 20.917.273 25.909.035
2007 17.210.091 26.326.115 29.808.622
2008 18.527.639 25.890.090 29.137.845
2009 21.902.997 24.543.465 30.004.695
2010 20.848.455 31.527.551 19.134.355
2011 21.050.819 32.393.077 16.102.163
2012 30.151.362 35.129.357 11.679.080

Elaboracidn propia. Fuente: AEO (2013). Datos en®u

Por otro lado, las exportaciones, a las que seregfila Tabla 15 y en el Gréfico
28, han mostrado también una tendencia crecieateatiacion porcentual en el total de
las exportaciones de lentes y gafas ha sido dé2pasando de 24 a 77 millones de
euros de 1999 a 2012. Las importaciones de lergatag, en 2012, representaban el 0,03
% del total de las exportaciones espafiolas, quaessarpn 226.115 millones de euros.
Las exportaciones de lentes y gafas habian repeskerel 0,02% del total de

exportaciones espafiolas desde 1999 hasta 2008008ralcanzaron el 0,04%.
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Grafico 28 Evolucién de las exportaciones de prodtas de Optica oftalmica entre
los afios 1999 y 2012
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Elaboracidn propia. Fuente: AEO (2013). Datos diongs de euros.

La participacion de las exportaciones de lenteafgggpor productos se ha visto
modificada, destacando la mayor representaciorafis gle sol, que ha aumentado en un
94%, y la menor de lentes graduadas, que ha dighirn un 51%, mientras que las
gafas de receta han disminuido su representacion 3%. En 2012, las exportaciones
de lentes y gafas correspondian en un 46% a gafaslden un 40% a gafas de receta y

en un 15% a lentes graduadas.

El crecimiento producido se ha visto causado gradoiente por el crecimiento
de gafas de sol, de mas del 500% entre 1999 yyptPel de gafas de receta, de 181%,
y, aunque en menor medida, por el de lentes graduatel 59%. Sin embargo, el
comportamiento de lentes graduadas se ve drastiteammdificado entre 2007 y 2008,
pasando de un crecimiento basico del 15% a unceuento del 2.25%, lo que soélo fue
el inicié de las perdidas posteriores que fuerdrn3déo, 16% y 27% en 2010, 2011 y

2012 respectivamente.

De todo lo anterior se puede deducir un cierto ¢am$tratégico en el sector, que

iria de tratar de competir en lentes, lo que hisdmente no ha permitido conseguir gran
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beneficio en la competencia internacional con Aleiag Francia, a tratar de competir
en gafas, lo que supone competir con ltalia, undodeprincipales productores y
exportadores de monturas y gafas de sol. Est@dade en pasar de productos con alto
contenido tecnoldgico a productos con un valor @ftadn disefio muy importante, es
decir, pasar de intentar situarse en la provis@prdductos complejos a pasar a situarse
en la provision de productos de poca complejidas) ana mayor competencia

internacional, en niamero de paises productoresigiéa en magnitud de la produccién.

Cabe comentar también, la diferencia entre la ei@hude la produccion en gafas
y la evolucion de las exportaciones de gafas emafzspue hacen entrever procesos de
deslocalizacion de la produccion que, probablemenéyan permitido mejorar la
competitividad del producto, via precios, a tradésuna disminucion de los costes

laborales.

También es digna de hacer mencién la diferenciae eelt crecimiento de
importaciones y exportaciones, que muestra un ngejoportamiento del sector exterior
de gafas y lentes oftdlmicas. De manera que sa$adp de una tasa de cobertura del
15% en 1999 a una tasa de cobertura del 23% en 20h2ue no deja de ser positivo,
por la tendencia, es importante recalcar que cstatn la tasa de cobertura del conjunto
de la economia espafiola que ha pasado del 75%@eB&I| mismo periodo. Siendo la
mejora en la Optica del 58% y para el total dectnemia del 16%. El crecimiento de la
tasa de cobertura de los productos de 6ptica alomsiderados, esta protagonizada por
las gafas de sol, sin embargo, los productos carmejor tasa de cobertura en 2012 son

las gafas de receta, con un 36% y cuya evolucifrusde observar en el Gréfico 29.
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Grafico 29 Tasa de cobertura de gafas y lentes aftnicas en Espafia
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Elaboracion propia. Fuente: AEO (2013).

La cuestidon que surge es si los precios han tamdanfluencia significativa en
la evolucidn de la tasa de cobertura. Por lo tatgoiendo en cuenta los datos de
cantidades exportadas e importadas, se puedearadtyrecio unitario medio de gafas
de receta, gafas de sol y lentes graduadas. Dnébranacion se ve reflejada en el Gréafico
30, el Gréfico 31 y el Grafico 32, que se refieaeimportaciones, exportaciones y a su

diferencia, respectivamente.

El precio unitario medio de las importaciones diagale receta, gafas de sol y
lentes graduadas fue en 2012 de aproximadamenéeyld euros, |0 que ha supuesto un
aumento del precio desde 1999 en los tres cas6%d61% y 20% respectivamente. Es
decir que, que el producto que mas se ha encarbailgido las gafas de sol y el que
menos las gafas de receta. Esto contrasta conlizcé@n de las importaciones, que vimos
previamente, y que sefalaba que el producto del mas habian aumentado las
importaciones habian sido las gafas de sol. Este pensar que la subida de precios ha

venido provocada por una mayor demanda de estéeipooducto.
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Grafico 30 Evolucién del precio unitario medio deds importaciones de gafas y
lentes oftalmicas en Espafa

12

10

1998 1999 20002001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2002201 2012

Gafas de receta Gafas de sol Lentes graduadas
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El precio unitario medio de las exportaciones dagyde receta, gafas de sol y

lentes graduadas fue en 2012 de aproximadamentey28 euros, |10 que ha supuesto un
aumento del precio respecto el de 1999 del 62%, W 4%@ respectivamente. Es decir,
que el producto que mas ha aumentado su precisitiamas lentes oftalmicas, seguidas
de cerca de las gafas graduadas, y el que mengafisde receta. Volviendo sobre los
niveles de importaciones, el producto que mas pertx son gafas de sol, seguidas de
gafas graduadas vy, por ultimo lentes oftalmicasfodma que es probable que (1) la
disminucién de las exportaciones de lentes oft@mtengan relacion con unos precios
poco competitivos a nivel internacional; (2) landisucion de produccion de gafas de sol
junto con el aumento de sus exportaciones e imgortas puede ser indicador de que en
Espafa se estéa llevando a cabo una o varias étalgas de la cadena de suministro de
un producto fade in the World como puede ser ensamblaje final, disefio, mejeta

disefio, customizacion del producto, controles didad etc.
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Grafico 31 Evolucién del precio unitario medio deds exportaciones de gafas y
lentes oftalmicas en Espafa
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Elaboracién propia. Fuente: AEO. Datos en euros.

En cuanto a la diferencia entre el precio de ingudh y el de exportacion, para
los tres productos considerados y para todos los @é referencia desde el afio 2000, los
precios de exportacion han sido superiores a laspertacion. Ademas, esta diferencia
se ha acentuado para gafas de receta y para lgraidsadas, en un 54% y 44%,
respectivamente, pero ha disminuido en gafas dersaln 30%. Como resultado, la
diferencia del precio medio de importacion y expgcidn de gafas graduadas en 2012 fue
de 13 euros, 1,4 veces el precio de importaciodeEs, que el precio de exportacion fue

un 240% mayor que el de importacion.

Mientras que las diferencias en gafas de sol y¢egtaduadas fueron proximas a
cero en 2012, en 2010 las diferencias fueron dé 8wyros respectivamente. En ese afio,
la diferencia del precio de las exportaciones fuelig5, 0,8 y 1,3 veces el de
importaciones, para gafas de receta, gafas de koitgs graduadas respectivamente.
Dicho de otra forma, los precios de exportaciomdneun 250%, 180% y 225% el de

importacion. Esto puede ser debido a (1) el debae etapas ultimas de la cadena de

96



Capitulo 2: El sector de la éptica oftalmica ereleonomia espafiola 'y en el mundo

suministro en Espafa, que justifiguen un mayornaif@dido del producto; (2) falta de

competitividad internacional.

Grafico 32 Evolucién de la diferencia entre el preo unitario medio de las
exportaciones y de las importaciones de gafas y tes oftalmicas en Espafa

14
12
10
8
6

4
2
0
1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 201022NIP
Gafas de receta Gafas de sol Lentes graduadas
Elaboracidn propia. Fuente: AEO (2013). Datos en®u
Una vez que conocemos como ha sido el funcionamimios sub-sectores de
gafas y lentes oftalmicas en Espafia, vamos a giizfammas en estos datos para incluir
el sub-sector de lentes de contacto. Por ello,iammgda los datos disponibles a través de

Eurostat, Comtrade y Estacom y poder profundizaiaezomposicion y evolucion del

Sector Exterior de Optica oftalmica.

Para poder comparar los resultados con los anabkzadeviamente sobre la
produccion en Europa, nos centraremos en los pprsesictores segun los datos de
Eurostat que analizamos con antelacion, es del@mania, Francia, Italia, Inglaterra y

Espafa, cuyos datos se pueden visualizar en dcGaES.

Haremos una nota inicial sobre la importancia desopaises que no aparecian

como productores, y cuyo comercio exterior de @ptftalmica es cuantitativamente
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relevante en relacion a otros paises. Estos psisdgdandd’, Paises Bajos y Bélgica que
presentan unas exportaciones de productos optiesuponen el 12%, 6% y el 3% de
todas las exportaciones realizadas por los paisepens en el afio 2013, con 989, 505y
219 millones de euros respectivamente. En basaléanda entraria a formar parte de
los principales paises europeos en 6ptica oftalngisaperando a Reino Unido en lentes
de contacto, sin embargo continuaremos tenienadoi@nta los datos de los cinco paises
para los que disponemos de datos de produccion.
Gréfico 33 Exportaciones e importaciones de dpticaftalmica en Europa en 2013.
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datosiillones de euros.

Para comenzar nos centramos en el caso de lagaoipoes en Espafia de dptica

oftalmica, que representaron 108 millones de eeno2013° lo que supuso un 2% de

% En el caso de Irlanda, las exportaciones de Omiftiimica de 2013 supusieron 1,5 veces las
exportaciones realizadas por Alemania. Esta situesblo cabe justificarla por secreto estadisiewa ser
mas precisos, la mayor parte del peso de estastegpmes se justifican por las exportaciones defede
contacto, siendo Irlanda el principal exportadotetites de contacto en Europa en 2013 con 897maglo
de euros y 2.250 millones de unidades (1,30 vexe®xportaciones de Inglaterra, que es el principal
productor de lentes de contacto en Europa). Lagipales empresas proveedoras de lentes de cortacto
Irlanda son multinacionales: Alcon, Bausch & LomWigtakon (division de Johnson & Johnson Vision
Care, responsable de la marca Acuvue). El predtanmde las exportaciones de Optica oftalmicadlie
mas bajo para los paises de la Unién Europea, ,d0€ @e precio medio.

40 Seglin datos de Eurostat, para los siguientesa&igpdcom: 32504 (130, 153, 155, 159, 170, 250, 29
350, 390), organizados en cuatro segmentos: lemtes contacto (130), lentes oftalmicas
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las exportaciones realizadas por el conjunto deepaiompuesto por: Francia, Alemania,
Italia, Reino Unido y Espafia y un 0.01% en térmidelsPIB espafiol. Del conjunto de
paises destaca Italia con el 48% de las exportegien valor, y un 0.17% en términos de

su PIB, suponiendo 2.722 millones de euros de ¢éxgones en 2013.

Las importaciones de 6ptica oftalmica en Espafia pamismo afio alcanzaron
422 millones de euros, lo que supuso un 9% dentg®rtaciones realizadas por el
conjuntos de paises antes mencionado y un 0.048treimos del PIB espafiol. Los paises
con mayor valor de importaciones fueron Francialgmfania, que importaron 1.232 y
1.085 millones de euros, que suponen el 26% y &b 2{&l conjunto de paises,
respectivamente, y un 0.06 y0.04% en términos tInAcional. Mientras que las de
Italia, 958 millones de euros en 2013, representenparticipacion sobre el tamafio de
la economia del pais dos centésimas superior gieeRaancia, con 0.6% en términos del

PIB.

La tasa de cobertura del comercio exterior de amtitdlmica en Espafia en 2013
fue del 25%, lo que supone una mejora desde 19908, aunque se presenta como
mucho mas positiva si la comparaciéon se hace aniéel al afio 2005, en el que la tasa
de cobertura suponia tan solo un 17%. A lo largb pi®iodo considerado, las
exportaciones han venido representando entre @3&0yQun 0,05% de las exportaciones
espafiolas totales y las importaciones entre ur#®yldn 0,20%. En 2013 estos valores
fueron de 0,05% y 0,15%. Esto viene a dar una d#el diferencia existente con el
comportamiento del resto de la economia, que per@do de referencia ha presentado
tasas de cobertura entre 65% y 94%, siendo egtsadtifra la correspondiente a 2013.

En lo que si coincide con el resto de la economiarela tendencia general, que ha

(153+155+159+170), gafas de sol (250) y montur@9{350+390). Donde monturas incluye: gafas
correctoras y protectoras, monturas de pasta yrde materiales.
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supuesto una disminucién progresiva de la tasadertura hasta 2005, y un aumento

progresivo desde 2005 hasta la actualidad. Sin myopka mejora desde el periodo en el

gue se da la cifra mas baja ha sido mas positiva lpadptica oftalmica que para el

conjunto de la economia, del 53% para el primatel y14% para el segundo. Estas cifras

se aproximan mas para el periodo entre 1995 y ZidBdo del 11% para el primero y

del 16% para el segundo caso. Una imagen genelaled®lucion del comercio exterior

se puede ver en el Grafico 34 y en el Gréfico 35.
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Grafico 34 Comercio exterior de ptica oftalmica
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Elaboracion propia. Fuente Eurostat. Datos en nebode euros.
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Gréfico 35 Comercio exterior en Espafia
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datomiles de millones de euros.

En relacion al valor de las exportaciones e imp@tes, es necesario hacer
referencia a que tanto el valor promedio de importees como el de exportaciones en
Espafa no dista de la media, siendo algo superitaseexportaciones y algo inferior en
las importaciones, que los promedios del conjuettod paises considerados. Los datos

se pueden consultar en la Tabla 16.

Gréfico 36 Comercio exterior de lentes de contacten Espafa
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datosiillones de euros.
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A continuacion nos centraremos en la informaciéhedées de contacto, por ser
de la que principalmente no disponiamos de infoibmaa través de AEO, aunque
también revisaremos el resto de segmentos, pa@ @&tdefinicion de los productos

incluidos en cada uno de los segmentos a los qaieef@riamos anteriormente.

Las exportaciones de Espafa al resto del munderdesl de contacto en 2013
alcanzaron los 17 millones de euros, lo que suporig% sobre el total de exportaciones
de oOptica oftdlmica. Las importaciones fueron denfibnes de euros, un 17% del total
de importaciones de éptica oftalmica. En el GraBiéose puede observar la evolucion
del comercio exterior de lentes de contacto, quiejae como la variaciéon de
exportaciones e importaciones ha sido de un 3418790 respectivamente entre 1995 y
2013. La tasa de cobertura en 2013 fue del 24%nseipdo un empeoramiento de 25%
con respecto a 1995, aunque en los ultimos perigdwecimiento basico ha sido positivo
con un 26%y un 11%de mejoria en 2012 y 2013 réspeatente

Grafico 37 Comercio exterior de gafas de sol en Eapa
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datomillones de euros.

En lo referente al segmento de gafas de sol, @Gr&it; las exportaciones e

importaciones en 2013 supusieron 36 y 171 millaleguros respectivamente, 1o que
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supone el 34% y 41% del total de exportacionespoitaciones de Optica oftdlmica en
Espafa. El crecimiento acumulado ha sido del 80@B4 ¥00% desde 1995 hasta 2013.
A pesar de la baja tasa de cobertura en 2013 quesswn 22%, ésta presenta una

tendencia positiva, habiendo aumentado en un 76%edE995.

Gréfico 38 Comercio exterior de monturas en Espafa
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datosiillones de euros.

En el caso del comercio exterior de monturas, cuaemos visualizar en el
Grafico 38, la tasa de cobertura es algo mas pas#icanzando el 39% en 2013, afio en
gue las exportaciones e importaciones alcanzarony 4B11 millones de euros
respectivamente. Esto significé el 40% y el 26% tddas las exportaciones e
importaciones de O6ptica oftalmica, respectivameAtiemas, la tasa de cobertura ha
mejorado en un 29% desde 1995, pero lo mas posisvta mejoria de los ultimos
periodos, que en 2011 y 2012 supusieron un creatmieasico interanual del 25% y

30%, respectivamente.
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Gréfico 39 Comercio exterior de lentes oftalmicasreEspafa
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datosiillones de euros.
Por ultimo, el comercio de lentes oftalmicas, hant@aido un comportamiento
mas negativo, como refleja el Grafico 39. El valerexportaciones e importaciones en
2013 fue de 10 y 67 millones de euros, lo que itaglina tasa de cobertura del 16%. Esta

ha disminuido un 18% desde 1995, y en los Ultinfoss éha existido un crecimiento

bésico negativo de 23% y 14 en 2012 y 2013, reispacente.

El segmento de lentes oftadlmicas, en que Espaféa est cierto modo,
especializada, por suponer una proporciéon mayda geoduccién de Optica oftalmica,
es también el que esta experimentando un empegranmeEyor en su tasa de cobertura.
Y a pesar de que su saldo es el menos negativalds, tcon un déficit de 54 millones de
euros, en términos relativos dicho déficit no dkjasuponer mas del 80% del total de las

importaciones.

Una imagen global de la estructura del comercierextde Optica oftalmica se
obtiene del Grafico 40 y del Gréafico 41. Se conelgye: (1) hay una disminucion en la

proporcion de lentes oftdlmicas y monturas y aumentgafas de sol en la estructura de

104



Capitulo 2: El sector de la 6ptica oftalmica eneleonomia espafiola y en el mundo

las exportaciones (2) disminuye en la proporciomdeturas y aumento en gafas de sol

y lentes de contacto.

Gréfico 40 Cambios en la composicion del comerciceddptica oftalmica en Espafia
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b)

Gréfico 41 Comercio exterior de 6ptica oftalmica posegmentos
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datosiillones de euros.

Para terminar, a partir de los datos de cantidade®rtadas e importadas,

obtenemos un indicador de valor medio de importeso/ exportaciones por productos.
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Esto nos permite establecer la evolucion de losiggse=n el tiempo y compararlos con el

del resto de paises de la Unién europea.

Grafico 42 Evolucién del valor unitario de las expdaciones en Espafia

35
30
25
20
15
10

5

0

IO N \qqq@@%@\%@“/@6”%@b‘q/@%q/@b@é\ %QQOO %“@ %Q\Q S (\9\"' S

Lentes de contacte Gafas de sol

Monturas Lentes oftalmicas

Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datosuros.

Grafico 43 Evolucién del valor unitario de las impotaciones en Espafia
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Elaboracidn propia. Fuente: Eurostat (2015b). Datosuros.

La evolucién del precio de exportaciones e impates se puede observar en el

Gréfico 42 y en el Gréafico 43 De ellos destaca la diferencia en precios de unasit

41 Ambos graficos representan valores como medisedeafios.
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gue es de 21 euros, es decir, un 172% el precimrdedas importaciones. Sin embargo,
la mayor diferencia porcentual esta en lentes déacto, que con una diferencia unitaria
de tres euros, el precio de exportaciones supeata iehportaciones en un 351%. Siendo

la diferencia porcentual de 83% y 42% en el cadentes oftalmicas y gafas de sol.

Lo anterior supone un indicador de falta de contipietad en relacion a precios
con respecto al exterior. Dicha falta de competenen precios parece estar
contrarrestandose en el caso de monturas, conmerdo en el valor afiadido del disefio
y customizacion. Estas, han aumentado su precinet00% desde 1995 y a pesar de
ello las exportaciones vienen aumentando desdeipios de siglo de manera continuada

con un crecimiento acumulado del 200%.

Para continuar, comparamos los precios del prodespanol con el del resto de
paises de la UE, lo que podemos observar en |laTétd través del valor medio unitario
de todos los cuatro productos considerados. Deselldeduce informacion similar a la
anterior, situando a Espafia en una situacion pmopetitiva en relacion a los precios de
las exportaciones, que en 2013 son algo supeadeesiedia de la UE. Ademas, el precio
pagado por el producto extranjero es inferior & paga el resto de paises de la UE de

media.
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Tabla 16 Valor promedio unitario del precio de logproductos de dptica oftalmica
exportados e importados en Europa en el afio 2013

Exportaciones Importaciones
Francia 11,59 4,31
Paises Bajos 8,48 2,70
Alemania 0,77 0,95
Italia 20,88 2,08
Reino Unido 1,07 0,84
Irlanda 0,44 1,72
Dinamarca 22,73 1,50
Grecia 4,35 5,03
Portugal 11,94 4,84
Espafia 9,04 3,02
Bélgica 1,29 1,12
Luxemburgo 25,20 4,94
Suecia 4,21 2,26
Finlandia 8,69 5,63
Austria 17,95 6,08
Malta 2,33 4,52
Estonia 13,01 5,55
Letonia 7,59 3,39
Lituania 1,32 1,72
Polonia 7,74 2,23
Republica Checa 3,46 3,08
Eslovaquia 1,88 6,18
Hungria 0,68 1,95
Rumania 4,12 2,93
Bulgaria 2,42 3,54
Eslovenia 1,95 1,05
Croacia 18,91 5,67
Chipre 3,35 5,87
EU-28 1,24 1,44
Media 7,76 3,38
Maximo 25,20 6,18
Minimo 0,44 0,84

Elaboracion propia. Fuente: Eurostat (EurostatsBp1Datos en euros.

Estos datos son muestra de que el mal comportaorderia balanza de productos

opticos puede estar causado por una falta de cdiviged en precios. Sin embargo, la
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evolucion de los diferentes segmentos, muestr&gpafia esta (1) ganando competencia
en calidad y disefio en monturas, (2) aumentanadompetitividad en precios en lentes
oftalmicas, (3) sigue necesitando ampliar su calaagproductiva empresarial para poder
competir a nivel internacional en lentes de cootgmtueba de lo cual es el liderazgo de
Irlanda en exportaciones de lentes de contacto/g ptoducciéon es confidencial por el

pequefio nimero de empresas que desarrollan esidaxtt
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2.6.2. Principales relaciones comerciales con el exterior

Para terminar de comprender el sector exteriomptieadoftalmica necesitamos conocer
los paises con los que mantenemos mayor relacéa. élo, hacemos uso de datos de

comercio exterior de Comtrade, Estacom y Datacomex.

Los datos de comercio internacional de opticdrofta disponibles en la base de
datos de Comtrade estan disponibles en las sigsietdsificaciones: la correspondiente
al sistema de clasificacion del Sistema Armonizgid) (Harmonized System), que ha
sido desarrollado por la Organizaciéon Mundial dei@uas (World Custom Organization)
y la correspondiente a la Clasificacion Uniforme @emercio Internacional (CUCI)
(Standard International Trade Classification), o las que mayor desagregacion
permiten. Los correspondientes codigos se recuezdagl Cuadro 11Qodigos en la
clasificacion del Sistema Armonizgadpen el Cuadro 11006digos en la Clasificacion

Uniforme de Comercio Internacional

Cuadro 10 Caodigos en la clasificacion del Sistemarionizado
900130: Lentes de contacto

900140: Lentes de vidrio para gafas

900150: Lentes para gafas de otras materias qeearovidrio.
900311: Monturas de gafas o de articulos simildeeglastico.
900319: Monturas de gafas o de articulos simildeestras materias que no sean plastico
900410: Gafas de sol

900490: Gafas correctoras, protectoras u otragjguips similares (excepto gafas de sol

Elaboracion propia

Cuadro 11 Caodigos en la Clasificacion Uniforme de @nercio Internacional
88411: Lentes de contacto

88415: Lentes para gafas correctoras, de vidrio
88417: Lentes para gafas correctoras, de otrogialate
88421: Monturas y armaduras para gafas correctaniparras, y articulos analogos

88423: Gafas, antiparras, y articulos analogosectares, proyectores o de otro tipg

Elaboracion propia
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Se busca la mayor correspondencia posible codasscde Prodcom, por lo que
nos decantamos por la primera para realizar laguaaa®’. Con la misma finalidad se
lleva a cabo la siguiente division: lentes de coiota®00130; lentes oftalmicas: 900140

y 900150; gafas de sol: 900410 y monturas: 9003300319 y 900495

Sin embargo, para la visualizacién de las tablafittmas que Comtrade ofrece es

necesario, para algunos casos, hacer uso de ificaleién CUCI.

Dentro de las tablas mensuales de importacionepgriacione®, consultamos
las exportaciones por clases de productos y parreg: economias desarrolladas y otras
tablas de referencia disponibles. Para aquellas afezen informacién a nivel de
productos, los datos entre paises y entre paisga@ductos alcanzan dos digitos de la

CUCI, por lo que no llega a suficiente desagregap#ra nuestro objetivo.

Dentro de la tabla correspondiente al perfil delpobos (Commaodity Profile) es
necesario recurrir a la CUCI a tres digitos, poregita maxima desagregacion posible, y
corresponde a 88dienes 6pticos no clasificados en otra p&ttes decir que incluye
fibras Opticas, gafas, lentes oftdlmicas y elengendficos montados en aparatos. Por lo
tanto el alcance de este andlisis es algo mas@ahplnuestro objetivo, aunque nos sera

de utilidad de cara a fijar un punto de referencia.

Para la busqueda de datos de aquellos paises legantes en relacién a las

diferentes divisiones de la éptica oftalmica, podsrntomar de referencia el Atlas de

42 http://comtrade.un.org/data/

43900490 es el codigo correspondiente a gafas ¢orescy protectoras, que aunque en la clasificag@on
une a gafas de sol, hemos preferido mantener fas da sol por separado por su importancia cutinéita

44 http://unstats.un.org/unsd/trade/data/tables.asp#tytotal

45 http://comtrade.un.org/pb/CommodityPagesNew.asp2@¥3
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Complejidad Econémica (Hausman, y otros, 2011k B8&s permite visualizar los datos
por productos, por paises y por flujos entre 19980¢3 (The atlas of economic

complexity, 2015).

Para tomar esta primera idea, vamos a seguir |4°$&4 orden de cédigos. Por
lo que comenzariamos con 900186tes de contactd®in embargo esta desagregacion
no esta cubierta. Los digitos que cubre el sistéenalasificaciof’ son inferiores a la

desagregacion que necesitamos, como ya hemos @rdenireviamente.

El atlas de complejidad econémica nos ofrece ukimgrde paises y productos.
El correspondiente a productos ofrece el lugarl eanking mundial, el codigo SA4, el
indice de complejidad del produtt@ PCI, y el nUmero de puestos que ha mejorado o
empeorado cada producto en el ranking. Esto, papgzar, nos ofrece informacion del
namero de digitos al que se pueden consultaréstadizaciones. Los digitos son cuatro,
por lo que tendremos informacion sobre: 9@iBtas Opticas que incluye a lentes de
contacto y lentes oftalmicas, entre otros, 900@nturas para gafay 9004 gafas
correctoras y protectoragjue incluye gafas de sol y gafas pre-montadahadvase de
datos, nos ofrece la posicion que estos produciggam a nivel mundial y de un factor

delta que es indicador de la variacion en el tiempo

46 Clasificacion de Sistema Armonizacion version 4.
47 http://atlas.cid.harvard.edu/rankings/

“El  PCl indica el nivel de conocimiento necesario arqp su fabricacién.
http://atlas.cid.harvard.edu/about/glossary/
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Cuadro 12 Comercio internacional, complejidad y pasion de productos épticos en
la economia internacional.

Posicién Producto PC| delta
267 Fibras dpticas 2.49 17
261 Monturas para gafas 2.51 -3P
714 Gafas correctoras y protectoras 0|70 -314

Elaboracion propia. Fuente: The Atlas of econoroimglexity*

De esto, llama la atencion la diferencia entredsig@on de las lentes y monturas
y de las gafas de sol, no sélo en el ranking, smel factor de complejidad. Al mismo
tiempo, destaca el avance del grupo de las le@@xl], y el retroceso de las otras dos,
especialmente del grupo de las gafas de sol. Adesséss hechos concuerdan con la
estructura que ya habiamos observado en el anddidiss datos sectoriales de empresas
de fabricacion e importacién, que demostraban umpootamiento claramente
diferenciado de las gafas de®gl monturas. Podemos intuir que esto viene marpado
el segmento de gafas de sol y monturas pre-montgdasen el andlisis inicial

permanecian unidas dentro de monturas y gafas.

También destaca que la complejidad de fabricar mnastde gafas graduadas y
lentes es superior a la complejidad de fabricaagdé sol y gafas pre-montadas. Es decir,
que las barreras de entrada a la produccion deslgnmonturas son superiores a las

barreras de gafas de sol y gafas pre-montadas.

Adentrandonos en los datos, vamos que los prirespakportadores de fibras

dpticas (9001) st Japon con 5.610 millones de ddlares en 2012 (2@%iha (13%),

“http://atlas.cid.harvard.edu/explore/tree_map/etploow/all/9003/2013/?prod_class=hs4&details_tree
map=2&disable_widgets=false&disable search=falsenasize=none&queryActivated=true&highlight

50 Para el andlisis de las empresas, recordamosagugafas de sol y monturas estaban juntas, por la
dificultad que entrafia determinar que parte dad&ufacién de la empresa va a un segmento u Gtige
por lo general los fabricantes de monturas lo aoibtén de gafas de sol, y viceversa.

51 http://atlas.cid.harvard.edu/hs4/9001/
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Republica de Corea (12%), EEUU (9%) y Taiwan (8R6s principales importadores
son: China 6.690 millones de dolares de 2012 (2R&publica de Corea (10%), Japon
(9%), Hong Kong (8%), Taiwan (6%) y EEUU (5%). ESpaiene una cuota en las

exportaciones del 0,14% y en las importacione® @1%.

Los principales exportadores de monturas para geda: China con 2.500
millones de délares en 2012 (42%), Italia (22%anEia (5%), Alemania (4%) y Japén
con un 3%. Los principales importadores son: EEOW&39 millones de ddlares en 2012
(15%), Italia (10%), Francia (9%), Hong Kong (9%Alemania (7%). Espafia tiene una

cuota en las exportaciones de menos del 0,5% gsembportaciones del 2%.

Los principales exportadores de gafas correctonasotectoras son: China con
3290 millones de délares en 2012 (39%), Italia (BO¥&iwan (5%), EEUU (5%) y
Alemania (5%). Los principales importadores sonBEcon 1.980 millones de dolares
en 2012 (23%), Francia (6%), Alemania (5%), Honq¢(¢5%) y lItalia (5%). Espafia
tiene un 0.4% de las exportaciones y un 3% dent@®itaciones. Son paises europeos

los que mantienen una mejor posicion a nivel glebdb que a monturas y gafas respecta

Para conocer los principales flujos entre Espaélagsto del mundo, recurrimos
a los datos disponibles a través del Instituto @en€rcio Exterior (ICEX) y a la
informacion de analisis de comercio exterior (ICEX(Q13), basandonos en la

clasificacién de SA.

Para el conjunto de productdsvamos a comenzar haciendo referencia a la

representatividad de los diferentes productos aiuel mas de desagregacion, lo que

52 http://atlas.cid.harvard.edu/hs4/9003/

53 Que son los mismos que indicamos previamente &iga® SA.
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implica distinguir entre lentes minerales y orgasiy monturas de plastico de otros

materiales y otras gafas, esto se puede obsenaGnafico 44.

Gréfico 44 Representatividad de productos en el coancio exterior de Optica
oftalmica (2003-2013)

= Gafas de sol

= Monturas

= | entes - Lfetr)ltesl
organicas orniaimicas
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minerales contacto

= Monturas no
plasticas

= Monturas
plasticas

= Gafas pre-
montadas

Elaboracion propia. Fuente: Estacom (ICEX, 2015)

En el Gréfico 44 se puede observar la represemtativdel comercio exterior de
productos de Optica oftalmica en su conjdht&egin esto la estructura del comercio
exterior de dptica oftalmica esta representadane3Bo por gafas de sol, en un 28% por
monturas, en un 20% por lentes oftalmicas y erddf for lentes de contacto. Ofreciendo
los datos para 2013 informacion sobre la disminuaié@ la importancia de lentes
oftalmicas, de forma que representaria un 5% merassndo este porcentaje en un 3%
a lentes de contacto y en un 1% a gafas de sotemiéndose el segmento de monturas
en el valor promedio. Siguiendo sobre la mismarm#xion, es posible establecer qué

importancia tienen los sub-productos consideradesanturas y lentes. Asi, el comercio

54 Calculada como media de los periodos entre 2QBLY de la suma de importaciones y exportaciones.
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exterior de lentes lo protagonizan las lentes witZds, con un 63% de media en el
periodo considerado. Mientras, el comercio de nrastiesta protagonizado por el
segmento de monturas de materiales distintos atigddcon un 49% del total de
monturas, quedando un 27% y un 24% para monturpisico y gafas pre-montadas y

protectoras, respectivamente.

Tabla 17 Estructura del comercio exterior por prodictos de dptica oftalmica

Exportaciones Importaciones
Lentes de contacto 12,80% 14,03%
Lentes oftalmicas 26,82% 18,92%
Monturas 29,34% 27,83%
Gafas de sol 31,05% 39,22%
Total 100% 100%

Elaboracidn propia. Fuente Estacom (ICEX, 2015).

Si dividimos esta informacién por flujos (Tabla bddemos ver la estructura de
ambos. Dicha estructura es semejante, aunque lartamgia de las gafas de sol y
monturas es superior en el flujo de importaciones,un 8% y 1% mas, mientras que la
importancia de lentes oftalmicas y lentes de ceotas superior en el flujo de

exportaciones, también con un 8% y con un 1% mas.

La tasa de cobertura, por su parte, que, comooseovi anterioridad ha venido
mejorando desde 2005 pasando de un 17% a un 25@éstnauliferentes tendencias de
crecimiento por los productos, éstas se puedemalysen el Gréfico 45. De esta forma,
monturas y lentes de contacto son aquellas queswiemostrando una mejora mas
significativa, del 12% y 26% en 2013 y 2012 pararianera y de 32% y 14% para la
segunda y para los mismos afios. Mientras que lefidsicas ha decrecido con una

media del 8% interanual y gafas de sol se ha maateonstante.
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Grafico 45 Evolucién de las tasas de variacion pgroductos de éptica oftalmica
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Elaboracion propia. Fuente: Estacom (ICEX, 2015)

En lo que respecta a los paises con los que etiagones se mantienen, podemos

obtener informacion sobre los principales origgndestinos de los flujos comerciales

exteriores en la Figura 2 y la Figura 3. En ellgseden observar los paises con los que

mayor relacion existe en colores mas rojizos ypasses con los que menos relacion

existe en colores mas azules, quedando los masolslanamarillos para los intermedios

y los grises para las zonas con las que no seenantlacion alguna.

En lo que respecta a la concentracion de las imgortes, los veinte paises con

los que mayor relacion mantiene Espafia suponed?edel total de los flujos de entrada.

Mientras que los 10 primeros abarcan el 91% vy lpsrbero el 78%.
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Figura 2 Mapa de importaciones del Resto del Munda Espafia de Optica
oftalmica en 2013
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Elaboracidn propia. Fuente: Estacom. Colores csaliddican flujos mayores y colores frios indican
flujos menores. Datos en miles de euros.

Grafico 46 Principales flujos de importaciones en@L3 hacia Espafa
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Elaboracion propia. Fuente: Estacom. Datos en nabade euros.

Como ya hemos hecho referencia previamente, lagrtanpones en 2013 fueron
de 422 millones de euros. Los principales paiseerigen de los flujos de comercio
exterior son Italia, que nos provee con el 34%adarhportaciones con 145 millones de
euros, China que supone el 17% de las importaciomes5 millones de euros, Reino

Unido de donde recibimos el 13% de las importagpReancia, de donde procede el 7%,
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Paises Bajos de donde recibimos el 6%, Alemaniaet&9yo, Taiwan con el 2,5% v,

finalmente, Portugal, Irlanda y EEUU, con un 2%acado.

En el periodo entre 2004 y 2013, los paises queanm@gntaron sus exportaciones
hacia Espafia en términos porcentudlelsan sido Reino Unido y Portugal, con un
crecimiento del 206% y del 248%. Mientras que, micd que ha disminuido sus
exportaciones hacia Espafa ha sido Francia, e@%n Bl total de las importaciones han
aumentado en un 31% en este periodo. Mientrasequie, referente a la variaciéon en el
altimo afio, 2013, destacan: (1) el crecimiento disés Bajos, EEUU, Corea del Sur,
Alemania y Malasia, con aumentos de: 41%, 30%, 28%4 y 21% respectivamente, (2)
el decrecimiento de ltalia, Austria y Tailandianct?%, 14% y 11% respectivamente,
aungue los dos ultimos no suponen una gran vanamdtérminos absolutos ya que

alcanzan unas ventas hacia Espafa de 3 y 5 milttnesros.

Figura 3 Mapa de exportaciones al Resto del Mundoedde Espafia de Optica
oftalmica en 2013
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|

Elaboracion propia. Fuente: Estacddolores cdlidos indican flujos mayores y colofrégs indican
flujos menores. Datos en miles de euros.

%5 De aquellos que se sitdan entre los diez paisemeagor relacion
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Una vez que podemos tener una imagen global del&sones de Espafia con el
resto del mundo en O6ptica oftalmicas, vamos a ctandos flujos por productos, para
saber qué productos son responsables de estasmekc

Grafico 47 Importaciones de lentes de contacto (281
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Elaboracidn propia. Fuente: Estacom. Datos en naiade euros.

En primer lugar vamos a analizar los flujos dedsrde contacto, que podemos
visualizar en el Grafico 47. Los principales origerson Reino Unido, Paises Bajos,
Malasia y EEUU con unas importaciones de 46, 74 fnjllones de euros, lo que suponen
el 65%, 10%, 7% y 6%, respectivamente, del totaladeimportaciones de lentes de

contacto, que alcanzan cerca de 72 millones deseuro

De las variaciones positivas desde 2004 destasasidaientes paises: Malasia,
pais del que se comienza a importar en 2010 y gse @ situarse en el tercer puesto;
Singapur, de donde también se comienzan a imgert@s de contacto en 2011; Francia,

de donde se ha pasado de importar 70 mil eurossadma@n millén de euros y Reino
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Unido, de donde se importa cerca de un 300% losgliportaba diez afios affasSi
prestamos atencion a las variaciones positivacatzseen el dltimo afio, 2013, los paises
qgue han sufrido un mayor crecimiento en términoxgrduales son Irlanda, China,
Alemania, Malasia y Francia, con crecimientos da0%, 90%, 60%, 23% y 22%,

respectivamenté.

De las variaciones negativas desde 2004 destackmdsia, Paises Bajos y
Alemania con un decrecimiento del 76%, 48% y 27%ta& variaciones contrastan con
el crecimiento global de las importaciones de ki contacto, que han aumentado en
un 76% en los diez afios considerados. En el petragdourrido entre 2012 y 2013, se
observan decrecimientos importantes en las imgortas procedentes de ltalia,

Indonesia, Singapur y Hungria, de 52%, 40%, 32%%,2espectivamente.

En lo relacionado con las exportaciones de lengesamtacto, los principales
destinos de lentes de contacto espafiolas son Bhiftugncia, Reino Unido y Alemania,
como se muestra en el Grafico 48. En concretopé&B,%e exportaron 9 y 3 millones de
euros, a Portugal y Francia, respectivamente, 6&60y68% del total de las exportaciones
de lentes de contacto, y un millén a Reino Uniddgmania, suponiendo ambos el 10%

del total.

56 Aunque Irlanda también ha crecido en una proparsiferior a las importaciones de 2004, no seyeclu
por la variabilidad que presenta a nivel interanual

57 De esto, cabe prestar atenciéon a gque las dosasnse@ponen unas variaciones en términos absolutos

insignificantes, pero se ha visto oportuno incasrpor la importancia que ambos paises puedenzalcan
en el medio-largo plazo.
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Grafico 48 Exportaciones de lentes de contacto (281
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Elaboracion propia. Fuente: Estacom. Datos en naiade euros.

Entre 2012 y 2013 los flujos de paises que mas dnacido en términos
porcentuales han sido Suiza, Italia y Francia coa wariacion media acumulativa de
49%, 16% y 15%, respectivamente. En el Ultimo &®paises que mas han crecido, de
los mas representativos, han sido Portugal y Aadocon un 30% y un 28%

respectivamente.

En relaciéon a variaciones negativas de flujos tidaalestacan las exportaciones
a Paises Bajos, con una tasa de variacibn acumnéghtiva del 28% y una tasa de
variacion media acumulativa negativa del 3%. M&sntque en el Ultimo afo, también
han sido negativas, entre los paises mas reprégentdas variaciones de exportaciones

hacia Suiza y Alemania, con un 28% y un 3%, resgaoente.
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Grafico 49 Importaciones de monturas (2013)
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Elaboracion propia. Fuente: Estacom. Datos en n@liade euro®.

La magnitud de los flujos de importacion por paidesmonturas los podemos
observar en el Grafico 49. En €l vemos que, lascjpales paises de procedencia de las
monturas son China, Italia y Francia con 41, 3®yrillones de euros que suponen el

37%, 35% y 10% del total de las importaciones datoras.

Las principales variaciongspositivas desde 2004 provienen de Portugal, EEUU
y China, que han aumentado sus flujos en 500%, 8586%, respectivamente. Las
principales variaciones medias acumulativas p@stigrovienen de EEUU, China y
Paises Bajos, con 7%, 6% y 2%, respectivamententM& que los crecimientos mas
considerables de 2012 a 2013 se han dado en Jos ftan origen en EEUU, China y

Francia, con 73%, 15% y 9%.

Las principales variaciones negativas desde 2004goellas que se han dado en

los flujos provenientes de Austria, Taiwan y Alemaarcon 63%, 46% y 14% de

58 Uni6n Europea (s.d): territorio sin determinag(se clasificacién seguida por Estacom.

59 A partir de ahora, haremos referencia Unicamenrites avariaciones de los flujos principales, por su
importancia en valores absolutos.
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decrecimiento respectivamente. Esto concuerdaaowdlores de las tasas de variacion
medias acumulativas, segun las cuales las may@asndciones se han venido dando
en los mismos paises, con 10%, 6% y 2%, respectiven Los flujos de Austria y
Alemania han seguido el mismo comportamiento eltieho afio, mientras que Taiwan

aumento sus exportaciones hacia Espafia de moeturas 3%.

Gréfico 50 Exportaciones de monturas (2013)
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Elaboracion propia. Fuente: Estacom. Datos en nelade eurd&

En el Grafico 50, podemos ver el reparto de Igsdlde salida de monturas desde
Espafia en el afio 2013. En él se observa que taspaies destinos son Francia, Portugal,
Alemania e ltalia, con 10, 8, 5 y 4 millones deosulo que representa 24%, 19%, 13%

y 11% del total, respectivamente.

Las principales variaciones positivas se han dad@e flujos con destino en
Alemania, Paises Bajos, Bélgica y Francia, en gualiacion desde 2004 ha sido de
once, ocho y seis veces el crecimiento del totéhslexportaciones que han supuesto un

250% entre 2004 y 2013. Las tasas de variacionanaclimulativa para los mismos

80 China H.K.: China-Hong Kong
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paises han sido de 45%, 41%, 36% y 35% respectivamenientras que en las
variaciones del ultimo afio destacan, en términtagives, los crecimientos de Paises

Bajos y Reino Unido con 58% y 116%, respectivamente

Gréfico 51 Importaciones de gafas de sol (2013)
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Elaboracidn propia. Fuente: Estacom. Datos en naiade euros.

Los principales origenes de las gafas de sol gperitia Espafia son Italia y China,
como se observa en el Gréfico 51. El valor de éstpertaciones en 2013 fue de 102 y
27 millones de euros, lo que representa el 60%#® dlel total de las importaciones de

gafas de sol.

El crecimiento acumulado desde 2004 en las imporias de gafas de sol ha sido
del 47%. Los mayores crecimientos relativos, depkises mas representativos, se han
dado en los flujos provenientes de Taiwan, Alemar&no Unido, EEUU y Eslovenia,
con 358%, 296%, 282% , 300% y 700%que en términos de variacion media
acumulativa se traducen en 18%, 17%, 16%, 17% y. &6% también importantes, por

la magnitud absoluta, los ocurridos en lItalia yr@hidel 4% y 2% de variacion media

61 Ordenados por orden en el ranking de represeiatadisobre el total.
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acumulativa. En el dltimo afio este crecimiento aatiene par los flujos provenientes de

Alemania, EE.UU. y Paises Bajos, con 90%, 28% yd.d@ crecimiento.

En relacion a las variaciones negativas en losdlde entrada de gafas de sol, es
interesante el hecho de que sélo para los datogsadaciones para el dltimo afio
encontramos alguna disminucioén. El total de lasoigeiones decrecié en un 7%, lo que
contrasta con un crecimiento medio acumulativo4dély acumulado del 47% desde
2004. Dicha disminucién viene causada por un daurento en los flujos provenientes

de Italia, Francia y Eslovenia, del 13%, 14% y 388¢pectivamente.

Gréfico 52 Exportaciones de gafas de sol (2013)
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Elaboracion propia. Fuente: Estacom. Datos en n@lade eurdi

Las exportaciones de gafas de sol espafiolas temea principal destino, Italia,
Francia, Portugal, Alemania y Andorra, como se niasen el Grafico 52. Dichos flujos
fueron, en 2013, de 8, 5, 4 y 3 millones respegtasmte, lo que supone el 22%, 15%,

11% y 9%, respectivamente.

62 paises-Terr. (n.d.t.): Territorios terceros needetnados, segun clasificacion Estacom.
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Las exportaciones de gafas de sol espafiolas haentasio en un 142% desde
2004 a 2013. Las variaciones relativas mas imptasase han dado en los flujos con
destino en Alemania, EEUU y Bélgica, con 42%, 369296 de variacion media
acumulativa, respectivamente. Aunque también squoitantes el crecimiento del 12 y
14% que se ha dado en los flujos con destino &a fta-rancia. En lo que respecta al

altimo afo, destaca el comportamiento de Alemania,ha aumentado en un 200%.

De los principales 20 destinos de las exportacideegafas de sol espafiolas no
hay ninguno que haya disminuido sus importacioressiel 2004, aunque si prestamos
atencion al ultimo afio, encontramos que tantaug@ thacia Portugal como el flujo hacia

EEUU se ha visto mermado, en un 5% y 59%, respmuotwnte.

Grafico 53 Importaciones de lentes oftalmicas (2013
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Elaboracion propia. Fuente: Estacom. Datos en naiade euros.

Por dltimo, vamos a ver el comportamiento del pobalugue tiene principal
representacion tanto en la produccion espafiola emebvalor en términos de consumo
final y muy modesta representacion en el comepdierior. Nos estamos refiriendo a las
lentes oftalmicas, cuyo reparto de importacionasopigen, para 2013, se puede ver en

el Gréfico 53.

127



Capitulo 2: El sector de la éptica oftalmica ereleonomia espafiola 'y en el mundo

El primer factor que llama la atencion es una meoocentracion de los flujos,
existiendo una amplia diversificacion de proveedokes principales origenes son Paises
Bajos, Alemania, Portugal, Irlanda, China, Fran€elandia y Filipinas, con 11, 9, 7, 7,
6, 6, 5y 3 millones de euros de importacionestdr82lo que se traduce en un 17%, 13%,

10%, 10%, 9%, 9%, 7% y 5% de total, respectivamente

La variacion total en el crecimiento de las impcidaes de lentes oftalmicas
desde 2004 ha sido del 4%, donde destaca el ceattimde |os flujos con origen en Paises
Bajos, Portugal, China y Filipinas, con un crecimeacumulado de 860%, 212%, 224%
y 53%. El crecimiento medio acumulativo ha sido@8&P6 en total, en el que los paises
anteriormente citados han alcanzado el 29%, 13%, 1%%, respectivamente. Para el

altimo afo, la variaciébn mas destacada es la deP&iajos, con un 100% de crecimiento.

En lo relativo a variaciones negativas en los Huferancia e Italia han perdido un
71% y un 39%, respectivamente desde 2004, supaniemd variacion media
acumulativa del 13% y el 5%. Mientras que la vabiacentre 2012 y 2013 ha sido
negativa en los flujos procedentes de Portugandid, Tailandia e Italia, en 8%, 3%,

10% y 26%.
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Gréfico 54 Exportaciones de lentes oftalmicas (2013
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Las exportaciones de lentes oftalmicas supusiedomillones de euros en 2013
y los principales destinos, como se observa envdicd 54, fueron Portugal, Francia,
Marruecos e Italia, donde Portugal y Francia alaemz6 y 1 millon de euros, lo que se
traduce en el 55% y el 12% del total de las exputees de lentes oftalmicas con origen

en Espaiia.

Los crecimientos positivos relativos acumuladoslde2004 mas significativos
son los que tuvieron destino en Portugal, Marruddasania y Alemania, con 63%, 76%,
420% y 100%, respectivamente, y Costa Rica, doadeaspasado de exportar 25.000
euros en 2005 a exportar 203 mil euros. Esto dadeaen unas tasas medias acumulativas
de 6%, 7%, 20%, 8% y 92%, respectivamente. Sin ggoban el ultimo afio, s6lo se han
aumentado los flujos de salida de lentes oftalnmieeasa Italia, Andorra y Lituania, con

71%, 9% y 33%, respectivamente.

63 EAU: Emiratos Arabes Unidos.
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La variacion acumulada de las exportaciones deedenftalmicas ha sido
marcadamente negativa, con una disminuciéon del&#¥e 2004 y 2013. Por paises, las
variaciones negativas relativas acumuladas masrtamies han sido las de Francia, Italia
y Reino Unido, con 85%, 87% y 92% respectivamemte,que es equivalente, 19, 20y
24% en términos de variacion media acumulativankiies que si prestamos atencion a
las pérdidas ocurridas entre 2012 y 2013, son Eraklarruecos y Alemania los paises
gue mas han decrecido sus demandas por la lerd@aapcon unas exportaciones un

29%, 31% y 41% menores en 2013 que en 2012.

En general el comportamiento del comercio extat@pbptica oftalmica ha sido
positivo, habiendo aumentado sus importacionepgréxciones en un 33% y 83%. Sin
embargo este comportamiento no es reflejo de tgdmsda uno de los productos que
componen a la Optica oftdlmica. Mientras que lggetaciones de lentes de contacto han
aumentado en mas del 100% y las de gafas de soasmle un 140%, las de monturas
han presentado una tendencia mas moderada coeaimiento del 15% y las de lentes
oftalmicas han disminuido en un 54%. Siendo todasvhariaciones en importaciones
positivas, del 76%, 4%, 12% y 47% para lentes a¢acto, lentes oftdlmicas, monturas

y gafas de sol.

Por una parte, la disminucién de la brecha entpwitaciones y exportaciones es
un factor positivo que se traduce en una mejota tiesa de cobertura. Sin embargo, es
especialmente preocupante la tendencia de lentébnafas, que es quizas el Unico
producto que ha tenido una tradicion continuadardduccion en Espafia y es el que esta
disminuyendo su tasa de cobertura. Esto no pastae acompafnado del desarrollo de
otras etapas de la produccion de manera signifaggbrobablemente debido a la falta de
empresas con escala suficiente para el desarmella tecnologia asociada, que parece

estar guiada, principalmente por la investigacigarfciada con fondos publicos.

130



Capitulo 2: El sector de la éptica oftalmica ereleonomia espafiola 'y en el mundo

2.7.El sector de comercio minorista en establecinmtos de éptica

En este epigrafe se analizara la actividad ecorgrealizada en los establecimientos de
Optica en Espafia. Tomaremos de referencia el ctmdegestablecimiento de Optica, que
se define comdestablecimiento sanitario donde, bajo la direccid@cnica de un
diplomado en Optica y Optometria, se realizan adfides de evaluacion de las
capacidades visuales mediante técnicas optométriediado, montaje, adaptacion,
suministro, venta, verificacion y control de losdies adecuados para la prevencion,
deteccion, proteccion, mejora de la agudeza visalidas en baja vision y adaptacion
de protesis oculares externagReal Decreto 1277/2003, por el que se establesen
bases generales sobre autorizacion de centrosgiesry establecimientos sanitarios, ,
de 10 de octubre). Esto ofrece una caracterisspeogl a este tipo de comercio
minorista, ademas de ser altamente especializad@ta de un comercio que es al mismo
tiempo establecimiento sanitario, planta de prouhncg tienda de productos de consumo

de moda.

A continuacion comentaremos los trabajos previ@seyisten sobre el Sector de
la Optometria y analizaremos los datos econdmicgigodibles a través de fuentes

secundarias y primarias.

2.7.1. Literatura previa y justificacion

La principal fuente secundaria de informacion sabtamaro y estructura del sector de
la optometria se basa en los estudios de la corsuBfk, algunos de los cuales se
publicaron en forma de articulo en revista del @m&eneral de Colegios de Opticos-
Optometristas (CGCOO) (Gémez, 2008; 2009; 2010120012; 2013). Por otro lado,

la organizacion Vision y Vida y la Federacidn espafile asociaciones del sector optico
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(FEDAO), realiza periddicamente informes sobre la situaaél sector de éptica
oftalmica y optometria, con un importante peso @departe optométrica, que se
materializan en los libros blancos de la visiors{® y Vida , 2003; 2006; Vision y Vida
y FEDAO, 2009; 2013). Por ultimo, la consultora DB#aliza analisis sectoriales de la
oferta de dptica oftdlmica y de la distribuciénestablecimientos de éptica (DBK, 2009;

2010; 2011; 2012).

También encontramos estudios mas aislados sobrechipanking en
establecimientos de éptica centrado en las Comdegdde La Rioja y Aragén (Pascual,
Lloret, & Rodriguez, 1999) . Otros sobre el trata €l cliente en los establecimientos de

Optica, en concreto en la region de Murcia. Esliis0s analizan lo siguiente:

1. La estrategia en los establecimientos de Opticgd@a Navarro & Sanchez

Polo, 2001).
2. La organizacion sectorial (Cegarra Navarro & Saadhao, 2001).

3. Latipologia empresarial del sector de la optoradRbdrigo Moya & Cegarra

Navarro, 2003).

4. EIl aprendizaje relacional como analisis de fidei@a del cliente en los
establecimientos de éptica en el que se encueaticalidad del servicio y la
comunicacién con el cliente como factores clavesgfétra Navarro &

Rodrigo Moya, 2003).

64 Agrupa a las asociaciones de importadores y faiés, de cadenas de opticas y grupos: Asociacion
Espafiola de Fabricacion, Comercializacién e Impaita General de Optica y Oftalmologia (AEO),
Asociacion Espafiola de Cadenas de Opticas (AEC&ciAcion de Empresarios de Comercio de Opticas
(AECOP).
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5. La manera en la que las empresas, los clientes gnipleados contribuyen a
crear el aprendizaje relacional en los establecitogede 6ptica (Dewhurst &

Cegarra-Navarro, 2004).

6. La importancia de los elementos comunes del apajadien grupos en
relacion al capital intelectual en el sector degsometria en Espafia (Cegarra-

Navarro & Rodrigo-Moya, 2005).

7. El aprendizaje relacional centrado las creenciagchs de las empresas del
sector de la optometria en Espafa ged-aprendizajéCegarra-Navarro &

Dewurst, 2006).

8. La importancia de la memoria relacional como puemiee los procesos de
explotacion y exploraciéon (Cegarra-Navarro J. GQ7) y el rol del contexto
del des-aprendizajen la interaccion entre organizacion y clienteksector

de la optometria (Cegarra-Navarro & Sanchez-P@og8

9. Sobre la calidad de las paginas web de las empresasiiciadoras del sector
de la 6ptica y optometria demostrando la faltanteractividad y accesibilidad
con el publico objetivo y el desaprovechamientolaleentaja que ofrece

internet (Martinez & Monserrat, 2010).

A partir de lo anterior, realizaremos un analisis lds principales datos
econdmicos del sector de la optometria partiendmdecomparativa con varios paises y

de la evolucién del sector en los ultimos afios.
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2.7.2. Cuantificacion del Sector y evolucién
2.7.2.1.Contexto internacional de los establecimitos de optica

El tamafio del sector de establecimientos de Opénatérminos del PIB es
aproximadamente el 0,2%, variando entre 0.21% %20, Hatos correspondientes a 2007
y 2012 (Gomez, 2008; 2013), y ocupaba a 20.0@@jmdores en 2011 (DBK, 2012), lo
gue significa que el empleo de las 6pticas supon&% de la ocupacién espafiola en

2011 y un 1,5% del total de ocupados en el seetwicsos en el mismo afo.

El tamafio del sector en Espafia se encuentra eedi el tamafio del sector en
otros paises la Unidon Europea, en concreto: FraAdémania, Italia y Reino Unido,
cuyos sectores de establecimientos de Optica séificen en 5.080, 3.880, 3.300 y 3.100
millones de euros, lo que representa el 0.26%9%0,0621%, 0.20% y 0,17% en términos

de los correspondientes PIB, para el afio 2008.

Grafico 55 Relacién entre la facturacion media poestablecimiento y el nimero de
habitantes por establecimiento
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Elaboracion propia. Fuente: DBK, Eurostat y fuentsas. Datos de 2008.
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En el Gréfico 55 podemos ver la posicion que odtggzafia entre otros paises de
Europd®, en lo que respecta a la saturacion del sectesw@dlecimientos de Optica. Los
datos indican como Espafia es el pais, de los @asliols, en el que hay un mayor nimero
de establecimientos por habitante. El nimero, €82€ra similar al de Alemania, que
alcanza aproximadamente el doble de niumero deansdst en Espafia. Esto sitia a
Espafia como el mercado menos rentable para lazZacéin de un establecimiento de
Optica, en 2008. Teniendo en cuenta que, en 2008)meero de establecimientos de
Optica en Espafia se situaba en torno a 9.000,20 &8, ya superaban los 10.000, deja

latente el hecho de que esta situacion sea aunegasiva en la actualidad.

Gréfico 56 Importancia del comercio en establecimigos de Optica en relacion al
tamafo de las economias
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Elaboracidn propia. Fuente: DBK, Eurostat y fuentsas.

En el Gréfico 56 se puede ver como la importanelaelctor de establecimientos

de o6ptica en el conjunto de paises consideradda dmion Europea tiene la misma

55 Entre los que se incluyen: Francia, Alemaniajdtdkeino Unido, Suiza y Espafia.
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representacion que la economia espafiola, con urdéRfatal. Esta situacion es similar
en ltalia, con un 18%, aunque varia en los otess fgaises considerados, siendo un 33%

superior en Francia, un 20% inferior en Alemantayl4% inferior en Reino Unido.

Otra cuestion a tener en cuenta en el contextongxt@nal, es el nimero de
usuarios de elementos de correccion visual, el wardé significativamente entre unos
paises y otros. En el caso de Espafia el porcatggjeblacion de usuarios de correccion
visual es del 51%, en 2008, lo que se asemejaitubion de Alemania, cuyo habitantes
son usuarios en un 50%, pero dista de la realid@&k&éo Unido, Suiza o Italia, con 81%,

64%y 60% respectivamente (FEDAO a través de DBKD20

Grafico 57 Estructura sectorial del sector de la ofpmetria en Espafa, Francia y

Alemania
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Elaboracidn propia. Fuente: (Vision y Vida y FEDAZD13)

Como ultima nota sobre el contexto internaciondlsaetor de la optometria,
podemos observar en el Grafico 57, como la estraistectorial dista de la que presentan
los principales mercados europeos, Francia y Aléanaa principal diferencia radica en
una mayor expansion del segmento de lentes deatontproductos de mantenimiento,
a costa de una menor proporcion de los ingresodeptes oftalmicas. Esta situacion

puede ser debida por la consideracion de la fidaraptico-optometrista en Espafia, que
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no existe como tal en ninguno de los otros dos agex, y puede que dificulte la
adaptacion de lentes de contacto en Opticas celaséren centros de oftalmologia. En
este sentido, cabe comentar que la tendencia dgepamrace marcarla la situaciéon
espafiola, por lo que es posible que en el medijo-lplazo, el segmento de lentes de

contacto crezca tanto en Francia como en Alemania.

2.7.2.2.El sector de la optometria en Espafia

La principal diferencia entre los resultados ofilesi por FEDAO y DBK es la
inclusion de productos en unos y otros estudios.eEmprimer caso se incluyen
generalmente: lentes oftalmicas, gafas graduada®rduras, gafas de sol, lentes de
contacto, productos de mantenimiento y ‘otros’ mpeuyen servicios profesionales. En
el segundo caso, se incluyen: lentes oftalmicas)tunas, gafas de sol, contactologia
(lentes de contacto mas productos de mantenimignédos’ que se incluye: audifonos,
protesis oculares, accesorios, microscopios, w@ess y lupas y otros productos como

brdjulas, barbmetros o termoémetros.

Ademas, la organizacion de los establecimientosfuanion de la estructura
empresarial, también varia en uno y otro. En e dasFEDAO, los establecimientos se
clasifican en: pertenecientes a grupos, pertentesiea cadenas, independientes y
franquiciado®’, y la informacion mas reciente se puede ver &rélico 58, de lo que se
entiende que considera como cadenas aquellas d& mayafio y que no estan asociadas

a grupo de compra alguno, y que considera comgyiraias todas, aunque éstas usen la

% FEDAO define: como establecimientos de gruposoaepcas: aquellos en los que los propietarios de los
establecimientos poseen sociedades mercantile®miés y se unen para cubrir intereses comerciales;
Como Opticas en cadena: aquellas en que los esta@atos pertenecen a una misma razén social; Como
Opticas independientes: aquellas en las que alagpptometrista es el profesional que gestionarspiq
negocio; Como franquicias: concesiones con derelgh@xplotacion de un establecimiento de Optica
otorgada por una empresa en una zona determinasian(\yy Vida y FEDAO, 2013). Se entiende que el
encontrarse dentro de un tipo, excluye de encaetiem cualquier otro.
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imagen de alguna de las cadena o grupo de Opteafgecen esta posibilidad. Mientras
gue DBK usa una doble clasificacibn como pertemgesea grupos y no pertenecientes y
como pertenecientes a cadéfigsno pertenecientes, como se observa en el Cu&dro
Ademas, los datos pueden variar en unas publicegigrotras debido al momento de
contabilizacién de dicha informacién. Uniendo lBprmacion disponible a través de una
fuente y otra, es posible observar la evolucién glusimero de establecimientos de

Optica ha tenido en Espafia, y dicha informacig@oldemos ver en el Grafico 59.

Gréfico 58 Establecimientos de Optica por tipo destablecimiento
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Elaboracion propia. Fuente: Vision y Vida y FEDAZD{3)

La evolucién de los establecimientos de OpticaspaBa ha sido creciente en los
altimos afios, con un incremento del 5% de estahlentos entre 2009 y 2013. Dicho
incremento ha sido conducido, en primer lugar,gd@recimiento de franquiciados, que
han aumentado en un 9% y en segundo lugar de dogades a grupos de compra, con
crecimiento del 7%, siendo la variacion de estaimientos en cadena mas modesta, con

un 3%, y quedando la tendencia de los independie#tiable. La gran diferencia entre

57 Entendiendo por cadenas aquellas que se comp@ogares o mas establecimientos.
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unos tipos y otros puede estar debida, ademasnaidams aperturas, a establecimientos
gue han entrado a formar parte de grupos o quenbdificado su imagen para funcionar
como franquicias. En el ultimo periodo ademas desta disminucion del nimero de
establecimientos independientes, siendo la vanad#b conjunto un crecimiento de mas

del 1%.

Sobre la facturacion de los mismos, es interesanteecho de que el tipo de
establecimiento que mejor ha mantenido su factimaea sido el de franquicias (Visién
y Vida y FEDAO, 2013). Esto puede estar causadodpserrazones: (1) la ventaja de
realizar las compras en conjunto y hacer uso dadgen de marca; (2) la cercania de la
gestion empresarial en las franquicias. De estadpreste tipo de Opticas se estaria
beneficiando de las ventajas de todos los demddpsiinconvenientes: (1) Falta de
competitividad en precios; (2) Falta de controlreda gestion de la empresa y el trato

con el cliente/paciente.

Cuadro 13 Division de establecimientos de éptica €009

Pertenecientes a grupos No pertenecientes a grupos
Pertenecientes a Grupo de compra Méas de 3 establecimientos 960
cadenas Mas de 3 establecimientos
No pertenecientes a Grupo de compra . )
cadenas o Opticas independientes 990
Menos de 3 establecimientos
1.130 820 9.00(

Elaboracién propia. Fuente: DBK

Del Grafico 59 destaca: (1) el fuerte crecimierac2@03 a 2007, favorecido por
la coyuntura econémica, y que alcanza un 15% (8etecimiento entre 2007 y 2008,
probablemente, a causa de la fuerte presion deM@etencia en precios de las empresas
mas fuertes, y que supuso una disminucién del raideestablecimientos de casi el 2%

(3) un crecimiento en el numero de establecimiedéssle 2009 cercano al 6%,.
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Grafico 59 Evolucion del nimero de establecimientage Optica en Espafia entre
2003y 2013
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Elaboracidn propia. Fuente: FEDAO (2003, 2006, 2@09.3) y DBK (2009, 2012)

Sobre el factor trabajo es interesante hacer refexa la diferencia entre el valor
afiadido de los establecimientos que pertenecenppgmde compra y los que forman
parte de cadenas, de un 13% y de un 44% respeetivankEsto esta en parte justificado
por el paso de responsabilidades laborales detieadd grupo, lo que se traduce en un
aumento de los servicios exteriores (como honmwarfrofesionales) y de
aprovisionamientos (como servicios encargadosas @mpresas, que en este caso seria

el grupo en si).

Sobre el numero de establecimientos y su evolucésn,interesante hacer
referencia al hecho de que el aumento de niumermaltds por afio ha mostrado una
tendencia negativa, mientras que el nimero de lpgjasfio muestra una tendencia

positiva (Vision y Vida y FEDAO, 2013).

En ninguin caso es factible encontrar el nimerotexdeempresas que componen
el sector de la optometri€on la finalidad de destacar otros recursos, akzagon
consultas directas a las asociaciones del sedtdvlirasterio de Economia y a la

Consejeria de Turismo y Comercio de la Junta dealweth y a varios institutos de
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estadistica, con la Unica respuesta firme de adgasones del sector, que lo cuantifican
por numero de establecimientos, como suele sucatlestros sectores comerciales.
Ademas, aunque esta actividad esta clarificadaae@NAE, en 47.78 de comercio
especializado, donde se referencia especificatiastactividades de las opticasuele
estar difuso y pueden encontrarse empresas ddeestaientos de Optica registradas
como 47.74, o incluso como 32.50 o0 26.70. De cuatquodo, lo que tampoco es muy
facil es encontrar informacién estadistica sobmmearcio desagregada a mas de tres
digitos, lo que se une al hecho de que, la 47€/8nsuentra, a nivel europeo, dentro de
un grupo denominado CETOS, sobre el que no eslpasitbener informacién a nivel
nacional, ya que so6lo cabe gue sean representaivtisel europeo. Si es posible
consultar, en algunos casos, los establecimiemtdgptica a través de las Consejerias de
Sanidad de las diferentes Comunidades Autondémpmasia necesidad de inscribir los

establecimientos de Gptica como establecimientusas@s.

Una vez que conocemos el tamafio del sector en nudeeestablecimientos,
vamos a pasar a analizar los datos disponibleg $sotpresos del sector. Disponemos de
datos de ingresos a través de tres fuentes se@sdaBK, Gaceta Optica y FEDAO.
Las estimaciones varian en cada caso, debido ém @da diferente consideracion de

productos, como ya se ha comentado antes.

El tamafio del sector de la optometria fue en 2@t2ano a 1.800 millones de
euros, lo que representa un 0,17% en términosiBell composicion de los ingresos
del sector se pueden observar en la Tabla 18 yd@on que ha tenido el sector en

relacion a la evolucién de la economia espafofaiede deducir del Gréafico 60.
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Grafico 60 Evolucién del peso del sector de la opteetria en la economia Espafiola
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Elaboracion propia. Fuente: Gémez, G. (2008, 22020, 2011, 2012, 2013) e INE.

La variacion de la facturacion del sector en elquer considerado entre 2007 y
2012 ha sido negativa y se cuantifica en una pémd 18%, lo que implica una tasa de
variacion media acumulativa del -3,9%, habiend@agasle una facturacion cercana a los
2.200 millones de euros a disminuir por debajoode1.800 millones de euros, segun
datos de (Gémez, 2013), y aproximadamente de Ihfiihes de euros segun estudios

del sector (Vision y Vida y FEDAO, 201%)

El decrecimiento del sector ha sido mas acentuad@lde la economia espafiola
hasta el periodo 2010, momento a partir del cuabserva una tendencia coyuntural

acorde al crecimiento nacional.

El tramo de ingresos que mas afectado se ha \assidb el de gafas de sol, que

ha disminuido en un 35%. Este factor esta influaheipor la competencia de los

%8 |a informacion de DBK muestra valores superioregeneral e indica que la facturacion en 2013 é&e d
2100 millones, con una disminucién del 2% respec®12. Siendo los Ultimos datos disponibles los de
DBK para 2015, constatandose un incremento del §,8%anzando por lo tanto 2180 millones de euros
de facturacion en 2014. No se incluyen los datadd0dé por no encontrarse disponibles en el monasto
la realizacién del trabajo.
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diferentes canales de venta que existen, entigui®sos establecimientos de Optica sélo
representa en 2012 un 17% (Vision y Vida y FEDAQL3) y un 6% lo representan los
establecimientos de gafas de sol especializad@s)tras que un 30% se distribuyen a
través de bazares y pequefios comercios, lo quecypaoespecialmente a los
profesionales de visién, no solo por la competeduiecta, sino por el riesgo que ello

conlleva sobre la salud visual de la poblacion.

Tabla 18 Composicién de los ingresos del sector deoptometria por afios

2007 2008 2009 2010 2011 2012
Lentes de
contacto y 9.1% 10,2% 11,1% 11,6% 11,7% 12,4%
productos de
mantenimiento
Monturas 23,9% 22.4% 20,7% 22,0% 22.4% 22.4%
Lentes 42,9% 44,8% 45,9% 46,1% 45,8% 46,3%
Oftalmicas
Gafas de sol 24,0% 22,6% 22,3% 20,3% 20,1% 19,0%
Total 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

Elaboracion propia. Fuente: Gémez, G. (2008, 22020, 2011, 2012, 2013). Datos en millones de
euros.

El valor de los ingresos por productos de mantegmios disminuyo en un 29%
entre 2007 y 2012, con variaciones interanualesl &ny el 9%, fue el afio 2010 el que
mas sufrio esta caida. De forma similar al de lakagyde sol, los productos de
mantenimiento también se distribuyen de maneraamrional a través de diferentes

canales de vents

El tercer grupo de productos mas afectados porojuntura del periodo
considerado ha sido el de monturas, cuya facturdwocaido en valor, principalmente

por la caida en el precio medio por montura. Etet@miento en los ultimos afios ha sido

% No disponemos de informacion cuantitativa al regpe
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del 24%, siendo especialmente alta la caida suéndiee el afio 2008 y 2009, en que

disminuy6 en un 17%.

El segmento de lentes oftdlmicas, sufrié una vanmadel 12% negativa en la
facturacion de las Opticas entre 2008 y 2012. Erdaiaciones interanuales destaca 2009,
en que decrecié en un 6%, pero también es intedregaa dos afios después paso a crecer

en casi un 1%, aunque de manera puntual.

Por ultimo, el segmento de actividad que ha cornidegeontinuar creciendo, a
pesar de la coyuntura econdmica han sido las lel#esontacto, cuya facturacion en
establecimientos de Optica ha aumentado en mas @2%, aunque si se considera el
crecimiento desde 2009, esta cifra es mucho masstenden cuyo caso el crecimiento

serfa de un 8%.

Es necesario hacer una reflexién sobre la apari#dla venta de productos de
correccion visual a través de internet. En lagsiftisponibles, no parecen estar reflejados
el valor de los ingresos de establecimientos Miggjaor lo que es dificil determinar si el
comportamiento negativo es fruto Unicamente deojaurmtura econémica o fruto de la
entrada de nuevos competidores en el mercado. diealdy la misma definicién de
establecimiento de Optica, llevan a pensar queolaticas virtuales son también
establecimientos de O¢ptica. Sin embargo, esta peoi@e conlleva un problema

principalmente relacionado con la defensa de lgpetemcia.

Por una parte, el mismo sector parece no considestas Opticas como
establecimientos de Optica, quizas por hacer ctamsth diferente comportamiento de
unos y otros. Y, por otra parte, las Opticas vigsiano quieren ser consideradas como
establecimientos de Optica, ya que ello les llevarcumplir una serie de requisitos que
no les permitiria ofrecer los precios que ahoraagn, sino otros mas altos o bien cesar

la venta por la imposibilidad de cumplir los redos de establecimiento y de seguridad
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del producto ofrecido. Ademas, los establecimiefifisos presentan reticencia a ofrecer
servicios on-line, a veces para mantener ciergxeahitiacion con los establecimientos
virtuales, y otras por incapacidad para actualzarsina nueva manera de distribucion

gue podria ser factible, cuanto menos para laifaabn del cliente habitual.

Uno de los requisitos principales de los establesritos de Optica es la figura del
Optico-optometrista, sin la cual dicho establecitoeno puede funcionar, existiendo
sanciones sobre establecimientos en los que sertxido que no existia de forma
permanente un optico-optometrista al frente, cofinilidad de controlar la viabilidad

sanitaria de los bienes y servicios ofrecidos.

Esta figura es importante como barrera de entradactor, ademas, claro esta,
por la importancia para la seguridad y salud delgpde/cliente. Pero ademas es una
figura clave como oportunidad para las empresadugtoras nacionales y europeas.
Dichas empresas, encuentran en la figura del épptometrista un individuo que cuida
por la salud visual y ocular y que quiere ofreaempuoducto de calidad. Es decir, que
supone una forma de acercamiento entre el prodabt@ado de calidad mas alta y el

cliente final que acude a los establecimientospdiea.

Ademas de como barrera de entrada, supone unaupnjpiad de desarrollo del
sector hacia la diversificacion de servicios. Esgmvicios, son aquellos que
tradicionalmente se han prestado de forma grajuataue su precio iba “incluido en la
gafa”, pero que, con la bajada de los precios débienes, es necesario establecer un
precio real. Y también, son nuevos servicios consodestinados al cuidado de la Baja
Vision y el tratamiento de disfunciones binoculaeedravés de la Terapia Visual

Comportamental.
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3. Desagregacion de los principales sectores del sediptico-oftalmico
3.1. Introduccion

Este capitulo tiene la finalidad de incluir a laiég oftalmica dentro de las cuentas
nacionales de la economia espafiola, como sectérodéel marco input-output. La

ventaja derivada de ello es la posibilidad de éstab relaciones intersectoriales con el
resto de la economia, asi como hacer uso de maueltisectoriales para el andlisis mas

preciso sobre el comportamiento del sector en srrem

El andlisis multisectorial en el que se basa estastigacion toma referencia el
Marco Input-Output de la economia espafiola. Ladagalinput-output son una
representacion de una determinada economia en fien@bla de doble entrada. Estas
tienen como objetivo representar las transaccieeesdmicas entre todos los agentes
implicados en una economia. En ellas, es posifdeediciar principalmente tres tipos de
sub-matrices: la matriz de consumos intermediasgiiz de inputs primarios y la matriz
de demanda final. Una primera aproximacion se pabdervar en la Figura 4. En primer
lugar, la matriz de consumos intermedios represtmias las transacciones existentes
entre los agentes del sector privado. En segunghr,lla matriz de inputs primarios
recoge informacion sobre los destinos de los flgos provienen de las actividades
productivas que se engloban en el sector privadgmdo los datos se recogen en unidades
monetarias. Estos destinos son principalmentediogonentes del valor afiadido y pagos
al sector publico. Por ultimo, la matriz de dematiola es una representacion del origen
de los pagos, cuando la matriz esta expresadaidad@&s monetarias, que se dirigen
hacia el conjunto de las actividades productivaspkando la imagen de cada una de las
sub-matrices, Figura 4, encontramos que en la mafput-output aparecen indicadas
todas las transacciones existentes entre tododayw de los agentes implicados en el

esquema de dicha matriz. El nimero de relacionisteete dependera de la agregacion
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sectorial sobre la que se haya construido dichaznatbien de la agregacién que es mas

acorde con los objetivos del andlisis.

Figura 4 Esquema general de una mattiz input-output

{

\

(e

R=
o
=
Consumos intermedios =
=
[
(@]
Inputs primarios
. Componentes de
Sectores productivos la demanda final

A

Sectores productivos

A

Factores
productivos
A

A

Elaboracidn propia. Fuentes varias

El estudio de este tipo de matrices como instrumdetanalisis econdmico ha
sido ampliamente utilizado en la literatura (Mill&r Blair, Input-Output Analysis:
Foundations and Extensions, 1985; 2009; (Pulidooft&la, 1993) y, aunque tiene su
origen en Quesnay, s. XVIII, la obra de Leonti€f3@; 1956) se considera la pionera en
el desarrollo de modelizacién econdmica input-oytasi como un punto de inflexion en

la evolucidon de los modelos econdmicos, por lasayas que ofrece por aplicabilidad y
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precision en sus resultados (Baumol, 2000). Existatbién otros trabajos intermedios,
tal y como nos indica Samuelson (1998), que trdwmesarrollar la misma idea que
Leontief, como el que analiza Marx (1885)‘btarx’s Tableaux of Steady and Expanded
Reproduction”o el trabajo de Dmitriev (1898), que justificadsolucién de Adam Smith
de todos los ingresos en valor afadido del tralslgaentas de la tierra y de intereses

sobre beneficios.

Este tipo de analisis parte de la identidad erar@rbduccion y la suma de

transacciones y demanda final:

Xi=2Zy + ozt Z + f 1)
L 2)
X; = ZZU + fl
j=1

Donde,x; denota al output total del sectorj; denota a los pagos del sector j

hacia el sector i ¥; es la demanda final de la produccion del sectBrpresandose el
output total por sectores como la suma entre laagotal de la demanda de los sectores
privados y la demanda final. En este cdse:1 ...n, donden es el nimero de sectores

considerados.

Trasladando lo anterior a la forma matricial prodel analisis input-output,

podemos ampliar lo anterior de la siguiente forma:

Xy =2zt t 2zt 2 Y (3

Xi=2Zjppt o+ zijjt+ otz Y
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Xn=2Zpy + ot Zpj+ ot Zpp T Yy

Para proceder a estructurarlo con nomenclaturaamtdonde x y f son ambos

vectores columnas y Z es una matriz de rango np@mindica a continuacion:

X1

Xn

Z11++Z1n
Z — . . .
Zn1Znn

V1
y = .
Yn
Lo que nos lleva a la siguiente expresion

Xx=27Z+y (4)

Esta identidad no viene sino a ofrecer una “fote”la economia en un periodo
determinado. Por lo que dentro de esa “foto” apareeflejados todas las transacciones
existentes entre los agentes econdémicos. Estasmt@innes siguen los criterios fijados
por el sistema de cuentas correspondientes, ertroussso el Sistema Europeo de
Cuentas (SEC). Estos criterios hacen principalmesferencia a las relaciones que la
matriz de consumos intermedios mantiene con las atos sub-matrices, asi como la
manera de contabilizar cada pago. La representdeidsistema econdmico en forma de
tabla hace alusion al proceso de transformaciénspotores, de manera que existen

“inputs” y “outputs”, es decir:“cost items” y “return items”. Los inputs son los
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elementos cuyo consumo por los sectores produdti&os posible la generaciéon de los

correspondientes outputs (Leontief, 1998).

Los criterios fijados, también hacen referencia admposicion de la matriz de
demandas finales y a la composicion de inputs piiraaDe manera que los componentes
mas usuales que se encuentran en la demandaéral,los correspondientes al consumo
final, a la inversion, al gasto publico y a la dedie extranjera, y su aparicion dependera
del nivel de agregacion. Segun su correspondentida® cuentas nacionales, nos
encontraremos los siguientes sectores institu@snal Hogares, Inversion,
Administraciones publicas y Sector Exterior. O didle otra manera, y siguiendo a Miller

y Blair (2009), demanda doméstica y demanda externa

Para el caso de la matriz de inputs primarios;dogponentes son la remuneracion
de los factores productivos: a la tierra (rentak)actor trabajo (compensacién a los
trabajadores) y al factor capital (intereses paghdims pagos al Sector publico
(impuestos) y los beneficios de los sectores prinehsc (ahorro). Como ocurre con la

demanda final, en este caso también dependeréadedgacion de cuentas que se utilice.

Las importaciones pueden ir incluidas dentro deédriz de inputs primarios,
como destino de los pagos de los sectores prodscty bien pueden ir netos en la
demanda final externa o exportaciones. Todo lornteos lleva a la identidad entre la
suma de los componentes de la matriz de inputsaposy la suma de los componentes
de la demanda final, que equivale al valor del &HBa economia en cuestion. Ademas
la suma de los componentes de los flujos entr@secproductivos y el valor afiadido
equivale al output sectorial, y la suma de todogugput de la economia. De forma
similar, la suma entre los pagos a los sectoresqus y la demanda final, también

equivalen al output total de la economia.
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Para entender el funcionamiento de los modelog-opiput, se parte del tipo de
tablas de se han indicado anteriormente. El prsnpuesto que toman es la relacion
constante entre los flujos inter-sectoriales yugpot total, lo que nos lleva a tomar como

partida los coeficientes de dichos flujos:

Zjj (5)
ai]- = —
Xj

Dondez;; son las transacciones entre cuentas ¢s el output total de cada una

de las cuentas. De manera gyeindica la representacion de cada componentetetaél

. Zij .. .
de los pagos del sector. Es degjr= a—” para log, j correspondientes a las cuentas de
ij
los sectores productivos.

El modelo input-output parte de la funcién de pmidn de Leontief, que es una
funcién de produccion lineal. Por lo que sigue ux@resion semejante a la que

expresamos en (2), pero tomando la identidad (Boceferencia, segun la cual; =

a;jx; y por lo tanto:

(1—ay)x =fi ©)

La identidad anterior se considera para todasdatas del sistema de ecuaciones
qgue representa a la tabla input-output, por lo geeutiliza la notacion matricial

correspondiente:
1-AX=Y 7)
O lo que es lo mismo:

X=(1-A)"1Y ®)
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(1 — A)~es la matriz inversa de Leontief, que generalmeam®taremos pdt.
Esta matriz inversa expresa el output total enifunde la demanda final. Esto permite

ofrecer un claro significado econémico del modglee se refleja en (9).

L=Q-A"1=0+A+A%+-) )

Donde | seria la primera ronda que realiza shoakee el flujo econémico, A
corresponde a una matriz menor que uno, y repretesegunda ronda del multiplicador
econdémico,A? es una matriz menor que A y que corresponde artzra ronda del
multiplicador econdmico, etc. La ventaja del modidd_eontief es que no solo considera
la importancia de los flujos directos, sino quenaéle tiene en cuenta la complejidad de
la economia a traveés del tipo de relacion econompieacada sector mantiene con su
entorno. Cuando la inversa de Leontief se ve paaldepor la demanda final de la
economia es posible establecer cual es el efeetesta demanda tiene sobre el resto de

la economia.

Las Matrices de Contabilidad Social ofrecen unatajanque no ofrecen las
matrices input-output, ya que permiten cerrar @joflcircular de la renta, aportando
sentido a las relaciones existentes entre la dearfamal y el valor afladido. Pero ademas,
también permiten conocer la estructura de valodidday de la demanda final. Su
construccion se basa en la fusion entre la estaucte las matrices input-output y la
informacion disponible a través de fuentes comenlzuesta de presupuestos familiares,

siguiendo los principios que dicta el sistema eeooge cuentas (SEC).

Como resultado, las Matrices de Contabilidad Samal matrices cuadradas. Un
esquema se observa en la Figura 5, mas compleja quagriz representada en la Figura

4.
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Figura 5 Esquema de una matriz de contabilidad soai

Consumos
intermedios

Inputs primarios

Demanda final

Elaboracién propia

Las Matrices de Contabilidad Social, son un tipo mdatrices input-output
ampliadas que representan modelos que incluyerablasi socioeconémicas. El
procedimiento necesario para su construccién esrlla cabo la estimacion de las
relaciones entre sectores institucionales y desesin otras ramas y sectores. Se define
como una tabla de doble entrada que representiatemacciones del flujo circular de la

renta de una economia y para un periodo en con@aradenete et al (2014))

Siguiendo a Rose y Miernyk (1989), los primeroddjas que tratan sobre
matrices ampliadas, son los desarrollados por Mieehal (1967) y por Tiebout (1969).
Este ultimo, ofrece una aplicacion para la econameidVashington, considerando un
modelo ampliado y basado en el sistema de cueatagnal, con la inclusion de datos
estadisticos desagregados en la matriz (Tiebo@8)1Mientras que la formalizacion de
Matrices de Contabilidad Social la encontramossrafios 60 del siglo pasado con Stone

(1961; 1998), Pyatt y Roe (1977)y Pyatt y RourtiBG), como se refiere Round (2003).

Stone, sefiala que las Matrices de ContabilidacaBogisélo cubren el ambito de

la taxonomia de la economia, sino también el seridlitico. Con la originalidad de
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gue esta taxonomia y sentido analitico no se canrtréas relaciones entre sectores
productivos, como en las tablas input-output conieraleg’, sino que incluye también
a los sectores institucionales. Es importante,glior que las Matrices de Contabilidad
Social mantengan en su taxonomia la diferenciaeidine: produccion, consumo y
acumulacion (Stone, 1998). La ampliacion de tapéaa la inclusion de diferentes tipos
de hogares, fue llevada a cabo en primer lugaPpatt et al (1977) y Pyatt y Round
(1977), y una mejor aproximacion de los sectorpanitieros puede encontrarse en
Greenfield (1985) y Rose y Miernyk (1989). El primteocumento de referencia sobre
este tipo de matrices es el desarrollado por By&bund (1985), que representa un

compendio de aplicaciones pioneras en este campo.

Las primeras aplicaciones en la economia espafldeben a los trabajos
realizados por Clemente, Kehoe, Manresa y Sanctie ks décadas de 1980 y 1990.
Ejemplo de ello, son las Matrices de Contabilidadi@ para 1980 de Kehoe et al (1988)
y para 1990 de Polo y Sancho (1993). Para nuesinocaniento, las Matrices de
Contabilidad Social espafiolas mas recientes sodesarrolladas Cardenete y Sancho
(2006) para el afio 1995, por Camara et al (20113) gdaafio 2005 y por Fuentes y Mainar

(2014) para el afio 2008.

Nuestro analisis se llevara a cabo sobre la cadastpor Fuentes y Mainar para
el aflo 2008, SAMESP-08, por ser la mas recienfagidisponibles en el momento del
inicio de la Tesis Doctoral. La SAMESP-08 tiene b&n la ventaja de ofrecer una
estructura nueva, construida a partir de las tadbdasrigen y destino del afio 2008 e

informacion adicional de multiples fuentes estachst

0 El proceso del flujo circular de la renta es aaalb por Leontief (1998) con anterioridad al desfarr
del modelo input-outpwn “Die Wirstchaft als Kreislauf{1928).

157



Capitulo 3: Desagregacion de los principales seesalel sector dptico-oftalmico

Las Matrices de Contabilidad Social cumplen vadastidades econémicas en el
entramado sectorial que representan sus filaswrsws, basadas en el flujo circular de
la renta. Estas identidades se derivan de lasyfiadumnas que aparecen en el Cuadro

14. Donde se identifican las siguientes cuentas:

1 ap Sectores productivos
2 Fp Factores de produccion
3 HOG Hogares

4 soc Sociedades

5 AAPP Sector Publico

6 Al Ahorro / Inversion

7 s Sector Exterior

Cuadro 14 Esquema general de una matriz de contalild social

1 2 3 4 5 6 7
AP FP HOG SOC AAPP Al SE
Outpu
t total
1] AP Cl 0 CF 0 GP FBC EXP 7.
2| FP Vv 0 0 0 0 0 0 Z,
A

3l HoG | 0 RA+E TR(HH) TR(SH TR(A 0 TR(SEH | =z,
BE(H) ) H) )

4l soc | 0 EBE(S TRHS) TR(SS) TR(A 0  TR(SES)| =z,

s| aap | T EBE( TRHA) TR(SA 0 | TR(SEA | 2
P AP) ) )
6| A/ 0 0 AH(H)  AH(S) AH(A 0 0 7
)
7| sE IM 0 TR(HSE) TR(SS TR(A BCIC 0 7,
P E) SE)
Output Z4 Z, Z4 Z4 Zg Zg Zq

total

Fuente: Flores y Mainar (2009) CIl: Consumos int@ioe CF: Consumo final; GP: Gasto publico; FBC:
Inversion bruta; EXP: Exportaciones; VA: Valor dfttb; RA: Remuneracién asalariados; EBE:
Excedente bruto de explotacion; TR: Transferen¢iasjogares; S: Sociedades; A: Administraciones
Publicas; SE: Sector Exterior; T: Impuestos; l:drsion publica; AH: Ahorro; IMP: Importaciones;
BC/C: Balanza de cuenta corriente;

En el Cuadro 14 se cumple gge= z;, esto conlleva una serie de identidades

macroecondmicas que se describen a continuaciare yestan basadas en la igualdad
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entre el total de pagos y el total de ingresosatta awina de las cuentas de la matriz.

Siguiendo a Flores y Mainar (2009):
PIB+ M =VApr+Tpd+M =CF+GP+FBC+X

Donde, PIB es el Producto interior brut#’;AB,, es el valor afadido bruto a

precios basicog;P¢ son impuestos sobre los productos.
VABy, = RA+ EBE + RMB + TP¢

RMB son rentas mixtas brutag'y¢ son impuestos sobre la producciéon
Identidades en la matriz de contabilidad social:
Primera cuenta:

Cl+CF+GP+INB+EXP=CI+VA+T+IMP
Segunda cuenta:

RA + EBE(H) + RMB + EBE(AP) + EBE(S) = VA
Tercera cuenta:

CF + TR(HH) + TR(HS) + TR(HA) + A(H) + TR(HSE)
= RA + EBE(H) + RMB + TR(HH) + TR(SH) + TR(SH)

+ TR(SEH)

Cuarta cuenta:

TR(SH) + TR(SS) + TR(SA) + A(S) + TR(SSE)

= EBE(S) + TR(HS) + TR(SS) + TR(AS) + TR(SES)
Quinta cuenta:

T + EBE(AP) + TR(HA) + TR(SA) + I + TR(SEA)
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Sexta cuenta.
AH(H) + AH(S) + AH(A) = FBC + B¢/c
Séptima cuenta:

IMP + TR(HSE) + TR(SSE) + TR(ASE) + B¢ /¢

= EXP 4+ TR(SEH) + TR(SES) + TR(SEA)

Las Matrices de Contabilidad Social son especialenatiles por la desagregacion
gue presentan. Sin embargo, esta desagregaciéntsa en las cuentas de valor afiadido
y demanda final. Por lo tanto, cuando surge intpoésin sector especifico, entre los que
conforman la matriz de sectores productivos, y slacion con el entorno
socioecondmico, es necesario seguir desagregaadnep este caso, las ramas de las

cuentas de los sectores productivos.

Es por esta razén, y por el objeto de esta invastg, que dedicaremos un
apartado a los procesos de desagregacion y laiekpode la técnica desarrollada mas

adecuada para el andlisis del sector de la opftigkmica.

3.2. Procesos de desagregacion en el Marco Input-tput

La finalidad de este apartado es analizar los poxele desagregacion que se han
utilizado en el Marco Input-Output. Asimismo, tadbbise pretende establecer el método
mas adecuado para la desagregacion de sectoregiwod especificos en Matrices de

Contabilidad Social, para posteriormente aplicatlcaso concreto del sector de la Optica

oftalmica.

La problematica de la desagregacion ha acompaifiadalsis input-output desde

su inicio. Esta se basa en la necesidad de anwpliaiormacion disponible en las tablas
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input-output, y al contrario que el problema deeggcior?, éste no puede solucionarse

tan sélo con la informacion contenida en la talelaederencia. Encontramos una primera
obra de referencia en el trabajo de Fei (1956) pgapone al uso de matrices de

agregacion y desagregacion para disminuir y aumehtamafio de las matrices y que

parte de la iniciativa de Leontief. Décadas masetagencontramos el trabajo de Wolsky

(1984), que propone una técnica de desagregacgataan la desagregacion no de las
tablas input-output sino de sus matrices invetisasiendo uso de una matriz ampliada
para facilitar el proceso. A partir del trabajoielsky surgen otros, como los de Aislabie

y Gordon (1990) y Guillen y Guccione (1990). Esitisnos buscan establecer la relacion

con el valor de los multiplicadores y ofrecer unetadologia que toma de referencia los
vectores de precios, respectivamente. También &acoos literatura mas general que

ofrece la posibilidad de considerar un nuevo sextda economia y establecer cual seria
su impacto sobre el resto del sistema, lo que gbnente se denomirfaew industry

approach”. Esta metodologia se trata en Miller y Blair (1.98309).

El uso de modelos input-output desagregados esrjief al uso de modelos
agregados, para el calculo y andlisis de multigbces. Lo anterior se demuestra en
Lenzen (2011) para el caso concreto de analisimateces ampliadas con informacién
medioambiental. Justificado sobre lo anterior, gdo® en la técnica de Wolsky, Lindner
et al (2012) amplian el procedimiento en dos asgeg@br una parte lo generalizan para
n-sectores y por otra parte aplica un algoritmopdseo aleatorio para explorar los
posibles valores de los parametros utilizados |zadesagregacion aplicandolo para el

caso del sector eléctrico en China en Lindner 2Gi3).

"L El problema de agregacion se base en la divisiddla économia por sectores agrupados de acueado a |
similitud que presentan entre ellos.
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El proceso de desagregacion de tablas input-outplié ser concluido, en la
mayoria de los casos, con el ajuste de las tgidas que cumplan las identidades propias
de estas matrices. Para ello, existen diversag&s;muchas derivadas del ajuste basado
en el método de RAS (Stone, 1963). Cazcarro Q) implementan en concreto la
técnica GRAS para el caso de la provincia de Hyesambién con fines
medioambientales. Esta técnica es propuesta parsiyi®osterhaven (2003; 2006) con
el objetivo de facilitar la actualizacién de tabtpge presentan elementos menores que
cero, ello manteniendo las identidades que lasieratinput-output cumplen como

aproximaciones a sistemas econémicos.

La técnica GRAS original, mantiene que al menosdmos elementos de cada
fila debe ser positivo. Sin embargo, esto no siengs cierto, lo que ha llevado a
posteriores modificaciones de la técnica. Estelesago de la técnica KRAS, que

desarrollan Lenzen et al (2009) o la propuestalpomurshoev et al (2011; 2013).

En los ultimos afios parece haber aumentado laygrao®n por los procesos de
desagregacion, probablemente marcado por el aurapdodisponibilidad de datos y en
las facilidades existentes para el tratamiento denos, pero también por las evidencias
de cambios estructurales que hacen dudar de laigthuhde las agregaciones sectoriales

habituales.

Wenz el at (2015) proponen un algoritmo para sicagbn en modelos multi-
regionales input-output (MRIO), y lo aplican pata@so concreto de la base de datos
EORA. Duarte et al (2015) proponen un proceso dagtegacién basado en el marco de
la base de datos input-output mundial (WIOD) desgando el sector agricola para el
analisis de flujos de agua, mientras que Barreah(2015) proponen una extension de la
técnica de Wolsky en el marco de las Matrices de&nlidad Social, aplicandolo en una

primera aproximacion, para el caso del sector nzatwifero de Optica oftalmica en
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Espafia. Esta Ultima serd la técnica que se tomard lp extraccion del sector

manufacturero y minorista-especializado para disia@ue aqui se propone.
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3.3.Metodologia de desagregacion

Una Matriz de Contabilidad Social (SAM, segun stoaigno en inglés) es una base de
datos que recopila y organiza, en una matriz cdaglta informacion econémica y social

de todas las transacciones realizadas por losegdatuna economia en un intervalo de
tiempo especifico. Es decir, que una SAM amplimf@rmacion que ofrecen las tablas

input-output y representa el flujo circular deéata en forma de matriz cuadrada. Por lo
tanto, para establecer donde esta la Optica oftalméntro de ese flujo, es necesario
abordar dos aspectos: (1) la desagregacion dekrskxitro de las actividades productivas
y (2) determinar la estructura del valor afiadiddeyla demanda final del sector tanto

desde la perspectiva de la oferta como desde $p@eiva de la demanda.

El proceso de desagregacion escogido para llesatv@la extraccion es la técnica
de Wolsky customizada para las caracteristicasegtor, combinada con el método
GRAS, por las caracteristicas de la propia ma@an la finalidad de hacer comprensible
el proceso, se expondra, en primer lugar, la méngd original, para posteriormente
puntualizar las modificaciones que se han llevadmlao. La customizacion de este
meétodo, ademas, esta marcada por las necesid#diesdoas de la matriz de contabilidad

social, por lo que requiere de unos datos espesitjoe respeten su finalidad.

La desagregacion de una SAM, implica considerargehados datos que no son
necesarios en una tabla input-output convencidestb es debido a que este tipo de
matrices permiten la creacion de modelos que cermidcomo enddgenas variables
componentes de consumo o del valor afiadido, p@u® es importante que dichas
variables mantengan directa relacion con la estractal, de cara a poder determinar el
impacto real en la economia considerando dichastasie Se comenzara haciendo
referencia a la técnica de Wolsky para, posteriatejepasar a especificar las

particularidades la customizacion. Por ultimo séhmaferencia a la busqueda y analisis
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de datos necesarios para proceder a la extraceitns dlos sub-sectores en la SAMESP-

08.

3.3.1. Latécnica de Wolsky

La técnica de Wolsky (1984) posibilita la desagogade una rama de actividad en dos
sub-ramas basandose en datos financieros, conaatladcion del sector, y ofrece los
principios para llevarla a cabo para mas de do®iss; lo que ha sido posteriormente

desarrollado por otros autores (Lindner et al, 2012

La problematica de la que parte Wolsky es muy ain@lla que se enfrenta este
trabajo. Parte del supuesto en el que las necesidaahotivaciones de los policy makers
se ven frustradas ante la incapacidad para encdatmaformacion que buscan en las

tablas input-output, definiendo asi el problemdadgesagregacion.

Por otra parte, también hace referencia al problelmaagregacion. Dicho
problema es el que surge cuando se trata de hemmmables matrices de menor rango
que las originales y surge de la pregunta de gte¥iorseguir. Sobre ello, Wolsky hace
referencia al trabajo de Hatanka (1952), que hacevaz referencia al trabajo de Leontief
“Recent development in the study of inter-industriglationships” dentro de “The
structure of the American economy, 1919-1939” ()@kihde habla de sistemas hibridos
como aquellos en los que se consolidan mas dector & uno solo. También se refiere
a Theil (1957), quien desarrolla un conjunto deaemnes que representdtas
ecuaciones fundamentales de agregacion del anahipist-output”, y estudia el error
inducido en el proceso de agregacion; asi comindbajos de Fisher (1958; 1962; 1966),
de los que destaca la importancia de organizasdotores por clusteres, agrupandolos
por la similitud entre coeficientes, lo que es t@ntkanalizado por Blin y Cohen (1977)

por la similitud tecnoldgica.
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El hecho de que exista un problema de agregaciéa saponer que también
existe un problema de desagregacion. La diferezgique el primero hace mencion al
mantenimiento de una estructura logica para elisssamientras que el segundo hace

referencia principalmente a la falta de informacion

La forma de abordar el problema de desagregaci@orgagar la base de datos
disponible con datos del sector a analizar y establla sensibilidad de los datos que son
necesarios para la desagregacion. Wolsky combit@snpartiendo de las premisas de
Fei (1956) y de los intervalos que utilizan Bullgr&ebald (1977), y desarrollando un
procedimiento en el que expone la ecuacion correpote para el calculo de la matriz
desagregada. También es relevante el hecho deegaeralla el procedimiento para el
calculo de inversas desagregadas a partir dedasaagregada, por lo que su aportacion
en triple: propone el esquema del proceso para elsagtegacion, desarrolla la
desagregacion a partir de inversas de Leontiebp@re los limites de los parametros

necesarios para la desagregacion.

La ventaja de desagregar matrices inversas en diggkas matrices originales no
es tan relevante hoy en dia, por las facilidadespcbacionales de las que disponemos.
Por esta razén, nos centraremos en el proceso\emrrsios intervalos del analisis de

sensibilidad.
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Figura 6 Esquema del proceso de desagregacion prasio (1)

“Distinguishing
matrix”

“Augmented Matriz
matrix” desagregada

Matriz agregada

Andlisis de
sensibilidad

Elaboracion propia

En Figura 6 se puede observar el proceso quese géga la desagregacion. Este
proceso para de la matriz agregada, a partir decedla lo que denomina “augmented
matrix” con informacion sobre la facturacion seitipr desarrolla el andlisis de
sensibilidad para determinar los limites del resi® parametros, construye la
“distinguishing matrix” para ajustar la matriz aumeala a la realidad, y como resultado

obtiene la matriz desagregada. Siguiendo la natgmdpuesta por Wolsky:

Apj = wiap; y Apy1j = Woap; (10)

Ain = Aip+1 = aip (11)

< Ann Apn+1 ) =a,, (W1 Wl) (12)
Apnvin  Anvintt W2 Wz

A=A—-A=L-L (13)

A = w6 Y Ainsr = —W16; (14)
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Anj =0; = _An+1,j (15)
( Ann An,n+1 )= (16)
An+1,n An+1,n+1

- %5”” (xi :xi) +on (—11 —11)

W, —w;
+ f (_Wz Wq )

Donde,A es la matriz aumentada, que tiene el tamanodkskgregada pero la estructura
de la agregada; es la matriz agregada; es la ponderacion del sector de mayor tamafo
sobre el total de la rama agregada;= 1 — w;; A es la matriz de diferencia entre la
aumentada y la desagregadaes la matriz desagregada que se bugaes la diferencia
entre la demanda del sector n y el sector n+1 esemanda por el sectord; es la
diferencia entre lo que los sectores desagregagiasHi venden al sector j; El resto de
variables son los correspondientes ajustes panatiaz de intra-agregados sectoriales. n
es el numero de sectores de la matriz agregadasetlnimero de sectores de la matriz
desagregada y n-1 es el nUmero de sectores quedairen la matriz agregada y en la
desagregadd. y L son las inversas de Leontief de la matriz aumenyadia la matriz

desagregada respectivamente

Los limites que Wolsky fija para llevar a cabo eélsis de sensibilidad son los

siguientes:
a; (1-aj) ~(ai, (1—a},) 17)
max{—ﬂ,——m } <6 < mm{i,—m }
w2 Wi Wy W2
max{—wla;‘lj, -1+ Wza;‘lj} <0; < min{wzaflj, 1- Wla;*l]-} (18)
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(19)
—WiApp < +§W25n + o0, t Wy <1—wiay,
(20)
—W1lup < —§W26n +0, —wi$ < 1—wian,
1 (21)
—Wylpy < +§W25n — 0, —Wy¢ <1 —whau,
1 (22)
—WaQpp < _Ewlan —0opt+ Wlf <1- Walnn
ann (2= anpn } = (23)
max{— ,— = <6,<$6
o - = 626,25,
_ {a:m (2 —ann }
=m ,
Wq W
max{—wyan,, =1+ wyan,} = 0, < 0; <7, (24)
= min{w,ann, 1 — wiann}
§<¢<g¢ (29)
&= Qwywy) Hminw, + (wy — 2wi)ag, (26)
— 2wy mino,,w, + (W, — 2w3)as, + 2wymaxoy,}
& = 2wywy) H{max —wy + (wy — 2w?)aj, (27)

— 2wymaxoy,,—w, + (w, — 2w?)as, + 2w,maxo,}

De lo anterior se extraen las directrices paraempintar la desagregacion de dos
sectores de una rama de actividad en una matrig-oyiput, donde el analisis de
sensibilidad fijara si los valores obtenidos sonststentes con la matriz original y la

matriz desagregada. Una vez que se ha hecho reifesdproceso general, se procedera
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a explicar la adaptacion propuesta para el objetéveectores especificos en Matrices de

Contabilidad Social.

3.3.2. Latécnica de Wolsky customizada

La customizacion de la técnica de Wolsky tiene colnjetivo simplificar el proceso de
desagregacion, teniendo en cuenta las caractassted sector a desagregar, y mantener
la estructura sectorial de acuerdo a las carattadsde las Matrices de Contabilidad

Social.

La diferencia entre la customizacion y la origid@scansa en los siguientes
aspectos: (1) Descarta el uso de las matricessasamn el proceso de desagregacion, ya
que es factible trabajar directamente con las nestiile transacciones y coeficientes y no
supone un incremento significativo del trabajo; f&orta la informacion sobre los
parametros necesario para ponderar las diferemie€iaones sectoriales que son
caracteristicas de una matriz de contabilidad kq@&gpPropone la extraccion del sector
sin modificar la estructura tecnoldgica del resgdadrama en que se encuentra incluido

el sector.

La manera en que han sido agregadas las tablas-aofput de las que
disponemos, distan probamente de los criteriodustering que proponia Fisher y Blin
y Cohen. Esto es debido a que la principal limita@ la hora de organizar la agregacion
de las ramas sectoriales es la disponibilidad tesdsstadisticos. Ademas, la agregacion
es semejante en los distintos periodos, salvo aawn los nomenclatores de referencia,
es decir que no siguen criterios relacionados toambio estructural. Las revisiones en
los nomenclatores pueden facilitar la similitudrermmamas agregadas, pero sin duda,
dificultan la comparabilidad de estructuras ecom@sien varios periodos de tiempo. Es
decir, que modificar la agregacion de tablas segiie la estructura econdmica, dificulta

la comparabilidad de los anadlisis econémicos. Botahto la opcion de respetar la
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similitud entre coeficientes por medio de nuevassificaciones estadisticas, aunque
ideal, tiene también sus inconvenientes. Es dquai, la mejor opcién siempre sera la

desagregacion adaptada o customizada a las natesiglspecificas de cada analisis.

El problema de desagregacion se basa en la faltdateacion, pero es ademas
un problema que se refleja en las preguntas dedip determinar los parametros
necesarios para desagregar y (2) como obtenerpstmsetros e incluirlos en el sistema
economico de referencia. A ellas se tratara deelgruesta con la exposicion de esta

metodologia.

El esquema del proceso de desagregacion es sahiae se expone en la Figura
6. Aunque modificaremos en denominacién de lasiceastpara destacar que difieren en
estructura, como se indica en la FiguréHal-way matrix” se denotara por H y toma el
lugar la“augmenting matrix’, “Imaginary matrix” se denotara por Y y toma el lugar de

la “distinguishing matrix”.

Figura 7 Esquema del proceso de desagregacion pragsio (I1)

Analisis de
senbilidad

Ponderacién
sectorial

Datos
contables

“Half-way
point matrix”

“Imaginary
matrix”

\Vector de
outputs

. Matriz de Matriz de .
Matriz . . Matriz
coeficientes coeficientes
agregada agregada desagregad desagregad

Elaboracion propia

En el método que presentamos, los sub-sectores aeifatturas de Optica

oftalmica y comercio en establecimientos de Opsoa extraidos de las ramas de
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actividad en las que estaban inicialmente incluiéisse proceso mantiene la funcién de
produccion y los coeficientes del sector agreggdayue el proceso estadistico en que
determinados sectores se agregan dentro de ramasager tamafio conlleva la

utilizacién de funciones de produccion similarda aeal, pero que no siempre son las
reales. Esto es debido a que los estadisticoseinemmente no tienen acceso a datos

altamente especificos, y por lo tanto asumen ta@sta de otros sectores.

Siguiendo el esquema que aparece en la Figurameopa con la construccién
de la matriz de coeficientes de la SAM agregadzirai, denotaremos a esta matriz por
S11 S1in o
. . . L . . . .
S=1 : ~ ¢ |,dondes;; = x—’ x;j es el flujo por unidad de la cuenta j hacia la
Sn1 " San J
cuenta i. Por lo tanto, S es la conocida como mdgicoeficientes de la SAM agregada
original, X. El nimero de sectores inicial son m® whanera que el sector n sera

“desagregado” en ny n+1.

El siguiente paso es la creaciéon dbaif-way point matrixque se representa por
H. Esta matriz viene del enfoque original de Wolskyesta indicada en (28) y es
parcialmente idénticaa S. Siendp= h;; parai,j = 1...n mientras qué,,,; ; = W,5y;
en la fila correspondientehy,, = h; ,+1 = si, €n la columna correspondiente; indica
el factor de ponderacion del sector n+1, que asielkt del inicialmente agregado, y por

lo tanto:w; = 1 — wy,.

hygy = hyy hins1 (28)
H= hnl o hn,n hn,n+1
hn+1,1 hn+1,n hn+1,n+1
(29)
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(30)
hn+1,j = Wy X Spj
(31)
hin = sin
(32)

hi,n+1 = Sin
La estructura de esta matriz ampliada, que sirmeocpaso intermedio para la
desagregacion se puede observar en (28)-(33) t&s@tcion entre el sector agregado y
el sector desagregado sigue la estructura dddas domo indica la ecuacién (33).

( hin  hpne ) —s < 1 1) (33)

hn+1,n hn+1,n+1 Wy W
La diferencia entre esta matriz y que propone Woéskque el sector agregado
se mantiene como el sector n, y no se ponderdapoazones indicadas anteriormente.

El tercer paso nos lleva a la matriz de coeficele la matriz desagregada que
se denota por V. Esta es el resultado de la difeemntre |dimaginary matrix”, Y, y

H, (34).
V=H+Y (34)

La“imaginary matrix”, Y, es similar a ladistinguishing matrix” a que se refiere

Wolsky. Su estructura es la que se observa en (35)

Y1  Vin Yin+1 (35)
Y= Yn1 e Ynn Ynn+1
Yn+1,1 " Yn+in Yn+in+1
(36)

yU=0,L,]=1n
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Ynj = 0 (37)
Yn+1,j = —0j,j =1..n-1
Yin = W20; (38)
Yint1 = W16, j=1.n—1
(39)

( Ynn yn,n+1 )

Vn+ 1n Yn+ 1n+1

Donde la expresion de los elementos de la intei@ese indican en (40)-(43).

. (40)
Ynn = Op t (E) Wy + Wy

. (@1)

Yn+1n = On — (E) w6, — wié
. (42)

Ynn+1 = —Op T (E) Wy 0, — Wy
. (43

Yn+1n+1 = —O0n — (E) W8, — Wpé

Dondeg; es la diferencia entre lo que el sector desagregende al sector jy lo

que el sector agregado vende al sectaf; jes la diferencia entre lo que el sector

desagregado demanda del sector i y lo que el sagtegado demanda del sectoiigs

el error que se asume en la estimacion de losesablie las relaciones sectoriales entre el
sector agregado y el desagregado. La diferencsangkar a la que comentamos en la

anterior matriz, en este caso no se llega a pondeeaaportar datos sobre la estructura

de coeficientes del sector agregado. Por lo que@aisamos en desentrafiar y aportar la
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estructura tecnoldgica del sector que queremosaaxxto incluir en la matriz de

contabilidad social.

El siguiente paso coincide con el analisis de bditkd indicado en las
ecuaciones (17) a la (27). Lo que también se pasgeesar como se indica en las

expresiones (44) a la (47).

(44)
—WiSpn S VUpp < 1 —wispy,
(45)
—WiSan < Unn+1 <1- W1Snn
(46)
—W2Shn < vn+1,n <1- W2Snn
(47)

—W2Shn < vn+1,n+1 <1- W2Shn

Cuando los valores obtenidos en la matriz desadeegamplen con estos limites,

se puede considerar que los resultados son aceptabl

Con los pasos anteriores se habra obtenido lazmErcoeficientes desagregada.
Esto es suficiente para determinar los multiplicadalel sector en el sentido hacia atras
obackward Sin embargo, si queremos dar un paso mas y regona SAM desagregada
sera posible profundizar en el andlisis a un nimés exhaustivo, y, por ejemplo,
establecer cuales son los encadenamientos haargepbr medio del modelo de G&sh
para ello necesitamos obtener la matriz de trarmaes a partir de la matriz de
coeficientes. El calculo se realizara con el vedmoutputs totales de la matriz inicial
agregada, el valor del output del sector y unaimae desagregacion del tipo de la

propuesta por Fei. Es decir, el Ultimo paso coagstobtener la matriz de contabilidad

2 Se describe en Gosh (1958) considerando que tsasdas en un sector de cualquier otro sector se
expresan como funciones lineales de su propio gasto
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social desagregadX?, a partir de V y del vector de outputs. El vedenutputs d&?,

x_‘}, es el producto del vector de outputs de la magjiegada, Xx; = }iL; x;; y una

10 0 0
. 0 1 0 0
matriz de unos y del peso del sector que extraemes,: : 0 o |.Porloquela
00 0 0
o 0 - w; Wy

matriz que buscamos obtener, la matriz desagregmdta que se indica en la ecuacion

(48)

(48)

!
X% =x4 xV

Como ultimo paso, es necesario cuadrar la matrizcalabilidad social
desagregada. El método elegido para ello es eldnéBRAS, por las caracteristicas
propias de la matriz de contabilidad social. Elcedimiento debera llevarse a cabo en
dos etapas, una por cada uno de los sub-secta@egigtemos desagregar. Para comenzar
el proceso es necesario recopilar los datos negssgue son los que se indican en el

siguientes epigrafe.

3.3.3. Recogida de datos

La desagregacion de una matriz de contabilidacgikbace necesario conocer valores de
las relaciones que el sector en cuestion tienéosocomponentes del valor afiadido y con
los componentes de la demanda final, tanto donast@mno exterior. Ademas, al igual

que las matrices input-output convencionales, ess@io conocer cOmo se relaciona con

el resto de actividades productivas.
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Cuadro 15 Datos necesarios para la creacion de laatniz de diferencias
(“imaginary matrix”)

1 Costes de transporte, intermediacion financertiyidades inmobiliarias, etc.
2 Remuneracion de asalariados; amortizacion; istsrde la deuda

3 Tributos

4 Importaciones

5 Ventas por productos. Anotaciones de las cuamntgsesariales.

6 Subvenciones

7 Exportaciones

8 Transferencias

Elaboracion propia

Para la obtencion de los datos necesarios paraskgtegacion se hace uso de
varias fuentes de informacion. Ante las dificulmgara obtener la informacion directa
de las empresas que componen el sector, se optaper uso de fuentes secundarias,
informes sectoriales, y fuentes primarias, datos @entabilidad de las empresas. Entre
los informes sectoriales se ha hecho uso de infoprigados, como los realizados por
DBK (2009; 2010; 2011; 2012; 20¥3)informes de las asociaciones del sector, Libros
Blancos de la vision (2003; 2006; 2009; 2013) yligabiones en revistas de interés para
el sector, Gaceta Optica (Gomez, 2008; 2009; 22a0i; 2012; 2013; Santodomingo,
2009). Dentro de la contabilidad de las empresasiasdhecho uso de las cuentas
depositadas en Registro Mercantil de las empresasicAntes e importadoras,

disponibles a través de SABI de bureau Van Dijki@0asi como de la informacion

3 Los datos sobre comercio especializado para ePafid no estaban disponibles en el momento de la
realizacion de estudio, habiéndose publicado en EBK5) como datos de sintesis.
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financiera de formato detallado tanto para empriedaantes e importadoras como para
establecimientos de Opticas (SABI de Bureau Vak,R()15). Los datos que necesitamos

son principalmente los que se indican en el Cuafro

Los datos de ponderacion sectorial en ambos casositho los correspondientes
a 2012, por ser el Ultimo afio para el que se digmminformacion de ambos sub-sectores
en el momento de la realizacion de analisis. Lassdeorrespondientes a las relaciones
con el resto de actividades productivas del sdatmicantes e importadores han podido
ser inferidos de la recogida de datos de las csatdgdas empresas para el ultimo afio
disponible en el momento de su recopilacién (SA8IBlireau Van Dijk, 2014). Las
relaciones en los que a valor afladido y demandd dim refiere se han hecho uso del
formato detallado para 2009, por considerarse guese afio aln no existian anomalias
ni estructuras artificiales debidas a la coyunao@ndémica, como pueden ser un aumento
de los gastos de personal. En el caso de los esit@idntos de Optica se completo la
informacion derivada del formato detallado de lantabilidad con la informacién
disponible en Santodomingo (2009) que ofrece daibese gastos generales divididos en
salarios, amortizacién obra, mobiliario e insturagnalquiler, publicidad, asesoria,
suministros e impuestos. Se asumieron dos suponsegidl) la ausencia de relaciones
con aguellos sectores que parecia obvio que ntesdadal; (2) que el diferencial entre
la estructura disponible y el total se asumir pante equitativamente entre los sectores
para los que no existia informacién y se consideebnismo tiempo que debia existir

relacion.

3.4.Resultados

El método anterior se ha implementado para el dasétas manufacturas de optica

oftalmica y el comercio en establecimientos deodpttsta comienza con la SAMESPO08
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y la desagregacion de los subsectores objetivoaserdmas en que se encuentran

agregados:Otras manufacturas”y “comercio al por menor’respectivamente.

Los datos empleados en la desagregacion han sigoidts de informes de
fabricantes e importadores de Optica oftalmica (DB#ientes diversas) y de informes
sobre el comercio en establecimientos de 6pticek(DBaceta Optica y Vision y Vida).
También se ha recurrido a los datos disponible®Prelcom a través del INE y de
Eurostat. Ademas, se ha llevado a cabo un andksiss cuentas de las empresas de
fabricantes e importadores de 6ptica oftdlmicawes de la base de datos Sabi de Bureau
Van Dijks, asi como de sus principales magnitudesables. Los datos sobre facturacion
fueron expuestos a lo largo del Capitulo 1, enalpasrtados correspondientes a sector

fabricantes e importadores y al de produccion ¢raiz.

Las ponderaciones consideradas para cada sub-sectosido dewl! = 0,01
w$ = 0,02, ya que para el afio 2012 el valor de la productiiénde 236 millones de
euros y el valor de la facturacion de los estabiamitos de Optica fue de 1.788 millones
de euros. El valor del output de las ramas deidetiven las que se encuentran inmersos
cada uno de los sectores es de 25.112 millonesirds,éotras manufacturas”y de
91.951 millones de euro%omercio al por menor’! Se escoge el afio 2012 por ser el
altimo periodo para el que disponemos de datos @atfabricacion como de comercio
en opticas. Sin embargo, se cuestiona si el afid @90kl mas adecuado para establecer

la estructura tecnoldgica de los sectores.

La razon es la posibilidad de encontrar distorsgm®vocadas por ingresos o
gastos que son debidos a los efectos de la coisigenica. Un primer ejemplo de ello es
un incremento en los gastos de personal por un mmayoero de despidos o expedientes
de regulacion de empleo. Una segunda circunstawian aumento en el gasto en

publicidad, como intento de captar una mayor caigtaun mercado mermado por la
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coyuntura econémica. Un tercer factor es un aumgegitorédito ante la incapacidad de
hacer frente a los pagos a proveedores y acreedks®scircunstancia se plantea como
un dilema a la hora de elegir qué afio tomar pdableser la estructura de la demanda y

la produccién de ambos sectores.

El andlisis de sensibilidad concluye que los resial$ obtenidos son consistentes
y por lo tanto es posible hacer uso de la matriz fawes analiticos en que se pueda

considerar al sector como parte de la economia.

Tabla 19 Funciones de demanda y produccién de logtsectores de la 6ptica
oftalmica: manufacturas y opticas

Funcién de demanda Funcién de produccién
Optica Oftalmica Opticas Optica Oftalmica Opticas
(manufacturas) (manufacturas)
% Fuente % Fuente % Fuente % Fuente

1 0,0 0,0 0,0

2 0,0 0,0 0,0

3 0,0 0,0 0,0

4 0,0 0,0 0,0

5 0,0

6 0,0 0,0

7 0,0 0,0

8 0,0 0,0

9 0,0 0,0

10 0,0

11 0,0

12 0,0

13 0,0

14 0,0

15 0,0

16 0,0 0,0 0,0

17 0,0

18 0,0 0,2231 (d)
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Continuacion Tabla 19:

19 0,0 0,0 0,0075 (@) 0,0352 (d)
20 0,0 0,0

21 0,0 0,0 0,0

22 0,0 0,2231 (d)
23 | 01393  (a),(b) 0,0

24 | 06299 (a),(b) 0,0

25 0,0 0,0

26 0,0 0,0 0,1587 (@) 0,0

27 0,0 0,0

28 0,0 0,0 0,0036 (@)

29 0,0 0,0 0,0165 (@) 0,0742 ()
30 0,0 0,1432 (@) 0,0195 (d)
31 0,0 0,0

32 0,0 0,0

33 0,0

34| 00 0,0

35 0,0 0,0002 (€)
36 0,0

37 0,0 0,0

38 0,0 0,0 0,0

39 0,0 0,0 0,1901 ©) 0,2963  (c),(d)
40 0,0 0,0 0,0468 (b) 0,1048  (c),(d)
41 0,0 0,0

42 0,0 0,0 0,0

43 | 0,0011 ©) 0,0028 0,0023 (b) 0,0141  (c),(d)
44 | 0,0052 ©) 0,0042 0,0

45 | 0,1912  (b),(c)  0,0002 0,3593  (b),(c) 0,0011 «¢) (
46 | 0,0333  (b),(c) 0,0 0,0407  (b),(c) 0,0 ©)

Elaboracion propia. Fuentes varias. a: Libro Blageda Vision (2013); b: Datos recopilados 01-03/420
de CPyG (sabi) Ultimo afio disponible; c: Datos p#emlos 07/2015 (formato detallado Sabi); d:
Santodomingo (2009); e: Estimacion a partir deiprde cuotas y nimero de colegiados (www.cnoo.es)
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Tabla 20 Cobertura de datos por subsector y tipo diincién

Empleos Recursos
Optica Establecimientos Optica Establecimientos
(manufacturas) de dptica (manufacturas) de dptica

Suma de datos
resultantes atraves 544 12,88 228,61 1773,54
de la informacion

disponible
Diferencia con el ) 177512 738 14,46
total

_ Ausencia de : 99% 3,1% 1%

informacion (%)

Elaboracion propia. Datos en millones de euros.

Los cddigos de la Tabla 19 se corresponden cosigagntes cuentas:

1 Agricultura, ganaderia y silvicultura 24 Comerdmoptica oftalmica

2 Pesca y acuicultura 25 Hosteleria

3 Industrias extractivas 26 Transporte y similar

4 Productos alimenticios, bebidas y tabaco 27 ©aryelelecomunicaciones

5 Industria textil y similar 28 Intermediacion fimgiera y

similar

6 Industria de la madera y el corcho 29 Inmobiisry alquiler

7 Industria del papel y similar 30 [+D, y similar

8 Coquerias, refino de petréleo y similar 31 Adstigicion puablica y
asimilados

9 Industria quimica 32 Educacién

10 Caucho y materias plasticas 33 Sanidad y similar

11 Productos minerales no metalicos 34 SaneamgHitiico

12 Metalurgia y similar 35 Actividades asociativas

13 Construccion de maquinaria y eq. mec. 36 Actides recreativas y similar

14 Reparacion e instalacion mag. y eq. 37 Servjpdosonales

15 Eq. eléctrico, electronico y 6ptico 38 Hogams) (

16 Material de transporte 39 Factor Trabajo

17 Manufacturas diversas 40 Factor Capital

18 Optica oftalmica 41 Hogares

19 Suministros 42 Sociedades

20 Construccion 43 AA.PP.

21 Comercio de vehiculos y similar 44 Ahorro / lrsién

22 Comercio al por mayor 45 Unién Europea

23 Comercio al por menor, 46 Resto del mundo
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4. Impacto econdmico de la dptica oftalmica y la optosgtria
4.1. Introduccion

El sector 6ptico no ha sido tradicionalmente imgiotet en la economia espafiola. Sin
embargo, si que ha sido tratado como sector deégémn otros paises. Ejemplos de ello
son el informe de la los servicios de inteligerwiganicos (Hole, 1945) que se llevo a
cabo durante la Il GM y que busca establecer fa@stra sectorial en Alemania, o el del
Sectoral Innovation Watc(Broek & Giessen, 2011) que forma parte de unaativa

europea y que busca establecer la dinamica deaci@vdel sector de la fot6nica.

Para partir de una referencia mas global que nomifgerelacionar y encuadrar el
contexto de sector de la 6ptica oftdlmica se hatgamas referencias de datos mundiales
del sector de la foténica, en que se encuentratefdass oftalmicas. El sector de la
foténica alcanz6 350 billones de euros en 2011 preeé que se duplique su tamafio
hasta 2020. Del total del sector de la fotonica7nesta representado por Tecnologia
Médica y de Ciencias de la Vida, lo que supone2® de la produccion total de fotdnica,
y se prevé que se incremente en un 40% hasta E826n ese segmento en donde se
encuentran los sistemas 6pticos y los componertagptica oftalmica, es decir lentes
oftalmicas y lentes de contacto (European TechiyoRigtform Photonics21, 2013). El
sector Optico ademas presenta un alto valor anagliéb salario medio a nivel global
alcanza 48 mil $ y 68 mil $ para mujeres y hombrespectivamente, frente una media

de 42 mil $ anuales en Espafia (SPIE, 2015).

En definitiva, las caracteristicas del sector smsuficientemente atractivas a nivel
global como para plantearse determinar el impaetste sector en la economia espafiola,
ante la posibilidad de promover la planificacion estrategias para fomentar su
crecimiento. Una forma de establecer el impactm@cuco de un sector es haciendo uso

de técnicas de analisis multisectorial y se hadigzihacer uso de ellas para determinar
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la relevancia del sector que aqui nos ocupa. Ewmretm se recurre a Matrices de
Contabilidad Social para poder determinar los efedirectos, indirectos e inducidos de
la demanda de una determinada cuenta exdgenaesiaebe la economia. Asi podemos
conocer cual es efecto de una unidad de demandhsibre el sector de la éptica
oftdlmica, pero también permite establecer cuél efecto de la variacién de la demanda
del mismo sector sobre el resto de la economia.o&msk consideran indicadores de la

interaccion intersectorial que estos sub-sectom@#ienen con el entorno.

Desde sus inicios, el desarrollo de matrices impmiput extendidas, y, en
concreto, de Matrices de Contabilidad Social hawide para establecer relaciones
econdémicas entre agentes de una determinada ecnestés matrices se caracterizan
por tres aspectos principales, tratarse de unazgaadrada, ofrecer datos comprensibles
y ser flexible, como indica Round (2003). Algunaslds primeros y mas destacables
trabajos que hacen referencia a la construccidvateces de Contabilidad Social para
la economia espafiola son los desarrollados pore&kehal (1988), Polo et al (1991) y
Fernandez y Polo (2001). El primer trabajo, propona matriz de contabilidad social
para 1980 y supone una propuesta metodoldgica arégsara su implementacion
posterior. El segundo trabajo, construye una matimalizada a partir de la de 1980 y
presenta la metodologia de descomposiciéon de ricdiifpres basado en la misma. El
tercer trabajo, presenta la revision y correcci®mda matriz de contabilidad social para
1990. Los dos ultimos, en especial, ofrecen unqroprincipalmente dirigido a la
realizacién de analisis de impacto posterioregpdEdo tanto, el enfoque que se tomara
en este trabajo, tomando como partida la SAMESHN;Q@fi+e es la matriz de contabilidad
social para Espafia con datos a 2008 con la indu$®dla éptica oftalmica entre las

actividades productivas, siendo la que se exporet eapitulo anterior.
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La determinaciéon de impactos econémicos en el @miét las Matrices de
Contabilidad Social no s6lo produce informaciénreaealel impacto directo que existe
dentro de la dinamica de la economia, sino queitamdporta informacion indirecta e
inducida. Indirecta porque considera la complejidados procesos productivos, lo que
es posible gracias al uso de un modelo input-outpdticida porque considera el efecto
gue existe por la demanda final sobre el resta@ednomia y causado por los flujos de
renta que se consideran como exdgenos al sistélimadd. Lo anterior se resume en la

idea del flujo circular de la renta.

4.2.lmpactos econdémicos en Matrices de Contabilidasocial

No existe una Unica metodologia para establecemipactos econdmicos que se dan en
una economia, sino que las Matrices de Contabilstanil ofrecen una gran variedad de
posibilidades. Estas se basan en la manera deizaignmatriz, la ponderacion sectorial

o la descomposicion de los multiplicadores de tmemia.

También hay que hacer referencia a que las Matdee€ontabilidad Social
pueden ser objeto de analisis como modelos lineglesd ademas sofinputs”
necesarios para otros analisis mas complejos, ¢osngue hacen posibles los modelos
de equilibrio general, que consideran el total derdalidad econOmica para la
determinacion de los equilibrios en los diferentesscados, imponiendo determinadas
reglas de optimizacion matematica y descripciomégoca a través de ecuaciones de los
mercados existentes. Esto implica que no sélo sonponentes de modelos mas
complejos, sino que se trata de modelos en si rsidmagados en el calculo de la matriz

de multiplicadores contables.

Para el andlisis se seguirdn aqui las técnicasndsstade analisis de
multiplicadores. Las técnicas de analisis de miidapores econdmicos, en el contexto

de las tablas input-output, se basan en el estella complejidad de las interacciones
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entre sectores. Existen diferentes técnicas padesarrollo que van desde el estudio
aislado del multiplicador hasta la particion maalicEn este trabajo se seguiran algunas
de las técnicas propuestas en Sanchez-Chdliz yté{a003), Cardenete (2008)y
Cardeneteet al (2010; 2014). En concreto se llevara a cabo udisdineal de
multiplicadores, el calculo de los indicadores Rassen y Rasmussen-Jones para la
deteccion de sectores clave, la construccion dshjeetridimensional y el calculo de los
efectos redistribucion. Para ello, en primer luisgexpondran las bases de los diferentes

métodos.

4.2.1. Analisis de multiplicadores lineales puros

Este primer apartado metodologico correspondédeéaque planteabamos en el capitulo
anterior cuando se hace referencia a la matrizsavéel modelo input-output. Es decir,
se basa en el calculo de la matriz de multipliceslarorrespondiente a la Matriz de
Contabilidad Social de referencia. De la misma meagele en el modelo input-output
convencional podemos encontrar, segun su matrigrsay los efectos directos, que
denotabamos poA (Chenery & Watanabe, 1958) y los efectos indirecigue se
correspondian con la parte de la matriz inversadeseribeA? + A3 + ---, en el caso de

la matriz de multiplicadores encontramos una sifuasimilar.

En este caso la matriz de multiplicadores contalskesdenota de manera
generalizada pavl, como antes denotabamos pda matriz inversé. La diferencia es
gue en este caso la matriz de coeficientes utdizada el calculo de la inversa no sélo
abarca las actividades productivas, sino tambigrclentas de demanda final y valor

afadido. La construccion del modelo sigue la sigeisecuencia:

74 Denotaremos en maylsculas las matrices, en milagsios vectores columna y en mintsculas cursivas
escalares.
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x=Ax+e (49)

x=(1-A) e (50)

Zij (51)
ai]- = —
Z;

M=(0-A)"1 (52)

myqy 0 Myj (53)

M=< P ),i,jzl...n

miq mij

Donde x es el output total, A es la matriz de aoefites del modelo de cantidades, M es
la matriz de multiplicadores contables, e es lantaiexdgena del modelo,ry es el

namero de cuentas enddgenas gue se incluyen esdelon

Los elementos de Mn;; se corresponden con el impacto que una varia@on d
renta unitaria de la cuenta exdgena sobre la cijiesupone sobre la cuenta i, siendo los
elementos de A los que se indican en la expreSibn La cuantificacion del impacto que
supone dicha variacién de renta exdgena sobrectrgesobre el total de la economia

se determina por:

n
m] = Z ml-j Efecto
i=1

arrastre

(54)

La cuantificacion del impacto que dicha variaci@ rénta exogena sobre todos los

sectores supone para el sector i, se determina por:

n
mj = Z m;;j Efecto
j=1

absorcion

(55)
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Existen dos maneras de enfocar el efecto multghicale un sector, desde una
Optica de la oferta y desde una O6ptica de la demaBddcaso expuesto anteriormente
corresponde a la Optica de la demanda y se baslanemdelo propuesto por Rasmussen
(1963Y°, mientras que el primer caso corresponde a lauesip de Jones (1976) y en
lugar de seguir la matriz de coeficientes antesrdaso modelo de Leontief, sigue el
esquema del modelo de Gosh, en que la estructueandatriz tecnoldgica se calcula en

relacion al vector de outputs en términos fisicagats en términos monetarios:

bll b bl] (56)
B=| : : :
bil bl]
VAT

en analogia a la matrie

En otras palabras, el efecto arrastre, o tambi@gmadto difusion, sobre la

economia se determina a travésiey el efecto absorcion de un sector se determina a

través dem; .

Los sectores con un efecto arrastre alto seramrescton un alto poder de
dinamizacion de la economia y los sectores confesiceabsorcion alto seran sectores
con un alto poder de ser dinamizados por el restdadeconomia. Siguiendo las
recomendaciones de Jones (1976), el efecto difuidefera ser calculado a través del
modelo de Gosh, por lo que en lugar de tomarse definiréb;, es decir, la suma por

filas de la matriB definida anteriormente.

S Fue propuesto anteriormente en su version ensmél 956
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En resumen, los multiplicadores;; = YLy m;; y b; = X}, b;; son los efectos
arrastre y absorcion de la economia y sirven cardicadores del poder dinamizador de
y sobre un sector, a nivel cualitativo segun lecitim de produccion y la funcion de

demanda del sector a analizar.

4.2.2. Determinacién de sectores clave

Los efectos de arrastre y absorcién permiten digartel efecto de un determinado shock
exdgeno sobre la economia o sobre un determinatir s8in embargo, para estudiar la
relevancia de un sector en concreto dentro dersigxio es necesario tomar una medida

que haga posible compararlo con el resto de aatiesl.

La taxonomia sectorial en términos de accion-réaca shock-efecto se basa en
los mismos principios utilizados para el analisiedl de multiplicadores. Sin embargo,
en este caso se toma una medida de referencialgpanalenacion de los sectores
permitiendo establecer cudles son cualitativamerg@res o peores. En este caso, los
enlaces sectoriales,sectorial linkages son los que sirven de referencia. Sobre ellos se
trata en obras de referencia como por ejemplo.eMyl Blair (1985; 2009) o Pulido y

Fontela (1993).

; . Zij .
Partiendo de un modelo de canUdadAy,f , se determinan los efectos
j

multiplicadores a nivel sectorial come; = Y., m;;, para posteriormente compararlos

con el resto de efectos, a través del indicaijor

m,;
o n . Iy
Uissm 1 =% m.
j=11m, j=11m, (58)
n2 n

El coeficientebackwardde Rasmussell;, ofrece la medida de efecto arrastre comparada

de cada una de las cuentas de la MCS. Valoresisigsea 1 indican efectos arrastre por
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encima de la media, mientras que valores inferiaesdican efectos arrastre por debajo
de media del resto de las cuentas en las que sk daveconomia. Generalmente se

utilizan las siglas BL para hacer referenci gpor el equivalente en inglés de &daces

hacia atrds Backward Linkages

De manera similar, se definen los coeficietesard de Rasmussen, seglp

m;,
U = n _ o my
1. — n - n
n2 n

Este coeficiente ofrece la medida del efecto al@orcomparado de cada una de las
cuentas de la MCS. Valores superiores a 1 indiéactes por encima de la media del
total de las cuentas endogenas de la economiatraseque valores inferiores a 1 son
indicadores de efectos por debajo de la media. @knente se utilizan las siglas FL para
hacer referencia®;, por el equivalente en inglés de ®daces hacia delant&orward
Linkages El indicador FL puede ser también calculado @ésadel modelo de Gosh,

siguiendo a Jones (1976), de acuerdoR;otal y como se indica en la ecuacion (60).

b b

Bi. = nn b: =3 l.b_
j=1Pi. j=1Di. (60)
n2 n

La clasificacibonRasmussen-Jongema de referencia la expresion (58) para la
determinacion de los enlaces hacia atras y la sipré60) para la determinacién de los
enlaces hacia delante y la clasificadfasmussetoma de referencia las expresiones (58)
y (59). Tanto una forma de clasificacibn como leadbacen posible establecer la
taxonomia de referencia de determinacion de sectbage, tal y como se observa en la

Figura 8.
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Figura 8 Esquema de la taxonomia sectorial

BL Sectores

) Sectores clave
impulsores

1 Sectores
Resto L.
estratégicos
U]<1 U; <1 U]<1 U.>1
0 1 FL

Elaboracion propia. Fuente: Cardenete et al (22004)

Las diferentes combinaciones de posibles valom@sdos por los BL y los FL
pueden dar lugar a cuatro tipos de sectores difssehos sectores mas importantes para
una economia son Iggctores clavegon enlaces hacia atras y hacia adelante pananci
de la media. En el mismo sentido, también son itaptes losectores estratégicps
también llamado®rward, y lossectores impulsores también llamaddsackward Los
sectores estratégicos tienen un efecto absorcidemmima de la media, por lo que una
variacion en la cuenta exdgena producira un efatieste tipo de sectores por encima de
la media. Los sectores impulsores tienen efectiusidn o arrastre por encima de la
media, por lo que una variacion en la cuenta ex@geoducira un efecto en el resto de
la economia, debido al sector en cuestion, ponende la media. Aquellos sectores que
no presenten valores por encima de la media enumingle los indicadores, se
caracterizan por un débil efecto dinamizador (dreay de absorcion. Generalmente se

les hara referencia como “resto”.

Otra forma de determinar las correspondenciasataxbnomia de sectores clave

es a través del método de extraccion hipotéticaHMEI MEH fue en en primer lugar
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desarrollado por Strassert (1968-69) y Schultz 1)87La particularidad de este método
es la posibilidad de simular la importancia deectar en concreto considerandolo dentro
de la economia y extrayéndolo de ella. La propusstareta de Dietzenbacher (1993) es
la de extraer el n-1 regiones en el ambito de udetwomulti-regional, lo que al &mbito
de las MCS de se puede traducir en el estudiodestpuestas entre cuentas. Permite
reflejar la dependencia del resto del modelo (reggopara modelos multi-regionales,
sectores para tablas input-output convencionatentas para MCS) de los inputs sobre
la cuenta objeto de analisis a través de la ditéaee considerar el modelo completo o

no, tal y como se indica en la expresion (61).

M1t MR (I- All)—l 0 el (61)
- {[MRl MRR] _[ 0 a —ARR)‘l]} (eR)
Donde x denota la produccion totak ya produccion cuando se procede a la extraccion,

1 y R indican los sectores extraidos en cada easdecir, un solo sector: (1) y el resto

n — 1 sectores (R).

Esta idea metodologica se puede consultar en Q&i4), Clements (1990), Heimler
(1991), Duarte et al (2002), Sanchez-Chdliz y Dug®003; 2006), en Cardenete y
Sancho (2006), Cardenete et al (2013) y Sanchade@ate (2014). Entre ellos, Heimler
(1991), Duarteet al (2002) y Sanchez Chdliz y Duarte (2006) relacioglaMEH con la

idea de efectos verticalmente integrados de P&#sif#385), o también llamados

76 Aunque habia sido propuesto anteriormente poririRedt al (1965) [Paelinck, J., De Caevel, J. &
Degueldre, J. (1965) Analyse quantitative de ceetaphe ’nome nes dude’veloppment re”gional polarise
essai de simulation statique d'ite’raires de prapiog, in: Proble’mes de conversion e’ conomique:
analyses the oretiques et e"tudes applique’ess(drTh. Ge nin, Bibliothe que de I'Institut dei&ace
Economique 7), pp. 341-387] segun se indica entganChdliz & Duarte (2003) y Cardenetieal (2013)
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embodied effects, esta relacidn permite establéxzrefectos directos indirectos e
inducidos, cuando se trabaja con MCS, de deterraghéactores dentro del sistema
econdémico. Por otro lado, Cardenete y Sancho (2&&nde el uso de MEH a MCS y
Cardenete et al (2013) y Sancho y Cardenete (2@afizan un repaso de las diferentes
metodologias de analisis de multiplicadores e implgan el MEH en un Modelo de

Equilibrio General, respectivamente.

4.2.3. Descomposicion de multiplicadores

Los efectos multiplicadores que se producen detdron sistema econdmico se pueden
fragmentar segun la causalidad de los mismos.\lisid@in de efectos segun sean directos,

indirectos o inducidos puede enfocarse a través descomposicion de multiplicadores.

Los primeros trabajos en este campo los encontraoro®yatt y Round (1985),
trabajo en el que se incluyen las principales n@tmias con que se comienzan a trabajas
las MCS. En concreto, la metodologia de descomigosite multiplicadores se presenta
en los capitulos 8 (Stone, 1985)y 9 (Pyatt & Rout2B5b) que corresponden a los
trabajos de Stone (1978)y de Pyatt y Round (1979). Se dispone de impleacémes
para Espafia y Extremadura, como las desarrollaatd3gioet al (1991) y De Migueét
al (1998), otras aproximaciones metodolégicas comaéaCardenete y Sancho (2003;
2004) y otras mas recientes como las de Cardehet€2014). Asimismo, encontramos

una descripcion detallada del proceso en Milletair§2009).

El desarrollo del método se describe a continuacion

Xx=Ax+e
(62)

7J. R. N. (1978). 'The disaggregation of the hoakksector in the national accounts.' Paper presedt
World Bank Conference on Social Accounting Methnd3evelopment PlanningCcambridge, UK, 16-21
April 1978
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Partiendo de un modelo input-output construido dirpde (62), se construyen las

matrices que se describen en (63) y (64).

Z = (AO A?r) (63)

Ar=10-AN"t-(A-A) 6

Estas matrices corresponden a los limites de lasawices de actividades productivas y
de las cuentas de los sectores institucionalessgueaantienen endogenas, y permiten
analizar los distintos efectos que se cumplen eigio el flujo circular de la renta, como
se indica en las ecuaciones (65) - (72). En este ea concreto se mantiene como
exdgena la cuenta de Resto del mundo, y se descempas efectos multiplicadores que
se dan: (1) entre el sector y el resto de lasidaties productivas -directos-; (2) entre el
resto de actividades causados por el efecto sbbeet®r en cuestion -efectos indirectos-
y (3) entre las actividades productivas a travésaler afiadido al consumo final -efectos

inducidos-.

Xx=Ax+Ax—Ax+e =

I-Bx=(A-A)x+e >
x=(1-A)"1A-K)x+{-A)Tte (66)
x=Ax+({-A)"te 67)
Ax=(AD%x+A(1-A)le (68)
x=AD2x+A*I-A) e+ (1-A)te (69)
x=A"D%x+(+ADA-A)te (70)
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De donde:

x=[1—(AD2 1 +A")(A-K) e -

Siguiendo el modelo inicial de Leontief, esto siigai que

A=At =[1- (A A+ A% -K)? (72)

Es decir, que la matriz de multiplicadores conda fasta ahora habiamos trabajado se
expresa en funcién de otras tres matrices de rcétgores, y se denotan de manera

general de la siguiente manera:

Mz =[I- (A"

(73)
M,=(0+A"
2= ( ) 74
M; =(1—-A)™"
(75)
M= M3M2M1 (76)

Los efectos circulares (inducidos) se expresaM gres decir los efectos causados por el
flujo circular de la renta. La matriz de efectogedios (indirectos) eBl, y determina el
efecto directo de un shock en la cuenta exdégernsadalsobre el resto de la economia y
debido a una cuenta en concreto. Los efectos wdgirectos) los determirdd; y son
los debidos a los efectos causados por un shod&seocuentas exdgenas Unicamente
debidos a las actividades seleccionadas, en estecoacreto se toman las actividades

productivas.

Otra manera de enfocar la misma idea es la pragppestStone (1985, pag. 162),

quien los expresa en forma de suma, y esta técgcalenomina generalmente
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descomposicion aditivamultiplicadores aditivogMiller & Blair, 2009, pags. 288, 529;

Defourny & Thorbecke, 1984, pag. 115).

(77)
En donde se pueden distinguir los siguientes eleyag¥,, N, y N;.
N, =M, =1 78
N; = M3M,M; — M,M, 79
N, = M,M; — M; )
M =N; +N, +N; -

Los efectos propios netos vienen dados Neox, que indica el efecto por la produccién
requerida de manera directa e indirecta en lagidaties seleccionadas (productivas) y
debido a una variacion en la cuenta exégena. Eteefieducido viene dado por,x, que
indica el efecto por la produccion total que essada para dar respuesta a la demanda
inducida en las cuentas exogenas, y debida soNyxa Aquellos efectos que no se
recogen en los anteriores se englobamNgr. De manera equivalenhg es la matriz de
efectos directod), es la matriz de efectos indirectodNy es la matriz que recoge los

efectos inducidos en la de la renta.

4.2.4. La Matriz Producto Multiplicador

Una manera de resumir la informacion de los imgaetmndmicos que se recogen en los
analisis previos es través de la matriz de prodomthiplicador (MPM). El objetivo de
esta es mostrar las cuentas que tienen una magortancia en términos de dinamismo

e interrelaciones econdmicas, manifestando en aoleatabla ambas direcciones de
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multiplicacion econémica: hacia atras y hacia delabe manera generaliza se toma
como referencia para exponer diferencias estrdesiegtre regiones o periodos, a través
del paisaje tridimensional, o landscape. Aunque Bgtes el objetivo del trabajo que se

presenta, resultan también Utiles mas alla depesentacion tridimensional.

Este tipo de andlisis ha sido ampliamente utilizadcel ambito de las MCS.
Hewings et al (1998) y Sonis et al (1997) son las obras de eafga sobre esta
metodologia de estudio. El calculo de la MPM pddda matriz de multiplicadores del
modelo de cantidades o Leontikf,= (I — A)~! para proceder a la multiplicacion de los
vectores de arrastre y absorcion por sectoresshltado de dicho producto va ponderado
por la suma de cualquiera de estos vectores popaoemtes, como se indica en la

ecuacion (83)

n n
m]=Zm1] j=1,...n mi.=2mi]- i=1,...n

1
ij=1 Mjj (83)

El resultado, la MPM, muestra por filas los indidesabsorcion y por columnas los
indices de difusién o arrastre. Con la finalidadbener una imagen mas ordenada de la
economia por la capacidad de multiplicacion detefeda MPM se suele organizar en
funcién del valor de los sus componentes. De estaem, la matriz muestra en el
elemento(1,1) aquel sector con unos enlaces mas apreciablesog @ementogn, n)

aguellas cuentas enddgenas con uno enlaces mésciades.

La MPM ofrece informacién de la interaccion entrefecto arrastre y absorcion para
cada una de las transacciones econdmicas que semearcomo enddgenas. Esto ofrece

informacion sobre el dinamismo econdmico que pitasesda uno de las cuentas que se
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consideran, ya que permite indicar con una sofa afmagnitud de ambos efectos, hacia
atrds y hacia delante, lo que ademas de sintddiziaformacion permite obtener una
imagen de conjunto de toda la economia, asi codenar las cuentas en funcion de este

indicador.

4.2.5. Efectos de redistribuciéon

Los multiplicadores contables también pueden skzados con el objeto de determinar
la distribucion de la renta a través del caminaugkgpor el flujo circular de la renta.
Existen otras aproximaciones similares para elt@lde los efectos redistribucion, como
los que utilizan Polo et al (1990). Tomaremos dieremcia la matriz RDM de
multiplicadores de re-distribucion, siendo los mios trabajos que la recogen los de
Cohen y Tuif® (1991) y Cohen (1996). Mas recientemente, la mismdida ha sido
implementada para determinar las relaciones enwetores de intensidad
medioambientales y la demanda de los hogares. EKende ellos son los trabajos de

Duarte et al (2012; 2013).

Siguiendo el desarrollo propuesto por Llop y Maarg004) para la medida de Coheny
Tull en las ecuaciones (84)-(86) se puede encolatnaiacion entre el diferencial de la

renta y la variacion de la matriz RDM en funcionlaeroduccion.

mi]- .
d. = j=1"j
= yl]/ . (84)
Zj=1Yij
= (Mx(5'Mx)
y =5y = (Mx(8'Mx) (85)

78 También utilizada en: Cohen, S.I. & Tuyl, J.M.@991. "Recent Urban and Distribution in the
Netherlands, SAM Applications," Papers 9107-g, BEnwas University of Rotterdam - Institute for
Economic Research.
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dy = (§'Mx)™11 — [(§'Mx) "1 (Mx)8'|Mdx =

= i [I — lS’] Mdx = RDMdx (66)

o'Y o'Y
Donde,d;; son los elementos de la matriz que relaciona ld$iphicadores con la renta,
m;; son los multiplicadores linealeg; son los elementos de la matriz de renfasy es
el vector de las cuentas enddgenas. RDM es la anake redistribuciéon de
multiplicadores, donde; = 0 y r;; son la magnitud del cambio en la renta de la euient

provocado por un shock exdgeno.

4.3. Resultados
4.3.1. Multiplicadores lineales

A partir de la matriz de multiplicadores del moddeLeontief se obtienen los vectores

de multiplicadoresn; y m; que corresponde a los efectos arrastre y absodei@ada

sector.

La Tabla 21 recoge ambos, para los subsectoresadafatturas y comercio de
Optica oftalmica. En ella se han incluido aqueBestores que se han considerado que
pueden tener una mayor similitud con los dos. Estws la industria quimica, equipo
eléctrico, electrénico y 6ptico y manufacturas dsas, como cercanos a las manufacturas
de 6ptica oftalmica, y comercio al por menor y dadiy similar para como cercanos al

comercio de Optica oftalmica.
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Tabla 21 Multiplicadores lineales

Efectos arrastre Efectos absorcion
9 Industria quimica 1.8508 1.6891
15 Eq. eléctrico, electrénico y ptico 1.7659 1.4592
17 Manufacturas diversas 1.8514 1.1806
18 Optica oftalmica 1.9379 1.0331
23 Comercio al por menor, 1.9807 1.4568
24 Comercio de Optica oftalmica 1.9854 1.0073
33 Sanidad y similar 1.9808 1.2813

Elaboracién propia

De lo anterior destaca que ambos sectores, tatittadgtalmica como el de las
Opticas, presentan los valores mas altos dentsoigsleespectivos grupos de cercania. Sin
embargo, tanto uno, como otro muestran los efedtesrcion mas bajos. Es decir que
tienen un efecto mas fuerte debido a la demandaagliean para su produccion pero
mas débil causado por la demanda del resto deutastas sobre ellos. Esto ultimo es
causado por la homogeneidad de ambas ramas, dlegdwo a considerar despreciables

las relaciones con gran parte de las cuentas, serderiva de la Tabla 19.

Dentro del grupo de sectores elegidos de manutsctiar media del valor de
arrastre es de 1,85 (desviacion tipica 0,07) nasrgue la media de los efectos absorcion
es de 1,34 (desviacion 0,29). Observandose unarmaagiabilidad de valores en el caso
de este ultimo. Dentro del grupo de sectores absgild comercio y servicios, la media
de los valores de arrastre es de 1,98 (desviacid2®) mientras que la media de los

valores de absorcion es de 1,24 (desviacion 0,23)

En resumen, los efectos arrastre de ambos sumeraalbres promedio en un 4%
y un 0,1% industria y comercio, respectivamentesntnas que ninguno de los efectos

absorcion alcanza el valor medio, estando en uny’uf@1% respectivamente. Es decir,
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el efecto difusion de la industria de la Opticaalvfica es més ventajosos en términos
relativos que el de las Opticas, y lo contrariorcegon el efecto absorcion, el mostrado

por las épticas es mas ventajoso, en términosvesat

Tanto un caso como el otro estan ofreciendo infordmasobre el dinamismo
sectorial a nivel cualitativo, por lo que no estansiderado el tamafio del sector. Es decir,
esta medida es util de cara a proponer el fomegitordcimiento de alguno de ellos o del

control de determinados aspectos sectoriales oglados con los mismos.

Ambos sub-sectores presentan un alto valor deceéecastre. Es decir, que por
cada unidad monetaria que se modifique la demamtiaaienta exdégena sobre el sector,
en la economia se conseguira un efecto mas pogitvsi ese cambio se produjese sobre
cualquier otro sector. Como se ha comentado, éste televancia por su estructura
cualitativa que permite dar una idea de los efeptasnciales de la promocion de este

tipo de sectores.

4.3.2. Determinacién de sectores clave

El ratio entre los multiplicadores lineales antgpuestos y la media de los vectores
permiten determinar la importancia de los efecto®leconjunto de la economia. Para

ello se hace uso de; y b; como indicadores de lasackward linkagesy forward

linkages
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Tabla 22 Multiplicadores Rasmussen y Rassmusen-Jae

Poder de  Sensibilidad Sensibilidad Clasificacién Clasificacion
dispersion  de dispersion de Rassmussen Rassmussen
(Rassmussen) dispersion - Jones
(Jones)

9 Industria 0.97 0.89 0.97 Resto Resto
quimica

15 Eq. eléctrico, 0.93 0.76 0.97 Resto Resto

electrénico y

Optico

17 Manufacturag 0.97 0.62 0.99 Resto Resto
diversas

18 Optica 1.02 0.54 1.01 Impulsor Clave
oftalmica

23  Comercio al 1.04 0.76 1.01 Impulsor Clave

por menor,

24 Comercio de 1.04 0.53 1.03 Impulsor Clave
Optica
oftalmica

33 Sanidad y 1.04 0.67 1.03 Impulsor Clave
similar

Elaboracién propia

Estos resultados son acordes con los resultadenidbt en el andlisis de
multiplicadores lineales previamente expuestoeSimisideran los efectos hacia atrés y
hacia delante en relacion a la media de la econ@sidecir el andlisis de sectores clave,
y siguiendo las recomendaciones habituales deiss)dbmando un modelo de precios
para los efectos hacia delante, encontramos quesasdttores presentan una estructura

cualitativa de sector clave, aunque esto no se paidende su efecto a nivel cuantitativo.

Centrandonos en el poder de dispersion y en lakskuesd de dispersion segun
Jones, se concluye lo siguiente: (1) la industpéicé-oftdlmica presenta un efecto
arrastre superior a la rama de actividad en lasguencuentra orginalmente, 1,02 frente
a 0,97; (2) la industria 6ptico oftalmica presemtaefecto arrastre superior a aquellos
sectores que recogen la produccion de productasioehdos a la Optica oftalmica, como
son la industria quimica y el equipo electrénidéceico y Optico; (3) El efecto arrastre

del comercio minorista de 6ptica, a pesar de elaificado como sector clave, con 1,04

203



Capitulo 4: Impacto economico de la éptica oftaknyca optometria

no presenta diferencias con la estructura de la mfa que pertenece en lo que a efectos
arrastre se refiere; (4) La industria Optica-ofighralcanza un valor superior a la rama a
la que pertenece estadisticamente y también aeldsres relacionados con él en el
indicador de absorcion de Jones, con un valor d&; 15) La actividad de comercio
minorista de 6ptica presenta un valor de absomiguerior a la rama a la que pertenece,
de 1,03 frente a 1,01, lo que indica que se tratandsector con mayor sensibilidad a los
cambios que aquel en el que tradicionalmente deywc(6) Los valores de arrastre y
absorcion del comercio minorista de éptica cointicken los de las actividades sanitarias,
lo que concuerda con el objeto de la actividad deada en las Opticas que, cada vez

mas, quiere enfocarse hacia la vertiente sanitaria.

4.3.3. Descomposicion de multiplicadores

A partir de la matriz de multiplicadores linealsspesible descomponer los efectos segun
las causas que los justifican. Estos efectos sdettiven directos, provocados por la
demanda directa en una cuenta, indirectos, prowsgaal la demanda de esa cuenta hacia
el resto de la economia, e inducidos, provocadokpenta que llega a la demanda final
y vuelve a entrar en la economia. Estos tres efegtdraducen en términos cuantitativos

enNy, N, y Ns.

Con la finalidad de comprender la importancia d#aaano de ellos se calcula el
ratio entre cada uno de los efectos descompuestiosajor del multiplicador total. Estos

ratios vienen dados por la expresigh= N;(M — 1), parai = 1,2,3.

Este indicador permite obtener informacion clapaecisa sobre el origen de los
multiplicadores que corresponden a cada una deukstas. Siguiendo con el esquema
anterior, se ha considerado centrarse en los ssatadis cercanos a la éptica oftalmica,

en su rama industrial y retail, como se muestia dmabla 23 y la Tabla 24.
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Tabla 23 Descomposicion de efectos arrastre

e ry’ r3’
9 Industria quimica 0.44 0.06 0.49
15 Eq. eléctrico, electrénico y 6pticg 0.40 0.06 540.
17 Manufacturas diversas 0.46 0.07 0.47
18 Optica oftalmica 0.21 0.06 0.73
23 Comercio al por menor, 0.50 0.06 0.44
24 Comercio de optica oftalmica 0.42 0.07 0.52
33 Sanidad y similar 0.48 0.07 0.45

Elaboracién propia
Tabla 24 Descomposicion de los efectos absorcion

e ry’ r3’
9 Industria quimica 0.56 0.09 0.35
15 Eq. eléctrico, electrdnico y opticg 0.55 0.08 370.
17 Manufacturas diversas 0.53 0.08 0.39
18 Optica oftalmica 0.10 0.06 0.84
23 Comercio al por menor, 0.38 0.08 0.55
24 Comercio de éptica oftalmica 0.00 0.02 0.98
33 Sanidad y similar 0.23 0.05 0.73

Elaboracién propia

El primer factor que llama la atencién es que tamim como otro deben la mayor

parte de su impacto sobre la economia a los efeadosidos. En lo que respecta a los

efectos hacia atras, la rama industrial presentfagto inducido un 30% por encima del

valor de la media del grupo de cuentas de refemgnuientras que la rama comercial

presenta un efecto un 10% superior a la media dgupo de referencia. En el mismo

sentido, los efectos hacia delante estan tamb@iagwnizados por los efectos inducidos.

Asi, la rama industrial muestra un efecto inducid@2% superior a la media de su grupo

de referencia, mientras que la rama comercial muest efecto inducido un 30% por

encima de la media de su grupo.

Los efectos directos son especialmente débiles tantin caso como en el otro y

suponen tan solo un 56% de la media en la ramatinaluy un 89% en la rama comercial
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para el caso de los efectos hacia atras. En eldeakxs efectos hacia delante, estas cifras

alcanzan valores aun mas pequefios.

Los efectos indirectos hacia atrds estan muy proxira la media de sus
respectivos grupos, mientras que los indirectosatdalante se mantienen en un 74% vy

50% de la media de sus grupos de cercania.

Lo anterior se justifica por un parte por un aladov afladido tanto en la rama
industrial como en la comercial y por la poca diifaracion en los destinos de la oferta
de ambos, especialmente insignificante en el casa@amercio de Opticas por estar

enfocada a la venta a los hogares.

En resumen, la descomposicién de multiplicadoresfdetos arrastre sobre la
economia muestra como el efecto descansa en lowfi@ducidos, es decir, en los
efectos que surgen de la interaccion entre el adadido y la demanda final. De manera
similar, la descomposicion hacia delante viene tamdeterminada por la interaccion

entre valor afiadido y demanda final, a través slefectos inducidos.

4.3.4. Matriz Producto Multiplicador

La MPM permite determinar la relevancia de un gemhaérminos de efectos hacia atras
y hacia delante simultaneamente. Los efectos hatis son aquellos que estan
determinados por los recursos, que se visualizasokimnas, mientras que los efectos
hacia delante son aquellos que se determinan Ipees) que se visualizan por filas. Los
vectores componentes de la MPM se disponen orgiyszie mayor a menor por filas y
columnas. Los datos para los subsectores de leadgei muestras en la Tabla 25 en el

entorno de las cuentas que se consideran mas asrcan

Los datos muestran las relaciones de las cuentasl ¢esto, por o que se puede

observar cuales son exactamente las relacionesdeqeion y de demanda que mantiene
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cada uno de los sectores. El primer factor quedl&aratencion es el hecho de que los
vinculos hacia atras que mantienen tanto la radhsstnial (18) como la rama comercial

(24) coinciden, siendo algo més intensos los cpardientes a la rama comercial.

Tabla 25 Matriz Producto Multiplicador en el entorno de la 6ptica

24 33 23 18 17 9 15
9 3.35 3.35 3.35 3.27 3.13 3.13 2.98
15 2.90 2.89 2.89 2.83 2.70 2.70 2.58
23 2.89 2.89 2.89 2.82 2.70 2.70 2.57
33 2.54 2.54 2.54 2.48 2.37 2.37 2.26
17 2.34 2.34 2.34 2.29 2.19 2.18 2.08
18 2.05 2.05 2.05 2.00 191 191 1.82
24 2.00 2.00 2.00 1.95 1.86 1.86 1.78

Elaboracién propia

La jerarquia de los enlaces hacia atras es laesitpuilndustria quimica, Industria
de material y equipo eléctrico, electrénico y dmti€omercio al por menor (mod.);
Actividades sanitarias y veterinarias, servicioxiaes; Industria manufactureras
diversas (mod.); Optica oftalmica y Comercio éptEEsta coincidencia no viene mas que
a demostrar lo que ya habia informado la descomigosde multiplicadores, es decir,
gue la mayor parte de los efectos vienen deterragpdr los efectos inducidos a través

de la demanda final de las cuentas.

El comportamiento de los efectos hacia delantersarcadamente diferentes,
encontrandose ambos subsectores en la Ultima @ogiei los que se han considerados
como actividades cercanas o relacionadas a lososidbm este caso también se observan
una estructura de enlaces semejantes, que viemadal por las relaciones con la rama de
comercio en épticas y seguida por: comercio éptictividades sanitarias y veterinarias
y servicios sociales; comercio al por menor (modptica oftalmica; industria
manufactureras diversas (mod); industria quimicendristria de material y equipo

eléctrico, electronico y optico.
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Tabla 26 Matriz productos multiplicador. La Optica, el valor afiadido y la
demanda final

24 FT FK AP Al H S UE 18
FT 14.18 14.16 14.15 14.14 14.10 14.06 13.98 13.98.84
H 13.35 13.33 13.33 13.31 13.27 13.23 13.17 13.1&.03L

FK 10.68 10.66 10.66 10.65 10.62 10.59 10.53 10.50.42
UE 7.84 7.83 7.83 7.82 7.80 7.78 7.74 7.74 7.66

S 6.34 6.33 6.33 6.32 6.30 6.28 6.25 6.25 6.19
AP 6.10 6.10 6.09 6.09 6.07 6.05 6.02 6.02 5.96
Al 3.88 3.88 3.88 3.87 3.86 3.85 3.83 3.83 3.79
18 2.05 2.05 2.05 2.05 2.04 2.03 2.02 2.02 2.00
24 2.00 2.00 2.00 1.99 1.99 1.98 1.97 1.97 1.95

Elaboracion propia. FT: Factor trabajo; H: HogaFés; Factor capital; UE; Unién Europea; Sociedades;
AP: Administracion publica; Al: Ahorro/ Inversioi8: Industria éptico-oftalmica; 24: Comercio
minorista en épticas

Si comparamos la informacién que se desprende dab& 25 con la que se
desprende de la Tabla 26, observamos como dondmderamente se origina la
importancia de ambos subsectores es en el faatmajtr, por tratarse ambos de sectores

con un alto valor afadido.

Del analisis de la MPM obtenemos la explicacioniageresultados anteriores,
mostrando que la interaccion mas dinamica que eraamiambos sectores es aquella que
existe con el factor trabajo. Es decir, que el tefexultiplicador que provocan viene
determinado por el alto valor afiadido del sectoe, $g encuentra entre el 20 y el 30 por

ciento del valor de la produccion.

4.3.5. Efectos redistribucion de la renta

La matriz de redistribucion hace posible detedtarreionamiento de un shock exégeno
sobre la economia, recogiendo la transmision ddcfey también detectando si dicha

transmision estéa influyendo sobre la distribuciériarenta en el global de la economia.

En la Tabla 27 y en la Tabla 28 se muestra el signios efectos con el resto de

sectores, incluyéndose solo aquellos sectoresosogule algunos de los dos subsectores
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de la Optica oftalmica mantienen relaciones reabigivas positivas, ya sea de estos

subsectores sobre el resto o bien del resto sdbse e

Tabla 27 Principales efectos redistribucion de lagiica (arrastre)

Industria Optica oftalmica Comercio al por  Comercio Gptica
manufactureras menor

diversas
17 + - - 4
18 - + + +
19 - - + i
22 + - - 4
23 - - + 4
24 - - - +
26 - 1 - -
29 - - - 1
30 - 1 - -
39 - - + 1
45 + 1 - -

Elaboracion propia

Tabla 28 Principales efectos redistribucién sobreal dptica (absorcion)

Industria .
AL . Comercio al por .
manufactureras  Optica oftadlmica Comercio Optica
; menor

diversas
18 - 1 - -
23 - 1 + -
24 + + + +
41 - - + +
45 - 4 - -

Elaboracién propia

Los efectos redistribucion de la rama industrialadéptica oftalmica se dirigen
hacia el mismo sector, hacia el sector transpdeesctividades de |+D, informaticas y
otros servicios empresariales y la Unién EuropeaoRa parte, los efectos redistribucién
qgue surgen de la rama comercial de Opticas sonamgdios, abarcando el doble de

cuentas, y éstas son el resto de manufacturagtitaaplos suministros, el comercio al
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por mayor, el comercio al por menor, el mismo Set¢és actividades inmobiliarias y el

factor trabajo.

Los efectos redistribucién recibidos sobre la ramdastrial de 6ptica oftalmica
provienen del mismo sector, del comercio al poranete las épticas, de los hogares y
de la Union Europea (exportaciones). Por otra ploseefectos redistribucion recibidos
sobre la rama de comercio de Opticas, son escaposvienen de si mismos y de los
hogares. De lo anterior se constata un enfoquersdainuy centrado en el consumidor
final, lo que hace que ambos sectores se veanddisigpor la tendencia de la coyuntura

econdmica y por la evolucién de la demanda.

Los resultados de efectos redistributivos ofrecdéorimacion acerca de la pobre
diversificacion en los efectos hacia atras y hdelante. Un shock en la cuenta exbégena
gue consideramos, resto del mundo, sobre el seetarderivar en la mejora del resto de
cuentas. Los efectos redistribucion ofrecen inf@igradel nivel de beneficio que cada
sector va a percibir de dicho shock inicial, mosficacomo ciertas cuentas van a verse
mas beneficiadas que otras. Desde la perspectivesta el punto de vista hacia delante,
ofrece luz en como el sector en cuestién se ve@taafo por un shock en el resto del
mundo sobre el resto de cuentas endogenas. Déelboany atendiendo a los resultados
expuestos se concluye lo siguiente: (1) Los sestmids beneficiados por un aumento de
la competitividad internacional de la industria ié@toftalmica serian €l mismo,
transportes, actividades relacionadas con la IHB Ynidn Europea; (2) Los efectos
redistributivos hacia atras del comercio en Optasta mas diversificado, beneficiando a
suministros, construccién, otro comercio al por amey actividades inmobiliarias,
ademas del factor trabajo; (3) La obtencién de fi@as del resto de sectores en términos
de redistribucion son muy limitados en ambos cdadadustria s6lo se beneficiard mas

gue el resto en los flujos que tienen su justifitaen ella misma, en el comercio en
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Opticas y en el comercio al por menor, ademasaibf trabajo, y el comercio de éptica
sélo se va a beneficiar mas que el resto en I@ssfijue tienen su justificacion de origen

en ellos mismos y en el consumo final de los hagare

4.4.Resultados generales del andlisis de multiplidares

De todos los resultados previos, que buscan detarral impacto econdmico del sector
de la optica oftalmica en la economia, podemosaextalgunas conclusiones mas

generales que se indican a continuacion.

En primer lugar, el sector destaca entre aquekm$oses mas cercanos, en
términos de relacion de productos, por su capaadi#adnpulsar a la economia. Sin
embargo, si se tiene en cuenta el modelo de caetidaara cuantificar los efectos hacia

delante, el indicador del sector optico-oftalmisarderior.

En segundo lugar, la industria Optico-oftalmicasprda una estructura mas
relevante que el resto de sectores, en relaci@mreetlia de la economia, mientras que el
comercio especializado presenta caracteristicatasas a la de aquellos sectores mas
cercanos, equivalente a la del sector sanitariog@el en términos cualitativos, ambos

sub-sectores se consideran clave.

En tercer lugar, el impacto econdmico de ambosssgberes descansa en los
efectos inducidos, es decir los efectos que estpnlsados por la demanda final, debido

al alto valor afiadido y a la limitada diversifiaacien el destino de la produccion.

En cuarto lugar, la consideracion conjunta de améiestos, respalda los
resultados previos, mostrando que el encadenameddgantenso es aquel que mantiene

con el factor trabajo.

Por ultimo, los efectos redistribucion de ambogedkh de las ramas en las que se

encuentran incluidos cada uno. El efecto arrastréadndustria recae en tres ramas,
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estando menos difversidicados que los que preseotenercio. Mientras que los efectos
redistributivos hacia delante, son mas destacatles@so de las manufacturas, es decir,
que la economia tiende a redistribuir mas a faeolad manufacturas que en favor del

comercio.

En resumen, los resultados obtenidos presentagcairdptico-oftalmico como
un sector potencialmente beneficioso para el mesia economia, por las caracteristicas
intrinsecas de la estructura de valor afladido questra. Dicho sector, ademas ofrece
mas beneficios al resto de la economia que loséhumaismo obtiene del resto de la
economia. Para ser mas concisos, el sector eslecanso clave, lo que apoya el respaldo
al disefio de politicas para el fomento de su crieaito, basdndose en una estructura
sectorial cualitativamente positiva para la ecomonbichas politicas se deben
materializar en términos de incentivos a la |+D@oivacion, que hagan posible extraer
beneficios en términos de competitividad internaaipademés de evitar crear un sector
dependiente de la iniciativa publica, y perseguaipeovechamiento de las oportunidades
que se presentan en términos de incremento denlardka externa debida a cambios

socio-econdmicos y medioambientales.
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5. Conclusiones

La optica oftalmica y la optometria en Espafia seiinauido tradicionalmente dentro de
grandes ramas de actividades econdmicas, que poeolatenian que explicar de la
realidad del sector, principalmente por la faltaddsagregacion de dicho sector en las
cuentas econdmicas nacionales. Esto ha contritaildofalta de consideracion de las
problematicas de dicho sector dentro de las medidasolitica econdmica llevadas a

cabo desde los afios en que comenz6 la aperturareimande Espana.

Se ha producido ademas la desindustrializacioseizbr de la Optica oftalmica y
optometria en Espafia, sin haberse acompafado rieblode otras etapas de la cadena
de suministros por comparfias nacionales que hubseido globalizar su actividad

fragmentando la produccién hasta la llegada alwordor final.

Al mismo tiempo, una cuota importante del sectota esontrolada por
multinacionales que han localizado las diferentapas del proceso de produccion en
diferentes areas geograficas, atendiendo a lagjasrmjue cada region ofrece. Espafia no
pertenece a estas areas geograficas, por no @esentajas relativas a escala de la

produccion o bien, al apoyo a la I+D privada.

Ante lo anterior, la industria éptica espafiolahagodido alcanzar una escala de
produccion suficiente para competir a nivel interoaal en ninguno de los segmentos en
que se puede clasificar el sector. Sin embargos ssictores vienen mostrando diferentes

tendencias en la evolucion reciente.

Aunque, tradicionalmente, la produccion nacionaldeatacado por una cierta
especializacion en lentes oftalmicas (productosptejms y en los que no es facil
competir), nunca ha conseguido destacar a niveldrabmi a nivel europeo,
principalmente controlado por Alemania y FrancigtoEse ve acompafiado por una

disminucion del tamarfio de la oferta de lentes mizd a nivel nacional en los ultimos
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afos, causado por la falta de competitividad, ésipn de productos de bajo precio de
paises del este, y una especializacién en lentébnafas de alta calidad, pero sin un

apoyo de fondo en desarrollo de productos.

Sin embargo, el segmento de las monturas pareae egterimentando cierto
crecimiento durante los ultimos periodos. Esto puser un signo en un cambio en la
especializacion principal de Espafia en dpticarofté hacia productos poco complejos,
gue son de facil desarrollo. La estrategia prirideaesta linea se basa en la concepciéon
de la montura como un objeto de disefio, por loegu@cil concebirla como un producto
de moda en lugar de como un producto sanitarios®qrarte, el segmento de gafas de
sol es practicamente inexistente en lo que a poidince refiere, por lo que Espafia opera
a modo de intermediario de otros mercados. En owsantefiere a la produccion de lentes
de contacto, no ha destacado previamente, ni lo &lagra. A pesar de ello, las lentes de
contacto representan la mayor participacion, eefreesto de productos, en las

exportaciones espafiolas a su principal destinoggrRortugal.

En lo que respecta al sector exterior, Espafia sratina tasa de cobertura en
productos de 6ptica oftalmica por debajo del 300, lqg mejorado en los ultimos afios

causada por un aumento de las exportaciones, supkaumento de las importaciones.

A pesar de todo ello, la situacion mas critica eema el desarrollo del sector de
comercio especializado de 6ptica oftalmica y optoimen establecimientos de éptica,
debido a que en los ultimos afios ha visto crecdablemente el nimero de
establecimientos, y se ha producido una disminudg@los margenes comerciales. Aqui
surge la figura del Optometrista como clave deleate la optometria, que actlia como
el elemento competitivo de referencia. Esto esdiehila posibilidad de diferenciarse a

través de la oferta de un producto con un altoerodd en servicios de conocimiento.
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Sin embargo, aun existe la preocupacion por lacudtid, o precaucion, de los

establecimientos de 6ptica por facturar dichosisies:

La optometria no es so6lo una herramienta compa#ivia actividad de comercio
minorista, sino también en la oferta industrialeydistribucién de productos de Optica
nacionales. Esto es debido a la especializacida ohelustria espafiola en productos de
alta calidad y a la preocupaciéon del optometristaqirecer productos de calidad. Es
decir, la manera de hacer llegar al cliente finalgroductos nacionales es a través de un

profesional capacitado y preparado para poder @neaa venta de dichos productos.

Es por ello, que entre el sub-sector de fabricamtegportadores y el subsector de
comercio especializado existe cierta simbiosisuteionamiento. Aunque esta simbiosis
no es bidireccional, ya que el optometrista tamipiéade ofertar productos de calidad
extranjeros, mientras que la industria espafnolkageano tener otro camino para dirigir su
oferta a la demanda de los hogares espafioles, adm@ambiar la estructura de las

campafas publicitarias.

Ademas, la optometria se plantea no s6lo como asidipdad de diferenciacién
del producto, sino también como una oportunidadidersificacién de la oferta, que no
descanse solo en bienes (articulos de Optica)e ypgeda actuar como servicio aislado y
directamente cuantificable. Dicha diversificaci@bsasa en el desarrollo de técnicas y
procesos para el andlisis visual, el tratamientardemalias visuales y el seguimiento de

patologias oculares.

Es necesario hacer referencia al cambio producidel galor afiadido de sector
comercial, como consecuencia de los afios de dnsiséndose mantenido la profesion
del optometrista como una de las que tienen un mpgcentaje de ocupaciéon por
egresados, como resultado de unos convenios aaeqbrevios desfasados. Esto ha

permitido un ajuste de los salarios de los profedis, provocando asi un empeoramiento
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de las condiciones laborales del optometrista. élor es necesario promocionar la
creacion de nuevos nichos de empleo para estetigoletavoreciendo la oferta de

servicios de optometria avanzada y considerandmwsliservicios como oferta necesaria
en la sanidad publica, que puedan mantener la ebifitkad de este colectivo en el medio

y largo plazo.

Después de describir el sector, se procede a l&limadén del mismo en el
contexto econdmico de referencia. Para ello, serme@ la utilizacion de técnicas de
analisis multisectorial input-output. Los model@®mdmicos input-output parten de la
presentacion de las transacciones econdémicasaggrges econdmicos en una tabla de
doble entrada, por lo que registran gran partdldiel circular de la renta. Ademas, su
tratamiento como modelos econdmicos permite detexmal impacto de la complejidad
de sistema, y es posible hacer uso de modelosdidttenpara un analisis mas profundo.
Un caso de estos modelos son las Matrices de GlidabSocial, que ademas de
registrar el flujo circular de la renta permitecluir dentro de la dinamica a las cuentas
de demanda final e incluir en el andlisis la irtei@n entre la demanda final y el valor
afiadido. En resumen estas matrices hacen posildgnulear impactos directos,
indirectos y también inducidos a través de la defadmal. Este tipo de modelizacién
hace posible establecer relaciones economicas é&gresub-sectores de la Optica

oftdlmica y el resto de la economia.

La inclusién del sector Optico-oftdlmico en esteotide modelos requiere la
recopilacion de un amplio rango de datos, dichaopiacion se traduce en la
desagregacion sectorial. La dificultad para deteamitodas y cada una de las
transacciones que el sector mantiene con el resw,lleva a establecer un método
especifico para llevar a cabo la desagregaciorecteres con caracteristicas altamente

especializados, como es el caso. De esta fornagsiisle realizar dicha desagregacion
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dentro de una Matriz de Contabilidad Social a tsaw®l método desarrollado,
concretamente la customizacion del método de Wolicho método permite establecer
la estructura de la produccion y la demanda detosedentro de una matriz de
contabilidad social, y puede adaptarse para el acisouna matriz input-output
convencional. Ofrece ventajas por la sistematiradél proceso de desagregacion
incluyendo ademas la parametrizacion de las difeserelaciones inter-industriales con
el resto de sectores de la economia. Pero adear@bjén ofrece ventajas por la
simplificacion del proceso, que tiene su origerlesupuesto de inclusion de la estructura
de un nuevo sector, pero sin modificar la estractlel sector agregado, permitiendo asi
mantener las caracteristicas de una rama que peobafite nunca habia incluido

suficiente informacion acerca del sector de lacaptiftdlmica.

Del andlisis de multiplicadores se puede concluie @l sector de la dptica
oftalmica y la optometria es un sector estratégara la economia espafiola. Justificado
por el valor de los multiplicadores forward, sedgiwodificacion de Rasmussen-Jones.
Por esta razén puede sufrir impulsos del resta@ednomia por encima de la media, lo
gue provoca unas variaciones mas intensas queflidas por el resto de la economia.
Presenta, ademas, un alto valor en el efeatéward en otras palabras, una variacion en
la demanda de las cuentas exdgenas consideradas poo ejemplo, la demanda de los
hogares, supone un alto aprovechamiento por dloefegltiplicador sobre el resto de la
economia. Es necesario por lo tanto prestar ateacdste tipo de sectores ante recesiones

en el ciclo econémico.

El sector destaca por su capacidad de impulsarestb rde la economia,
presentando una estructura caracteristica de escttaive. En concreto, la industria
Optico-oftalmica presenta unos indicadores magigosique la rama de actividad en la

gue se encuentra, y mas positivos también que lagusdctores con similitudes en
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términos de producto, como son el quimico o elgmeléctrico, electrénico y éptico. El
comercio en opticas, no difiere especialmente deaaa de actividad en la que se
encuentra, sin embargo, muestra unos indicadores cginciden con los de las
actividades sanitarias, lo que concuerda con laemee sanitaria de estos. El impacto
econdémico de ambos sub-sectores descansa en tbasefeducidos, lo que se debe al
alto valor afladido que presentan en su estruct@daylimitada diversificacion en el
destino de su produccion. La consideracion de @seatrastre y absorcion de forma
conjunta, a través de la matriz producto multiplma respalda la magnitud de las
relaciones con el factor trabajo de ambos sub-stoPor ultimo, los efectos
redistributivos del sector demuestran que los egegositivos que derivan en el resto del
sistema econdmico son mas positivos y mas divargeslos beneficios que el sector

obtiene del resto de la economia.

Algunas propuestas de politica econémica se derd@anlo anterior: (1)
Potenciacion de la procesos de investigacion yro#ka de productos y procesos,
apoyados inicialmente por la financiacién publgae fomenten la retencién de empresas
lideres en el sector; (2) Favorecer y promocioaaréacion de cooperativas en el sub-
sector industrial para potenciar el crecimient@altat3) Controlar el crecimiento de la
oferta de establecimientos de Optica, que puedaniudgmr a la quiebra del sector al
alcanzar un punto de competencia perfecta con ib@efnulos para los agentes
implicados; (4) Poner en valor los servicios opttoioés para favorecer la posibilidad de
facturacion de dichos servicios por parte de Itabéscimientos de Optica y también por
clinicas especializadas; (5) Potenciar la formaeildimgenieria 6ptica y optometria para
crear el capital humano adecuado, para el desadelproductos innovadores de éptica
oftalmica que den soluciébn a necesidades de losuooidores; (6) Asegurar el

aprovechamiento de la formacién optométrica enalddad publica, o que junto al
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anterior pueden asegurar el mantenimiento de laleatbjidad de profesionales
optometristas egresados en el futuro proximo; (&ydr a cabo una estrategia a nivel
nacional para aprovechar la posicion geograficafesp, con la finalidad de permitir
establecer lazos comerciales estables, y que sideanmpulso para promover el
crecimiento de la oferta de éptica nacional, patmn ademas de la produccion,
actividades de mayor valor afiadido como I+D, deflary disefio del producto y

colocacion del producto en el destino final.

En resumen, el sector de la éptica oftalmica pteseportunidades para el
crecimiento y el mantenimiento de su tejido emprakaanto desde el punto de vista
manufacturero, como desde el punto de vista dekoomespecializado. Sin embargo es
necesario llevar a cabo acciones para su fortaiestomy poder obtener las ventajas
derivadas del crecimiento de la demanda de proguiiticos a nivel mundial. Estas
oportunidades son diferentes para el caso delrse@aufacturero y para el caso del
sector de comercio especializado. Las primerasnhigferencia a la potenciacion de la
I+D, la creacidn de cooperativas para incremertastala de produccion y por lo tanto
disminuir los costes marginales, y la busquedaudy@s mercados para la expansion
internacional. Las segundas, hacen referenciarsitaiale la oferta, el aprovechamiento
de las ventajas competitivas y la motorizaciénad®tmaciéon del capital humano para

asegurar la empleabilidad en el medio y largo plazo
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5. Conclusions

Ophthalmic-optics and Optometry in Spain have traaally been included within

branches of broader economic activities. Thosedbres provided little explanation of
the reality of the sector, mainly due to the latKisaggregation in the national economic
accounts. Ever since open trading began in Sphig, lack of disaggregation has
contributed towards the lack of consideration at@el problems within the economic

policy measures applied.

The deindustrialization of the ophthalmic opticetee has been addressed by
Spanish companies which have failed to promotedifferent supply chain stages,
through which better advantage could have beemtekglobalize their activity, through

production fragmentation, in order to reach upgh®final consumer.

At the same time, a considerable market sharensated by multinationals that
locate different supply chain stages in differeebgraphical locations. Localization
decisions are made based on the advantages prawjdedch region. Spain does not
belong to any of those geographical areas, and mloiepresent any advantages on the

production scale or for private R&D investment.

In the light of the previous issue, the Spanishcapindustry has been unable to
attain a sufficiently high scale of production tntpete at international level in any of
the segments in which the sector can be classifiegertheless, these segments show

dissimilar trends in recent development.

Despite the high standing of Spanish productioniten specializations in
ophthalmic lenses, no notable position has beerasth at international nor European
level, which is mainly controlled by Germany andamiee. Such a situation is
accompanied by a decrease in the national suppbplathalmic lenses in recent years.

The reasons for this decline lie in the Spanish tcompetitiveness, the low price level
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from Eastern European countries and Asia, and pla@iSh specialization in high-quality

ophthalmic lenses, with a lack of visible suppdrpduct development.

However, the segment of spectacle frames has shmaerate growth throughout
recent periods. This may be a sign of a changleamtain specialization of ophthalmic-
optics towards low-complex products of easy devalept. The main strategy of this line
is based on the concept of frames as design gtwatefore they are easy to consider as
a fashion product instead of a health prodRegarding the segment of sunglasses, it is
nearly non-existent as far as production is corestrand therefore Spain acts as an
intermediate among other marke®ontact lens production in Spain has never been of
any major consequence. However, contact lensesseptr the major share in exports to

the main destination for Spanish ophthalmic-optegdorts: Portugal.

Considering the foreign sector, Spain reaches arege rate of 30% in
ophthalmic-optical products, while it has improvadrecent years, thanks to a greater

increase in exports than in imports.

Notwithstanding, the most critical situation fadis the progress of the specialized
ophthalmic-optics and optometry trade in opticiagssablishments, due to the fact that
the number of establishments has rapidly increas#éte last few years, together with a
decrease in profit margins. At this point, Optonst$r recover importance in the
optometry sector as a competitive element thatttatess a key factor for the sector. This
is based on the possibility of differing througle gupply of a product with a high content
in knowledge services. Nevertheless, the conceontabhe difficulty, or prevention, for

opticians to bill for optometric services still rams.

Optometry is not only a competitive tool in ret@dde activities, but also in the
national optical supply industry. This is due te tBpanish industrial specialization in

high-quality products and to the optometrist's amadn offering quality products. That
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is, the way in which national products are receivgdhe final consumer is based on the
recommendations of the skilled dispensing work-dpreho are well-prepared to guide

the sale of these types of products.

The sub-sector of manufacturing and importers &atl ¢f opticians maintain a
healthy symbiosis. However, this symbiosis is matwectional, since optometrists also
offer high-quality foreign products, while the Sgmophthalmic optics industry seems
to lack other ways in which to direct their supfgwards Spanish households, apart from

the launching of various advertising campaigns.

Furthermore, Optometry is not only a product-défgration option, but also an
opportunity to diversify the supply, through noltyneg solely on the provision of goods
(optical articles) but by acting as an isolated @nantifiable service. Such diversification
includes the development of techniques and prosdsserisual analysis, the treatment

of visual defects, and the monitoring of oculamhoédgies.

Optometry has remained one of the professions whith highest level of
occupation by graduates; this is probably a resuftreviously out-of-time collective
bargaining agreements. Nevertheless, it has en#ideadjustment of salaries and it has
implied a deterioration of optometrists’ workingnclitions Previous to the recent crises.
It is therefore necessary to promote new niche eynpént creation for this collective
and to encourage the supply of advanced optometwycgs and to consider it included
in public health, in order to support optometricptoyability in the medium and short

term.

After sectoral description, sectoral modelling isveloped within the same
economic context. To this end, multi-sectoral inputput analysis techniques are used,
which start with the organization of economic ti@stons between economic agents, in

a double-entry table, through which the circulanflof income is representeiconomic
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model treatment thus enables this type of tabldetermine the impact of the system
complexity, and it is possible to make use of edeghmodels for a broader analysis. One
particular case is that of Social Accounting Masicwhich, apart from registering the
circular flow of income, enables the inclusion ioial demand and value added accounts
within the dynamic. To sum up, SAMs not only make tletermination of direct and
indirect impacts possible, but also that of induetdcts, through the final demand. This
type of model enables the establishment of econoaationships between ophthalmic-

optical sub-sectors and the rest of the economy.

The inclusion of the ophthalmic optics sector iis tinodel requires a wide range
of data gathering, which constitutes sectoral djsaggation Difficulties in ascertaining
each and every one of the sectoral transactioms lEathe establishment of a specific
method to carry out the disaggregation of sectatts ghly specialized characteristics,
as is the case with the ophthalmic optics sectothis way, it is possible to accomplish
disaggregation within a SAM with the help of theveleped method: the customized
Wolsky method. This method allows the inclusion tbé production and demand
structures within a SAM, and can be adapted folemgentation in a conventional input-
output table. The customized Wolsky method proviges/antages due to the
systematization of the processes, including thearpaterization of inter-industry
relations with the rest of the economfyurthermore, it offers advantages for the
simplification of the processes, based on the apamof including the structure of a
new sector, without modifying the structure of thiggregated sector. It thus enables
specific characteristics to be maintained of a tinatihat had probably never included

sufficient information regarding ophthalmic optics.

Through multiplier analysis, the ophthalmic optgsector is shown to meet the

criteria in order for it to be considered a stratesgctor. This is justified by Rasmussen-
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Jones forward multipliers, and can therefore suifgher-than-average shocks from the
rest of the economy, which implies variations tlame more intense than those
experienced by the rest of the economy. Furtherntioeeanalysis shows a high backward
value, which means that a demand variation in exoge accounts, for instance
household demand, may lead to a considerable ayatihanks to the multiplier effect
in the rest of the economy. Hence, attention hdsetpaid to this type of sector when

facing economic cycle recessions

The sector stands out for its ability to drive tlest of the economy, since its
structure is characteristic of key sectors. Spedliff, the ophthalmic optical industry
presents indicators that are more positive thasglo the branch in which it is included,
and also more positive than those sectors withaiities in terms of product, such as the
chemical or electrical electronic and optical egugmt sectors. Optician’s businesses
differ only slightly from the branch of activity #iin which it is aggregated, however,
their indicators match those of health activitiéisis is consistent with the health
specialization taking place in the sector. The eatio impact of both sub-sectors lies in
the induced effects, and is due to the high ada@daevof its economic structure and to
the limited diversification in the destination dt iproduction. Consideration of the
backward and forward effects together, throughntiedtiplier product matrix, supports
the magnitude of the relations with the labour dach both sub-sectors. Finally, the
redistributive effects of the sector demonstratg thositive effects in the rest of the
economic system remain more positive and more skvéinan those benefits that the

sector obtains from the rest of the economy.

From the above analysis, a number of economic ypaleasures are proposed: (i)
Stimulation of research and development in prodaants processes, initially supported

by public funding, to promote sectoral leader coms; (ii) Fostering and promotion of
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the creation of cooperative enterprise structunate industrial sector in order to boost
total growth; (iii) Control of the growth of the mber of optician establishments, to
prevent a sectoral crash after reaching perfectpetition with zero profit results; (iv)
Valuing optometric services to encourage billinges services by optician
establishments; (v) A boost in education in opteagineering and optometry for the
suitable formation of human capital towards innoxatophthalmic-optical product
development and to meet consumers’ needs; (vi) &tees of the use and exploitation
of optometric formation in public health: this posal together with (v) could assure the
employability of optometric professionals in theanduture; (vii) Application of a
national-level strategy in order to take betteraadsage of the geographical location of
Spain, with the aim of establishing trade link&tmst and promote the economic growth
of Spanish optical supply. Not only would this boognufacturing, but other activities
would also benefit from a higher added value, saglhose related with R&D, product

design, and final services.

To summarize, the ophthalmic sector presents oppibigs for growth and
maintenance of enterprises, both from the manufiacfypoint of view and from the
specialized trade approach. However, it remaingssary to reinforce this sector and to
be able to obtain benefits from an increase in aehfar optical products worldwide.
The opportunities in manufacturing differ from tbkom specialized retail trade. The
former cover promotion of R&D, the creation of ceagtive structures to increase the
scale of production and therefore to decrease margbsts, and the execution of new
market analysis for international expansion. Opgattes in specialized retail trade cover
supply control, exploitation of competitive advayga, and, in order to assure

employability in the medium and long term, the pation of human capital formation
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